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前言

　　自加入WTO以来，我国的对外贸易有了飞速的发展。
为适应我国对外经济贸易与国际经济贸易接轨的客观要求，迫切需要培养能系统了解并掌握有关国际
贸易中的交易条件、交易过程以及国际惯例等必备知识，并能适应新形势和新要求的高素质外经贸专
业人才。
　　国际贸易实务是高等院校国际经济与贸易类专业的核心课程，也是获得外经贸从业资格的必修课
程，也是一门具有涉外活动特点的、实践性很强的综合性应用技术课程，是在总结我国对外贸易实践
活动经验、吸收国际上通行的国际贸易惯例与行之有效的习惯做法的基础上形成和发展起来的。
本书主要介绍了有关国际贸易的品名、品质、数量、检验、价格、货物运输、货物运输保险、货款结
算、争议索赔、不可抗力、仲裁、国际贸易术语、国际贸易惯例、国际贸易的磋商、合同的商订和合
同的履行等内容，将实用性与理论性有机地结合，不仅可供有关高等职业院校的师生学习、参考，也
可作为对外经贸部门工作人员的参考用书。
　　本教材每章设有“学习目标”、“关键概念”、“知识窗”、“知识小结”、“典型案例”、“
思考与训练”以及有关的国际贸易单证，让学生能清楚地了解每章的主要知识，通过提供的“典型案
例”，能使学生更好更深地理解所学的知识。
最后通过实训任务和附随的相关单证，让学生能把所学的知识真正运用于实践，努力缩短知识和实践
生活的距离。
　　在本书的编写过程中，力求突出以下几个特点：　　1.结构上突出新颖性：本书打破了传统国际
贸易实务教材中的固有体系，着重于对基本技能的培养，同时最大可能地减少了与相关教材的重复，
突出了针对性。
　　2.设计上突出实用性：本书不仅着力将理论与实际密切结合，兼顾国际贸易实务中一般理论知识
的阐述与国内、国际贸易实践的探索，而且以大量的实例来提高学生的学习兴趣，提高学生的实践能
力，为将来走上工作岗位奠定坚实的基础。
　　3.内容上实现发展性：本书介绍了“中国出口信用保险公司”及其最新的产品、国际商会最新的
《跟单信用证统一惯例》（UCP600）、《关于审核跟单信用证项下单据的国际标准银行实务》（ISBP
）和我国商品检验机构的发展、“中国电子口岸”等最新的知识。
　　全书由安徽职业技术学院吕时礼副教授（主编）负责设计、编排。
参加本教材编写的成员及分工为：安庆师范学院潘锦云（第一章），合肥学院马瑞（第二章、第三章
和第四章），安徽职业技术学院吕时礼（第五章、第六章和第九章），安徽审计职业学院宋良庆（第
七章、第八章），安徽财贸职业学院尚海燕（第十章），安徽经济管理干部学院徐冬梅（第十一章）
，安徽职业技术学院王娟（第十二章、第十三章和第十四章）。
全书由吕时礼和潘锦云拟定大纲，由安徽大学经济学院徐毅老师统稿。
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内容概要

　　本书主要介绍了有关国际贸易的品名、品质、数量、检验、价格、货物运输、货物运输保险、货
款结算、争议索赔、不可抗力、仲裁、国际贸易术语、国际贸易惯例、国际贸易的磋商、合同的商订
和合同的履行等内容，将实用性与理论性有机地结合，不仅可供有关高等职业院校的师生学习、参考
，也可作为对外经贸部门工作人员的参考用书。
     本教材每章设有“学习目标”、“关键概念”、“知识窗”、“知识小结”、“典型案例”、“思
考与训练”以及有关的国际贸易单证，让学生能清楚地了解每章的主要知识，通过提供的“典型案例
”，能使学生更好更深地理解所学的知识。
最后通过实训任务和附随的相关单证，让学生能把所学的知识真正运用于实践，努力缩短知识和实践
生活的距离。
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章节摘录

　　国际贸易的主体具有双重性，即个别主体与国家主体，它既是厂商与厂商之间的贸易，又是国家
与国家之间的贸易。
国家为了保持国际收支平衡，保护民族工业发展以及保证正常的社会生活秩序等，往往采取一些政策
和措施对国际贸易进行干预，或鼓励出口，或限制进口。
各国政府都设立有海关，所有进出口商品都必须经过海关，接受海关监管和缴纳必要的税费。
否则就是走私，就是违法。
由于国际贸易受国家干预，所以我们在对外贸易时，要注意了解、研究相关国家的对外贸易政策和措
施，以便于更好地制定进出口商品方案。
　　（二）情况复杂，风险较大　　国际贸易是跨越国界进行的，遇到的问题既多且复杂，由此带来
的贸易风险也比国内贸易大得多。
比较显著的有以下几种：　　1.信用风险　　这里所说的“信用风险”，主要是指钱货不清的风险。
在国际贸易中，从磋商交易到订立合同，再到卖方交货，买方付款，需要经过一段相当长的时间。
在此期间，买卖双方的财务状况可能发生变化，有时危及履约，给对方造成损失。
同时，卖方交货、买方付款存在着时间差，可能出现交货了收不到款，或者不能按期足额收到货款；
也可能出现付款了收不到货，或收到的货物不符合合同的要求。
一旦发生这类事情，双方又在不同的国家，打起官司颇为麻烦。
为了规避信用风险，在国际贸易中一般采用信用证结算，即在双方交货与付款之间引入银行担保，但
这也不能绝对避免风险。
　　2.汇率风险　　这是指由于币值不稳定，从订立合同到成交期间的汇率变动给交易者带来的损失
。
在国际贸易中，由于各国货币制度不同，买卖双方必定有一方要用外国货币进行计价、结算和支付，
这就发生了两种货币按照怎样的比率进行兑换的问题。
这样，从订立合同到支付货款期间的汇率变动，必然会给交易者的某一方带来货物本身以外的汇兑损
失。
汇率风险，不仅直接关系到贸易当事人的盈亏得失，而且也会给有关国家的进出口贸易、国际收支、
国际储备、物价等带来有利或不利的影响。
因此，在磋商和交易时，用什么货币计价、结算、支付是交易者必须认真考虑的问题。
　　3.价格风险　　价格风险，是指从订立合同到货物到达目的地期间所发生的价格变化而导致的交
易者的损失。
比如，订立合同后，如果在卖方进货前，货物价格上涨，则卖方需承担风险；如果在买方收到货物后
，货物价格下跌，则买方要承担风险。
当然，反之也可能带来利益。
但是，一方的利益往往也就是对方的损失。
在国际贸易中，从订约到卖方进货和买方收到货物往往需要较长的一段时间，而世界市场上的商品价
格是经常变动的，所以这种风险，相对于国内贸易来讲，突出得多。
如果是大宗买卖，就使得双方面临更大的价格风险。
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