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内容概要

《请坐好商量》是第一本不谈理论，完全讲求实用，为中国人置身打造的谈判书籍。
作者从多年来所累积的丰富销售经验中，萃取出人人可以受用的老中式谈判精华，告诉你如何分辨中
国人说“是”就是“不是”，“完全的称赞”其实是“完全的拒绝”，以及“弃车保帅”、“穷兵莫
追”、“以退为进”等谈判技的灵活运用，并教你熟练操作“观心术”，除了可以正确解读高阶人士
的谈判密码外，还可惜以改善自己的谈判技巧与人际关系，许你在尔虞我诈、利益导向的社会里，无
往不利！
出奇制胜！
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作者简介

李经康，一个年纪很轻、学历很低、所得很高的新人类。
和一般新人类不同的是：人家白天摆谱、他白天摆摊，人家晚上打混、他晚上打拳，人家24岁为自己
管饭、他17岁为家人买单，人家为钱推销、他把行销变钱。

    基本资料：祖籍湖南，1967年生。
学历：东方工商“社会大学“推
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庄”？
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