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内容概要

　　本书以17世纪西班牙著名智者巴尔塔沙·葛拉西安的《智慧书》箴言为线索，以古代中外历史中
的战争谋略、宫廷政治和江湖骗局等为事例，立足于现代社会人际关系和商业竞争，分析了为人处世
、行走社会、功成名就、圆润通达的种种技巧。
　　剖析近代欧洲宫廷政治和江湖骗术，探讨中国古代历史权势与名利争斗。
用心、斗智、出奇，为达目的而进行的人与人之间的角逐。
这是一场场游戏，一场场关系着国家命运和个人成败的生存游戏。
 本书思想精炼、故事生动，读后能从故事中借鉴历史教训，从道理中感悟生存的方略。
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作者简介

作者：（西班牙）巴尔塔沙·葛拉西安 编译：彭书滩巴尔塔沙·葛拉西安，1601年出生于西班牙阿拉
贡的贝尔蒙特村。
青少年时期，在托雷多与萨拉戈萨修习哲学与文学。
于1619年入耶稣会见习修行，此后50年历任军中神甫、告解神甫、宣教师、教授及行政人员。
他的第一本书足以想象笔法刻画理想领导者的《英雄宝镜》。
之后，他的其他作品接踵而至。
其《智慧书》与马基雅弗利的《君主论》以及孙武的《孙子兵法》齐名，被誉为"人类三大智慧奇书"
。
巴尔塔沙·葛拉西安的丰富的人生经验使他显示出了超人的智慧。
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书籍目录

1 掌控人生主动让人需要而不是感激成功需有所谋获取人们的关注不战而屈人之兵不要轻易表露自己
的真实意图为自己造势诡计总是不动声色的掌,握,王动精明的骗子总是显得很愚蠢攻心为上要有成熟
的判断力利用别人的弱点漠视的态度更高明登高而去其梯善于“攻心”该出手时就出手用诚恳攻陷堡
垒善于利用现成的有利条件利用别人获得信息得饶人处且饶人让自己变得高深莫测让别人保住面子用
智慧控制别人宰相肚里能撑船了解对方的弱点借助别人的力量要敢于冒险攻其无备,出其不意2 洞悉生
存方略择善而交左右逢源而不依附任何人把弱势转化为强势让自己不可替代行众人之事,持自身之思想
察言观色,左右逢源转移注意力是一种巧妙的伪装以个性引人注目善于听取别人的建议懂得适可而止成
为公众表演人物用心去做每一件事做一个现实主义者关照身边的人创造友谊以牟利少依赖朋友,多利用
敌人沉默是金良禽择木而栖打破常规是制胜的法宝学会自我创造善于“狐假虎成”行为一旦确定,魅力
就会消失平易近人是获得人心的最好方法把话变个说法说对未来有所预见只养自己需要的鹰让自己神
秘学会放弃3 铭记处世要以警惕伪装的诚实莫让“烟幕”迷了眼不要被假象迷惑不为小事所困扰防人
之心不可无不要完全让别人满足不要卷进无休止的纠纷中愤怒使你陷入他人制造的旋涡不要局限于前
人的成就不要被胜利冲昏头脑滥用夸张的言辞是不明智的不要逞口舌之能争辩不能赢得荣耀星星不可
遮掩太阳的光芒勿以鸡蛋碰石头切勿墨守成规不要把自己孤立起来不要和上司争风头谨防嫉妒兼听则
明,偏信则暗追逐金钱过犹不及4 驾驭进退规则以退为进先胜而后求战让人信服,而非征服欲擒故纵随机
应变,保全自己假装糊涂知己知彼才能进退自如先为不可胜,以待敌之可胜退让是最好的进攻站在竞争
势力的中间以静制动“打击牧羊人”规则虚怀若谷,以情动人放长线,钓大鱼重赏之下必有勇夫谨慎与
大胆制造假象迷惑对手懂得隐匿与现身退一步,海阔天空给予利益与恳求恩惠凡事三思而后行把荣誉的
桂冠戴在剐人头上步步为营,稳扎稳打最好的朋友可能正是最大的敌人软硬兼施,以柔克刚对手也可以
利用知人善任胜利时更要谨慎
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章节摘录

版权页：插图：尽管威廉讨厌俾斯麦，但是他明白自己更需要俾斯麦，因为没有他的帮助，自己的权
位就会面临危机。
于是，他任命俾斯麦为宰相。
虽然两个人在政策上有分歧，但并不影响国王对他的重用。
每当俾斯麦威胁要辞去宰相之职时，国王从自身利益考虑，便会让步，这种方法很奏效，可以说，俾
斯麦在真正意义上掌握了国家的权力。
当时，很多野心勃勃的青年政客，都希望自己能够在国家政权领域中占有一席之地。
于是，他们把精力倾注在最有权势的人物身上，希望能够以此掌握权力。
而俾斯麦则认为，依附强势是愚蠢的行为，因为强势已经很强大了，他们可能根本就不需要你；而与
弱势结盟则更为明智，可以让别人需要你而依附于你，让自己成为他们的主宰力量。
他们不敢离开你，否则将会给自己带来危机，他们的地位就会受到威胁，甚至崩溃。
俾斯麦聪明地攀上了权力的最高峰，他身为国王的左右手，不仅牢牢地掌握了自己的命运，同时也掌
控着国家的权力。
意大利的卡曼约拉伯爵1442年受雇于威尼斯城。
当时威尼斯和佛罗伦萨长年交战，矛盾难解难分。
卡曼约拉伯爵是所有首领中最赫赫有功的一位。
一天，伯爵应邀前往威尼斯，接受盛情的款待和崇高的荣誉。
晚上，总督邀请他共进晚餐。
然而他并没有在总督府享受盛宴，而是被带进了大牢——他以莫须有的罪名被控，第二天，在圣马可
广场被斩首示众。
还有许多和他一样骁勇善战的将领，损失他一个并不会影响统治者的地位。
在这个世界上，失去一个可以替代的人对于权势者来说，并不会有太多的损失。
中国有句成语“兔死狗烹”，意思是说事情成功后，一些曾经有过功勋的人，往往得不到好的报答，
因为他们再也不被需要了，迟早都会有新人取而代之。
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编辑推荐

《历史中的生存游戏》：人生之中，知何时退让为上策、何时进攻是时机.方可圆润通达。
而无视进退规则者只能永远失败，甚至遭逢厄运。
每个人的行为都是在意识的支配下进行的，如果你能用自己的言行打动别人的心，就等于让别人的意
识在你的影响下进行。
这样，你想通过对方达到自己的目的也就不是什么难事了。
把握主动权才能成为真正卓越的人，这将使你获得双倍的好处。
在机会均等的条件下，占据主动必然拥有优势。
为人处世要圆而不滑。
很多时候我们按常规方式与人交往，不容易达到我们的目的。
这种情况下，就需要给对方造成一种声势，使其不加防备，从而顺利地达到我们的目的。
袒露之心犹如一封在众人面前摊开的信。
要有潜藏隐秘的城府，巨大的空间和微小的沟壑均可让重要的事沉淀深藏。
含蓄来自于自我控制，能够保持缄默才能取得真正的胜利。
利用别人的喜好，观察他的性格弱点，然后把荣耀的桂冠戴在他的头上，你就可以从他那里得到你想
要的。
这是一个双赢的策略，在任何时候都是适用的。
要赢得对方的心，最有效的方法就是尽量以最简单的方式，向他阐明你的行动如何让他受惠。
在中外历史中，为了得到权势，为了驾驭他人，无数人把玩着生存游戏。
他们深谙人性丛林的进退规则，洞悉他人的心灵弱点，从而能够进退自如，将胜券牢牢握于掌中，一
举成功。
不同阶层人们的生存妙法职场与江湖中的进退规则。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<历史中的生存游戏>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


