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内容概要

　　“没有谈不出来的利益！
”可以说，企业员工的劳动都要通过谈判人员的伶牙俐齿才能够转化为金钱。
从某种意义上讲，谈判桌上，销售人员真可谓“金口玉言”，说出的话“一字千金”。
　　《轻松商务谈判（全新实用版）》是面向商务谈判人员的实战指南，本着理论与实践相结合的原
则，以简明的理论介绍和生动翔实的案例分析，对商务谈判实务中出现的种种问题进行了深入的剖析
。
重点就谈判的准备、策略、语言、礼仪及计策应用等方面，提出了行之有效的训练方案，并提供了大
量的实战参考，助你谈判马到功成！
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