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前言

和自己较劲源起作品诞生的原因很突然——完全始于我与朋友的一次赌约。
我是学营销的，过去曾在一些营销财经类期刊上发表过一些文章，还在几家专业网站上开辟了所谓的
“专家专栏”，也曾出版了几本营销类著作（书名在此不便提及，唯恐有广告之嫌），有些对我不熟
悉的人会称我为“财经作家”。
我也曾多次谢绝过几家培训机构的高薪授课邀请，因为一旦碰上这些有人叫我“老师”的场合，我就
情不自禁臊眉搭眼地无地自容。
我不是故意装孙子，而是实在怕自己肚子里的“二两香油”误人子弟、贻笑大方。
正当我对自己的“伪成功”以及“伪清高”既沾沾自喜又不屑一顾之时，朋友却说：“你打小儿理性
思维的能力就很强，对于事物的逻辑判断比较准确。
所以，能码出那么多呆板晦涩、生硬难懂的专业文字，这本身并没有什么可奇怪的⋯⋯”“没你这么
骂人的，我感性思维的能力更强！
”我的虚荣心又在按捺不住地咆哮了。
“那你就证明一下吧！
”“怎么证明？
”“就写一部小说吧，写小说可需要超感性⋯⋯”朋友不动声色地跟我暗中较劲。
“没问题，我要是写出来怎么办？
”“那咱们就打个赌，你要是真写出来了，我就是豁出去倾家荡产也要请你吃顿大餐，至于吃什么，
随你大小便。
你要是写不出来，那就别怪我了⋯⋯”“行，就这么定了！
”我当时也没考虑那么多，箭在弦上不得不发嘛！
事儿虽然是这么定了，可一到动笔的时候才真正犯难：写什么题材啊？
小说到底应该怎么写啊？
能不能对得起观众啊⋯⋯我一连几夜都没睡好觉，这一系列的问题就像“三座大山”一样，压得我晕
头转向，找不着北。
我心里暗想：“这是何苦呢？
和人家较这劲干吗呀⋯⋯”接下来的几天里，我一直处在一种精神恍惚、不知所以的状态里无法自拔
。
这期间，朋友来过几次电话追问我的进程，我支支吾吾，顾左右而言他地搪塞着。
“不就是一顿饭吗？
犯得上跟自己较劲吗⋯⋯”朋友揶揄道。
“等着瞧吧⋯⋯”听朋友这么一说，我的倔劲顿时又上来了，心说：“我还就跟自己较劲了，怎么着
吧⋯⋯”其实，每个人都会在现实中不知不觉、身不由己地较劲。
或者是跟自己，或者是跟别人。
故事构想开弓没有回头箭。
既然如此，先别管是跟谁较劲，我也只有硬着头皮往前走了。
“没有调查就没有发言权！
”我拿起电话一通乱拨，也装模作样地来一回市场调研。
结果，还真有一位朋友给了我很大的启示，他说：“写你所熟悉的一个特定群体，来揭示他们的生存
状态⋯⋯”听了之后，我茅塞顿开，马上就凭着我对所谓“小说”的记忆，以及我所熟悉的职场开始
浮想联翩，夜不能寐地构思起了故事⋯⋯从1997年毕业到现在，不知不觉间我在职场已经走过了十个
春秋。
回首这十年，实在有太多的感慨，太多的怀念⋯⋯记得刚参加工作的时候，总有一种对英雄主义的崇
拜和对未来的憧憬交织在一起，真的有一股子谁都不服的叫板劲儿。
或许正因为有股这样的劲儿，这十年才算没有白过，多多少少也学到了一些东西。
我的职场经历很复杂。
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国有企业、民营企业、跨国公司，都留下过我那些既不光辉也不伟大的足迹；销售与市场、传媒与广
告，我也全方位、多角度地涉猎过，知识虽然学杂了，可离着“家”字，至少还得差上个十万八千里
。
但幸运的是，无论在哪个圈儿里混，都没有离开我所热爱的“营销策划”。
这十年来，我把绝大多数的时间，都消耗在了职场与商场中。
我那个圈子里的一些人，以及他们的经历也的确是够写出若干本小说了。
于是，这个以描写商场争斗、职场诡计、激发我们奋斗自强的励志作品经过良久酝酿，破茧而出了。
西方兵圣——克劳塞维茨给战争下过一个通俗的定义：“战争是迫使敌人服从我们意志的一种暴力行
为。
”它包括战略与战术两个部分。
传统的商战我们姑且不去探讨。
那么，在今天这种新经济时代下，商战的本来面目应该是什么呢？
或者说什么才是现代商战呢？
我想，所谓的“现代商战”，无非是通过现代化的手段，在与竞争对手博弈的过程中，充分运用自己
的资源，从而最大限度地获取利益的行为。
同兵战一样，现代商战既是战略上的较量，也是战术中的角逐。
战略上的胜利可以赢得一场战争，而战术上的胜利却只会赢得一次战斗。
现代商战归根究底，是一场多兵种的协同作战。
它不仅仅是销售部门在独自拼杀，而是整合了市场、生产、甚至储运等各个部门力量在内的一场资源
争夺战。
因此，在一次战役中，战略往往变得无比重要，而一个战役的胜利，则包括了广告战、促销战、产品
战、价格战、信息战等各种战术的组合，而不仅仅是凭借销售人员自己就能拿到多大的订单。
这个道理就如同两军交锋，在没有重武器、没有飞机大炮的掩护下，只凭步兵的单一冲杀是很难获胜
的。
写给营销人什么是营销人？
我们通常把营销人理解为——企业中的销售人，也就是做销售的一群人。
再具体一点儿就是：销售代表、销售经理、销售总监以及销售总经理，等等。
不能说这种理解不对，但至少很片面，是一种狭义的理解。
其实，从广义上来说，营销人不仅是指销售人，还包括下列这样几个群体：第一，企业中市场部或企
划部的工作人员。
如市场代表、市场部主任、市场部经理、市场总监、企划专员、企划经理等。
第二，广告（策划）公司的策划和创作人员。
如广告策划、营销策划、文案撰稿、策划总监等专业人员。
第三，媒体中负责行销推广与媒体销售的专业人员。
如广告部主任、广告部经理等。
因此，在中国五千万的营销人中，除了销售人员以外，广告人、策划人、传媒人也都是营销人，这是
一个广义的营销人概念。
所以，这本书是写给广义营销人的读物，是写给中国五千万营销人的读物。
上述三类人作为知晓并了解营销战的主力群体，更多的是在战略上或是策略上帮助企业做规划，而市
场上既缺乏能满足这一类读者需求的通俗读物，也很少有从战略上对一场营销战进行描写的商战作品
。
所以，针对这部分读者的需求，这部作品的主要特点有两个：第一，以“大商战”为背景，突出实效
性。
融竞争战略与战术为一体。
包括了广告战、促销战、产品战、信息战等各种战术，可让读者更全面地了解并策划商战，从而畅快
淋漓地获得阅读的快感。
第二，以一部分真实案例为背景，多角度、全方位剖析现代商战。
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在本书中，我记录了身边一些形形色色的人以及一部分真实的营销传播案例。
并以独特的视角，描绘了企业、广告人、传媒人所应共同了解及应用的营销策略，从而大大地突破了
传统商战小说的局限性，让读者更多地从营销传播的战略层面加深对现代商战的印象。
苦苦挣扎了七个月，终于写完了。
其间两次病倒，两次又爬起来，不管怎么说，这或许也完全得益于自己跟自己较劲的结果。
衷心地希望大家看完这部作品之后能够有所感悟，或者哪怕是笑一笑，轻松一下也好。
诸位看官能强忍着不吐看到这儿，那真是付出了极大的精力与体力。
对此，再次表示深深的感谢！
有时我想：和自己较劲也的确是挺有幸福感的一件事儿！
因为它可以最大限度地激发人的潜力。
最后，再送一句广告语：“幸福感，与物质无关，与你对生活的态度有关！
”同我们这些在职场中奋斗的兄弟姐妹们共勉。
丁亥年农历十月初六于家中陋室。
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内容概要

　　波谲云诡的职场，暗潮汹涌阵阵袭来⋯⋯　　这是一个融广告策划、房地产营销策划、电视媒体
策划、人力资源管理为一体的全新商战小说。
　　故事以“大北京”（京津冀北地区）格局正在形成的这一现实事件为背景，以两个广告策划公司
操盘下的两家房地产公司在商场上的明争暗斗为主线，来阐述的一个新经济时代下的全景商战故事。
　　本书的突出特点是：新颖、时尚、专业。
　　从新颖方面，本书开创了一种融战略、战术为一体的写作风格。
它包含了广告战、促销战、产品战、信息战等各种战术，可以让读者在畅快淋漓地获得阅读快感的同
时，更全面地了解并策划商战。
　　从时尚方面，一改以往商战小说对白生硬、苍白、晦涩的风格，把人物对白中适度加入了调侃因
素，使调侃中既包含了对时下流行的广告，电视栏目的评论，也融入了对某些社会热点现象的评说，
这样既提高了小说的可读性，也使人物的形象更加生动、鲜活。
　　从专业上，书中以独特的视角，描绘了企业、广告人、传媒人所应了解和应用的竞争策略。
读罢本书，则会让读者从更深的层面了解广告创意、市场策划在专业层面的意义。
届时，将会展现“创意六脉神剑”以及进攻战、防守战、侧翼战等竞争战略与战术的组合运用，从而
可以更好地作为营销人、广告人、策划人、传媒人的实战营销读本。
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作者简介

李铁君，20世纪70年代生人。
中国品牌研究院研究员、中国市场学会会员、中国营销传播网专栏作家，多家营销财经类媒体特邀撰
稿人，职业营销策划人。
 1997年加入Pepsi-cola公司，从销售代表做起，后任某内资股份有限公司区域经理、市场部经理。
2001年投身于营销咨询领域，曾服务于国内地产、通讯、消费品等知名品牌，并长期致力于快速消费
品、房地产、传播媒介的营销研究与实务。
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章节摘录

插图：第一章 暗滩1“什么？
你说什么？
！
”王天成一只手扶着方向盘，另一只手紧紧地握着手机，眼睛一眨不眨全神贯注地倾听着话筒那边的
讲话。
听着，听着，他的两条眉毛不由自主地拧在了一起，嘴角也由于过度的紧张而微微地抽搐着。
陡然间，只听“吱”的一声急促而刺耳的声音传来，王天成的脚已经狠狠地踩在了刹车上。
车身猛地往前一耸，一下子停了下来。
由于惯性的作用，他的身体也随势向前猛地晃动了一下。
他已经顾不上被安全带勒得隐隐作痛的肩膀和前胸，而是大惊失色地对着话筒问道，“听你这么说，
项目真的无法如期开盘了？
”待听到对方肯定的答复之后，王天成一下子怔在了那里。
过了大约一分钟，他的脸色忽红忽白地变幻着，额头的血管也渐渐地凸起⋯⋯他再也无法控制自己的
情绪，声嘶力竭地对着话筒大喊道：“你早干什么来着？
现在才告诉我开盘的时间要延期！
报纸广告的版面我已经订完了，‘上市会’的一系列工作都筹备好了，嘉宾的请柬也都发出去了，你
现在告诉我没法开盘，你说！
你让我怎么办？
！
”他把紧缚在脖子上的领带松了又松，但仍感觉热得要命，最后干脆一把把领带拽了下来，气急败坏
地摔在副驾驶座位上。
他用手背擦了一把额头上渗出的汗珠，对着手机大吼着：“你说什么？
！
你也没办法？
！
那好⋯⋯老子我也不伺候了！
”他用力地挂断了电话，随手扔在一旁。
随即，用双手狠狠地敲了两下方向盘，嘴里不知道骂了一句什么，便重重地在靠在了椅背上。
过了一会儿，手机又不安分地叫了起来。
他木然地看了一眼，只是看了一眼，便依旧靠在椅背上，眼睛直视着前方。
手机在叫着，王天成还是无动于衷地望着外面。
车窗外，淅淅沥沥的小雨还在不停地下着⋯⋯爱真的需要勇气，来面对流言蜚语，只要你一个眼神肯
定，我的爱就有意义，我们都需要勇气，去相信会在一起，人潮拥挤我能感觉你，放在我手心里你的
真心⋯⋯设置成手机铃声的那首激昂凄婉的歌，让他烦躁沉闷的情绪得到了片刻的安宁。
一曲完毕，手机也倏地安静了下来。
他看了一眼仪表盘上显示的时间：6月27日上午10点⋯⋯王天成换了个姿势，往前探了探身体，把胳膊
垫在方向盘上，用手支起下颌，流露出一副冥思苦想的样子。
就在这时，他的诺基亚N70的屏幕又突然闪起蓝色的光芒，“嗡嗡”的震动声倔强地叫了起来。
深锁着双眉，再次混合着这突如其来的响声把他吓得微微哆嗦了一下，理智告诉他，需要看看电话那
端究竟是谁如此执著。
王天成拿起电话，看着闪烁的屏幕，再次定了定神，便马上按下了接听键：“喂，周总啊！
对⋯⋯刚才赵经理和我说了，好，我明白了⋯⋯好的周总⋯⋯”他悻悻地放下电话，只觉得大脑里一
片空白。
他木然地望着窗外，小雨还在淅淅沥沥地下着。
雨水落在车窗上，汇成了一条条水线，他的视线也在水线的掩映下，愈发变得模糊。
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又不知过了多久，他收回目光，下意识地按下了音响的开关，让他难以忘怀的旋律再次传了出来：终
于做了这个决定，别人怎么说我不理，只要你也一样的肯定，我愿意天涯海角都随你去，我知道一切
不容易，我的心一直温习说服自己，最怕你忽然说要放弃⋯⋯雨滴落在车窗上，发出一种饱含韵律的
声音。
在音乐和雨滴混合在一起的旋律中，他蓦然发现，思绪无论如何都不受自己的控制，不知不觉之间已
经飘回了一年前⋯⋯2早春三月，建外大街在一个春寒料峭的清晨渐渐苏醒了。
与著名的中国大饭店毗邻的是巍峨高耸的国贸大厦，诸多的外企豪商都驻扎在此地。
此时，正值上班高峰，步履匆匆、神情严肃的白领们正从四面八方纷纷涌来。
一辆蓝色的“伊兰特”出租车在国贸大厦的楼前戛然停住，一个神采奕奕、皮肤黝黑的青年男子从车
内一跃而出，稳稳地落到了地上。
他就是王天成——精艺广告公司的客户经理。
精艺广告是一家具有全国性规模的公司，总部设在广州，全国一共有大大小小七八个分支机构。
王天成究竟在这家公司干了多久，连他自己也没有仔细地计算过。
反正从客户部的AE（客户执行），到创作部的CW（文案），还有媒介部的MP（媒介策划）这些岗位
上，都曾留下过他既不光辉也不伟大的足迹。
一句话，除了看大门和扫厕所之外，在“精艺”，王天成能干的都干过了，可谓是一个十足的广告罔
“万金油”。
此时，他正站在电梯旁，嘴角挂着一丝习惯性的微笑，神情惬意地抬头望着楼层显示屏。
与其他西装革履、外表光鲜的上班族不同的是，他今天穿了一件登山服，下身一条牛仔裤，脚上蹬着
一双休闲鞋，压根儿就不是一副上班的样子，这一身不伦不类的打扮与这个讲究仪容穿着的地方显得
有些格格不入。
“叮”的一声，电梯门开了，王天成迎着外涌的人群抬头挺胸大步流星地走进电梯，在与人肩膀相撞
的瞬间，招来了几道愤怒的目光，但他依旧目不斜视地大步前行、站定。
一会儿工夫，电梯在十六层停下，他深深地吸了一口气，然后跨出电梯。
王天成满怀喜悦地踏进了公司的大门，前台的接待小姐一看是他，急忙站直了身体，抬头挺胸地打了
个招呼：“王经理，早！
”“哟，张婷！
你可气死我了，怎么又漂亮了？
”王天成一边点头往里走，还一边不失时机地调侃了一句。
接待小姐在他身后笑着，无奈地摇了摇头，几个迎面而来的员工纷纷微笑着和他打招呼，他也不停地
微笑着点头示意。
“哎哟！
头儿，你怎么来了？
”迎面走来一个二十来岁、西装革履的小伙子。
王天成定睛一看，原来是自己手下的客户主任陈斌。
他没有直接回答陈斌的问题，而是用手指了指里边，低声问：“张总来了多长时间了？
”陈斌摸着脑袋，想了想说：“我估计，怎么着也有二十分钟了吧！
”“今天他怎么来得这么早啊？
”王天成自言自语地嘟囔了一句，然后拍了拍陈斌的肩膀，“我先过去了，你忙吧！
”陈斌突然伸出手，用力地握住了王天成的手，故意露出一副庄严、肃穆的表情：“头儿，你自己多
保重吧！
估计此行是凶多吉少啊！
”王天成也面色庄严地点点头：“我要是万一回不来了，你就告诉同志们，我的精神永远和他们在一
起。
”说罢，王天成就像一个即将奔赴刑场的烈士，抬头挺胸、大义凛然地向总经理办公室走去。
一边走，他还一边犯着嘀咕：自己正在好好的休年假，可今天一大早张总就风风火火地打来电话，让
自己来公司，说有事要谈。
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有事？
！
能有什么事呢？
是业绩吗？
客户部只要按部就班就可以完成今年的目标啊！
除了业绩之外，还能有什么事呢⋯⋯进了总经理办公室，王天成像往常一样，大大咧咧地往张总对面
一坐，笑嘻嘻地问：“老板，您找我？
”张总叫张超，是北京精艺广告的总经理。
这是一位四十来岁的中年人，脱发比较严重，脑袋中间大部分头发都掉光了，只剩下四周的几绺还在
参差不齐地耷拉着。
让人一看就不禁想起了民国初期刚刚被剪了辫子的清政府庶民。
张超看看王天成，脸上露出了和蔼可亲的微笑，身体向前探了探，和颜悦色地说：“愉快的假期生活
还不错吧？
”王天成一见张超的样子，马上换了一副诚惶诚恐的表情，反问道：“老板，您没什么事儿吧？
您还是有事儿说事儿吧！
冷不丁您对我态度这么好，我还真有点儿不适应。
”张超听王天成这么一说，立刻换了一副严肃的模样，指着他的穿着大声说道：“王天成啊，王天成
，你都这么大人了，让我说你什么好？
公司规定客户部必须穿西装打领带，你看看你，一身休闲装，晃晃悠悠吊儿郎当的，站没个站相，坐
没个坐相！
自己都没起到良好的带头作用，你说，这客户部交给你带我能放心吗？
”王天成马上收起笑脸，也异常严肃起来：“老板，不是我热情洋溢地批评您！
您这么高的觉悟，怎么也能犯低级的形式主义错误呢？
穿什么并不重要，重要的是这里有没有东西？
”他指了指自己的脑袋，继续滔滔不绝地说：“有一句古话，叫做‘兵熊熊一个，将熊熊一窝’。
老板，我不是吹，您说我当客户经理这段时间，公司的客户数和营业额是不是就像把温度计插到开水
里一样——噌噌地往上蹿哪？
”张超叹了口气，皱着眉头说：“你说的这些我全知道，可这功是功，过是过，公司的规定咱都得遵
守，谁也不能搞特殊化吧？
”“您说得太对了！
说得我胸口热乎乎的，要不怎么说您这觉悟不是一般的高呢？
公司有这样的成绩与您的英明领导是绝对分不开的！
火车跑得快全凭车头带，要想干得好全靠好领导嘛！
我就纳了闷了，您这么英明神武、宽容大度、百年都难得一遇的好领导怎么就偏偏让我赶上了呢？
”“你甭给我灌迷魂汤！
”张超从座位上霍地站了起来，在屋里来回地踱着，他转了两圈，忽然停了下来，一脸正色地对王天
成说：“公司马上就要合资的事你听说了吧？
”王天成目不转睛地盯着张超点了点头。
张超回到自己的座位前坐了下来，点燃了一支烟，继续说：“合资后，公司股份的整体比例构成是这
样的，新进入的投资方占71％，原‘精艺’占29％。
换句话说，就是新的投资方绝对控股。
”“这和我们有什么关系呢？
给谁干活儿都照样拿工资呀！
”王天成露出一副百思不得其解的表情。
张超深深地吸了一口烟，并没有直接回答王天成，而是看着他，一字一顿地说：“我过两天就要被调
到沈阳分公司了。
”王天成大惊失色地说：“什么，您要走了⋯⋯”“是啊⋯⋯”张超把头重重地靠在了椅背上。
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王天成从椅子上腾的一下站了起来：“那不就是平级调动吗？
凭什么呀？
！
几家分公司里，就属咱们的业绩最高，要调也得调回总部啊！
”张超叹了口气苦笑道：“人家控股自然人家说了算，咱也别争什么，让怎么干就怎么干。
我觉得合资后，公司的环境就更复杂了，其实我在哪都一样。
可我担心的就是你的性格。
这么长时间以来，我们合作得非常好，最主要的一点是我能容人，尤其是像你这种能人。
我怕万一下一任总经理来了之后，你还像现在这副样子很容易吃亏呀！
”王天成感激地望着张超：“老板，这么久以来，您也是我特别佩服的人。
就因为你处事大度、以德服人，兄弟们敬重您，公司也才会有今天这样的成绩。
要是换了人，我真不能保证还会不会处得像我们之间这样融洽。
要不老板，我跟您去沈阳得了？
”张超又站起身，缓缓地走到窗前，望着窗外，思索了一会儿，然后回过头说：“天成，这条路行不
通啊！
我也想过，但公司肯定不会批。
第一，出于控制上的需要，对总部来说最忌讳我们走得过近；第二，下一任总经理还得指着你出活儿
呢！
我这么做不是等于拆他的台吗？
你就安心待在这儿，好好干吧！
”“只能先这样了⋯⋯”王天成若有所思地点了点头，忽然问道，“新总经理是什么来头？
”“听说是投资方那边安排的，而且非常善于营销策略的规划，再具体的，我也不太清楚。
”“是福不是祸，是祸躲不过！
老板，您就别担心了。
”张超无可奈何地看着他，长长地叹了一口气，然后摇了摇头，随之又把目光望向了窗外⋯⋯3已是
午夜时分，王天成和另外三个聚精会神、表情凝重的家伙，像四个正在打坐的道士一样，围坐在一张
专业麻将桌旁进行着一场“方城大战”。
整个房间里烟雾弥漫，让人双目难睁，要是不带上防毒面具真的很难在这里立足。
坐在王天成上家那个长得肥头大耳、白白胖胖，俨然一副皇宫里太监总管模样的家伙叫徐向东，是电
视台的节目制作人。
坐在他对面那个长着一副鸡骨架一样精瘦的身材，且脸上架着一副硕大无比的粗框眼镜的家伙叫张建
军，是报社记者。
剩下的那位叫赵岩，在一家叫做“中侨”的房地产公司任企划经理。
徐向东，张建军，再加上赵岩，都是王天成的“死党派”人士。
“白板！
”王天成大喝一声，抽出一张麻将牌重重地摔在了桌上。
“你轻点儿摔！
楼下老太太有心脏病，万一吓犯病了你给人偿命啊？
”张建军一脸不耐烦地警告他。
王天成振振有词地大声辩解：“要偿命也找不着我呀！
让她找开发商！
什么破楼，隔音这么差劲！
隔音效果好的楼，别说是摔牌，就是在自己家放鞭炮左邻右舍也听不见。
”徐向东瞪了王天成一眼：“哎！
注意素质！
嚷嚷什么呀？
在建设物质文明的同时，一定要抓好精神文明建设。
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这叫做‘两手都要抓，两手都要硬’！
”王天成乜斜了一眼徐向东，反唇相讥：“是吗？
徐老师，我听说您‘精神’和‘文明’这两手都抓得特好——白天文明不精神，晚上精神不文明！
”“去你的，这都什么乱七八糟的⋯⋯”徐向东笑骂了一声，继续打着手里的牌。
“二条⋯⋯”赵岩打出一张牌，然后把目光转向张建军，“哎，建军！
听没听说最近流行一‘四大假’的说法。
”“没有⋯⋯”张建军专心致志，头也不抬地只顾看着自己手里的牌。
瞅那样子，那一张张普普通通的麻将牌，在他的眼里宛如一枚枚金条一样弥足珍贵、价值连城。
赵岩眉开眼笑地接着说：“你们当记者的特争气——首当其冲，排在第一位！
”王天成饶有兴致地搭话道：“都有什么呀？
”赵岩清了清嗓子，一字一顿地说：“记者属假名，歌星玩假唱，演员演假戏，球星踢假球！
”“这都谁编的？
”张建军倏地扣下了手里的牌，义愤填膺地抬头说，“要照这个说法，哥们儿能编出一大筐来——群
众喝假酒，领导抽假烟，患者买假药，骗子造假证⋯⋯”“还真是的，听你这么一说，我怎么觉得这
年头什么都是假的呀？
”赵岩露出一副百思不得其解的神情。
“咱就别操这份闲心了！
你们记着，假的真不了，真的假不了。
假的只能瞒得了一时，绝对瞒不了一世。
”王天成不屑一顾地接道，“这道理就如同放屁一样——瞒得了响儿，瞒不了臭。
”“我说你们是打牌，还是说相声啊？
”徐向东眼睛一瞪，佯怒道，“都给我少说两句，没人把你们当哑巴给卖了，我这头都让你们给‘嗡
嗡’的有两个大了。
”“徐老师，你要是这么说，那我可就没办法了。
这是哥们儿扰乱敌人心智的战略战术。
”王天成和颜悦色、语重心长地拍拍徐向东的肩膀，“不仅要在物质上给予疯狂掠夺，还要在精神上
进行彻底摧毁，你要是觉得不适应的话，就把钱全搁在这儿，然后哪凉快哪待着去，省得哥儿几个费
事！
”“想什么呢？
宁可让敌人打死也不能让敌人吓死！
想赢哥哥的钱哪那么容易呀？
！
”徐向东面无表情地瞪着王天成，“还有，记住了——以后别管我叫老师，老师哪是夸人的话呀？
对吧？
王老师！
”张建军在边上接过话茬，继续煽风点火：“认不清敌人的人，就找不到真正的朋友！
向东，我觉得刚才王老师不是夸你。
”王天成一看张建军在边上给自己上“眼药”，赶忙换上了一副诚恳得不能再诚恳的表情：“徐老师
，哥们儿现在是吕洞宾咬狗——冤疯了！
我向毛主席保证，真是发自内心地夸你！
”王天成的话音刚落，赵岩就在边上坏笑道：“不是我说你天成，你不夸咱敬爱的徐老师无所谓，可
你咬徐老师就不对了！
”“哟嗬！
敢变着样儿的骂我，你小子真是电线杆子上绑鸡毛——胆子够大的⋯⋯”这场牌局一直持续到第二天
上午十点多，赢的还想赢，输的还想往回捞，要不是众人的肚子率先闹起了革命，上帝或许都不知道
这该死的牌局什么时候才能结束。
王天成不知在哪找着两包方便面，拖着疲惫的身躯一步一步地向厨房蹭去。
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张建军在他身后喊道：“你上哪去呀？
”王天成回过头，晃了晃手里的方便面：“煮方便面！
”“就两袋方便面也值得一煮？
还不够开一回煤气的钱呢！
”张建军指了指茶几上的暖壶，“你拿开水泡一下得了。
”王天成有气无力地挖苦道：“你们家开水的温度泡脚正好⋯⋯”“你可真够自私的，你有东西填肚
子了，那我们怎么办哪？
”徐向东在边上不干了。
“要不这样吧！
谁赢了谁请客呗！
”王天成转身走了回来，“哎！
你们到底谁赢了？
反正我可是输了五百多！
”“我没赢⋯⋯”“你看我干吗，孙子赢了⋯⋯”屋内的四个家伙面面相觑，五官变形地互不认账⋯
⋯“行了，行了，别瞎耽误工夫了，哪次咱玩儿完了能对上账啊？
”张建军慷慨激昂地摆了摆手，极不耐烦地说，“还是想想别的辙吧！
”屋内马上又陷入了一阵无可奈何的沉寂⋯⋯“哎！
赵岩，最近没人托你买房子？
”王天成扬了扬头，首先打破了寂静。
赵岩闭着眼睛，耷拉着脑袋靠在沙发上，无精打采地说：“我在企划部，就是起个牵线搭桥的作用。
人家买完房子之后就统统被销售部接管了，谁还搭理我呀！
”须臾，他睁开眼睛像中了邪一样，从沙发上一下子弹了起来，朝张建军喊道：“对了，建军！
你应该没问题呀？
！
你不是人送绰号——‘无冕之王’吗？
”“前几天那个新闻发布会我不是刚领你们去过吗？
你们可真行，一个个的就跟鬼子进村似的——吃光、喝光、拿光。
哥们儿那采访车最后连坐人的地儿都没了，全是你们顺手拿的那一大堆乱七八糟的东西。
这要是让别人知道你们认识我，哥们儿在圈儿里还怎么混哪？
”张建军急赤白脸地瞪着眼睛，一副苦大仇深的样子。
诉过苦之后，他眯着眼睛转向王天成，慈眉善目、语重心长地和他商量：“天成，轮也该轮到你了，
你们做客户的接触的人也不少啊？
”“客户不吃我们就不错了，这年头谁不知道做广告难哪？
！
”王天成哭丧着脸叹了口气，“做人难，做广告人更难，做一个既能蹭到饭吃又能恪守尊严的广告人
是难上加难！
”房间里又是一阵沉寂，大家都在头脑中继续搜索着可吃的对象。
时问一分一秒地过去，眼看着就快到了中午⋯⋯“向东，你就不能为大家做出点儿贡献？
”王天成突然抬头，“谁不知道现在电视媒体特火，建军就是累吐血了，一个月也写不出几篇稿子来
，你一天至少就得在三五个饭局之间流窜吧？
那些关系现在不吃，你还想留到下辈子去呀？
”张建军突然站起身来，装模作样地和王天成用力握了握手，面容庄重地说：“谢谢你天成，你今天
真是说出了我们的心声啊！
”说罢，又换了一副义正词严的模样对徐向东说：“就是，真该吃你了，我们的要求不过分哪！
哥们儿那些饭局，你一次没落，回回吃得上吐下泻、跑肚拉稀，今儿也该轮到我们哥儿几个败败火了
。
”徐向东瞪着充满血丝的眼睛，一脸冤屈地申辩：“别站着说话不腰疼，我还少贡献了？
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上回食通天酒楼你们谁没去呀？
瞅瞅你们那副吃相，后来人家经理问我，他们是吃饭的还是要饭的呀？
这不是在大庭广众之下公然诋毁咱改革开放、繁荣昌盛的大好形势吗？
”“你还好意思说呢！
哥儿几个都是嘴饱了肚子没饱⋯⋯”“反了他了，他们还敢骂人⋯⋯”屋子里顿时传来了一阵暴风骤
雨般的吵闹声⋯⋯“静一静，大家静一静！
”王天成摆了摆手，大义凛然地挺身而出为徐向东解了围。
见众人的势头都已平息，他便和颜悦色地拍拍徐向东的肩膀：“我替哥儿几个衷心地感谢你为蹭吃蹭
喝事业所作出的杰出贡献！
说实话，对你这种大公无私的精神，我们全都是看在眼里，暖在胃里。
可今天的情况实在太特殊，大伙激战二十余小时，肚子里早就空无一物，三根肠子至少两根半都不干
活儿了，二万五千里长征也不过如此吧？
向东同志，组织相信你，你再仔细想想，看有没有可吃的，哪怕是馒头稀饭、煎饼果子也成啊！
”徐向东又皱着眉头，冥思苦想了好一阵子，最后，愁眉苦脸地双手一摊：“要不你们干脆把我吃了
吧！
”“哎，对了！
你前几天不是刚拍了一保健内衣的破专题片吗？
还说那发明人是一‘海归’。
”张建军突然跳了起来。
“好像是有这么回事儿，你让我想想。
”徐向东挠着头，皱着眉，露出一副老僧人定的表情。
须臾，他恍然大悟地一拍大腿，“没错！
是有这么回事儿，那哥们儿是我一高中同学姐夫的姐夫的小舅子家的邻居，刚从俄罗斯回来。
”“我们不管他是哪的‘海龟’，我们就关心他能不能吃？
”徐向东一瞪眼，坚定不移地回答：“太能吃啦！
谁要说他不能吃我跟谁急！
那‘海龟’忒不起眼，你要是不提，我一时半会儿还真想不起来。
”张建军笑道：“那就赶紧走吧！
去晚了，吃屎恐怕都赶不上热乎的了！
”话音未落，屋里顿时传来了一阵穿戴夹杂着喧哗的声音⋯⋯“等等⋯⋯”徐向东忽然大叫了一声。
众人都惊讶地随着声音把目光转向了他。
徐向东一言不发，呆呆地站在屋子中央，脸上流露出惘然若失的神色。
过了一会儿，才自言自语地说：“我上哪找这哥们儿去呀？
”“有没有搞错⋯⋯”“一到关键时刻就掉链子⋯⋯”“赶紧找找通讯录⋯⋯”屋子里顿时又炸开了
锅⋯⋯徐向东在众人的威逼之下，只好把自己的电话本翻了个底儿掉，那位八竿子打不着的冤大头，
真像一只潜入了“海底两万里”的海龟——杳无踪迹、音讯全无。
就在大家渐渐陷入绝望的时候，徐向东的手机突然叫了起来⋯⋯当徐向东用颤抖的手挂断电话的时候
，大家都看到他的脸上露出了一种喜悦的表情——那是一种绝处逢生后的喜悦。
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媒体关注与评论

　　一本写给广告营销策划人的书 　　来源　价值中国网 蓝春锋　　　阅读这本书，开始是被其书
名所吸引《北京不向北》，感觉有点意思。
翻了几页才知道这是一本描写广告营销策划人的文学作品，这本书的出世也正如作者所讲是打赌赌出
来的，但看了之后感觉确实很好。
一是很专业。
这段时间我对金融营销话题有点兴趣，因此在图书馆找了一些有关营销的书籍，但这本看来是最为专
业的作品之一。
二是很有趣。
即在故事情节的安排上一点也不枯燥，特别是男女主角的爱情故事，读来别有一番风味。
三是很新颖。
书中重点写作的广告战、促销战、产品战、信息战等各种战术，令读者在畅快淋漓地获得阅读快感的
同时，更全面地了解广告策划领域商战的真相。
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编辑推荐

《北京不向北》由鹭江出版社出版。
《北京不向北》是一部讲述广告策划战略和战术的全新商战小说。
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