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内容概要

本书创造了人类出版史的奇迹，是销量仅次于《圣经》的世界第一畅销书。
本书于1936年首次出版，60多年来，被译成了人类在使用的几乎所有文字，在全世界100多个国家出版
发行，具不完全统计，近10年来的销量就超过1亿册。
本书是名副其实的成人培训第一品牌书，被全世界各类企业、网络、营销公司、保险公司和各种机构
作为培训必读书。
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作者简介

戴尔·卡耐基，作家、演讲家，世界著名培训大师，人际关系学家、开创世界成人教育和商业教育的
伟大人物⋯⋯戴尔·卡耐基1888年11月24日生于美国密苏里一个贫穷的养猪户家庭，自小便充满求知
欲与进取心。
1912年，卡耐基在纽约市开设了专业商界人士进行教育培训的机构，他勤奋
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编辑推荐

　　本书是《影响力的本质》的最新全真译本。
全世界的卡耐基迷相信《影响力的本质》仍会帮助新世纪的读者发挥潜能，有效应对更加复杂和更具
竞争力的时代。
　　本书带给了美国人民巨大的信息和力量，影响了美国人的行为方式和生活态度。
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