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内容概要

在房地产营销圈子里，应该少一些“个人英雄”，多一些“无名英雄”，不能浮躁，要扎扎实实。
所以，作为一个开发商，在面对开发时，首先必须解决好诸多营销问题。
比如。
    营销战略体系的建立必须有一个良好的发展规划，解决方向感不明的问题。
    要整合社会的各种专业资源，他为我用，并有一个良好的营销生态体系；    要有品牌服务的意识及
行动，要从每一个细节做起；    要建立一个协调能力强的专业化人才队伍，能征善战，忠心耿耿；    
要有一种经营营销的理念；建立一个大营销的运营体系⋯⋯
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作者简介

高重恒，河南财经学院兼职教授，内地实战派营销专家，从事营销咨询10余年，为许多企业进行过成
功的营销管理咨询；在房地产领域，先后主持策划过60余个成功楼盘，大部分都成为当地畅销的经典
楼盘或明星楼盘，并总结出内地房地产各种产品开发的独行营销高赢利模式；擅长楼
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