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前言

观念是什么？
观念是一切形式的源头。
因为观念的更改，中国人从一个古老的封建社会发展到如今的高科技时代；因为观念的更改，中国女
人从裹着小脚的“三寸金莲”的屈辱时代走到了昂首阔步的今天。
历史上的哪一次变迁不是“人”这种不知疲倦的动物脑子里的那个观念推动的结果？
观念决定着一个朝代的兴起，同样也决定着一个朝代的灭亡；决定着一个国家的强大，也决定着一个
国家的衰败；决定着一个人的站立，也决定着一个人的爬行⋯⋯习惯是什么？
习惯是以相同的方式，一而再，再而三地从事相同的事情。
每个人都有各种各样的习惯，习惯每时每刻都在影响着我们的生活。
许多人之所以终生碌碌无为，与成功无缘，是因为他们养成了许多不良习惯，这些坏习惯就像一堵墙
，把他们与成功无情地隔开。
一介人并非生来就具有某些观念和习惯，观念和习惯都是后天慢慢地养成的。
对于我们的生活和工作来讲，有些观念和习惯可能没有多大妨碍，而有些错误的观念和不良习惯则是
我们获得成功与幸福的大敌，对于这些错误观念和不良习惯我们一定要努力摆脱它的束缚，别让它一
点点拉开我们与成功人生之间的距离。
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内容概要

观念是一切形式的源头。
改变观念就能改变生活状态，更新观念才能获得更大的发展。
    从习惯这个入口驶向人生的高速路，好习惯是成功者的通行证，坏习惯是失败者的墓志铭，习惯每
时每刻都在影响着我们的生活。
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章节摘录

曾经有一位商人，在与朋友的闲聊中，听到了一句话：今年滴水未降，但据天气预报部门预测，明年
将是一个多雨的年份。
说者无心，听者有意。
商人从朋友的话里，发现了这个商机，什么与下雨关系最密切呢？
当然是雨伞。
说干就干，商人着手调查当年雨伞销售情况，结果表明雨伞大量积压。
于是他同雨伞生产厂家谈判，以明显偏低的价格从他们手中买来大量雨伞囤积。
转眼就是第二年，天气果然像预测的那样，雨果真下个没完。
商人囤积的雨伞一下子就以明显偏高的价格出了手，仅此一个来回，商人就大赚了一笔。
信息对于今天的我们而言，就意味着财富、未来、荣誉⋯⋯那种认为信息并不重要的观念已经成为我
们发展的滞障。
上世纪七八十年代的人们认为知识很重要，于是，他们教育子女要以学习数、理、化为重。
以他们的观念来对照今天的时局走势显然已经落后。
因为目前的社会要求不仅仅是你的数、理、化学的怎么样，更重要的是你的能力如何，能否适应这个
社会的快速发展，创造更有价值的东西以供社会的需求。
所以，知识很重要，能力更重要。
掌握这一点信息你就有了前进的方向。
随时注意一些细微的信息，将更有益于你的事业和前途。
有这样一个故事：三个人被关进监狱，刑期三年，监狱长答应满足他们一人一个愿望。
美国人爱抽雪茄，要了三箱雪茄。
法国人最浪漫，要一个美丽的女子相伴。
而犹太人说，他要一部与外界沟通的电话。
三年过后，第一个冲出来的是美国人，嘴里鼻孔里塞满了雪茄，大喊道：“给我火，给我火！
”原来他忘了要火了。
接着出来的是法国人。
只见他手里抱着一个小孩子，美丽女子手里牵着一个小孩子，肚子里还怀着第三个。
最后出来的是犹太人，他紧紧握住监狱长的手说：“这三年来我每天与外界联系，我的生意不但没有
停顿，反而增长了200％，为了表示感谢，我送你一辆劳斯莱斯！
”这个故事告诉我们，今天的生活是由三年前我们的选择决定的，而今天我们的选择将决定我们三年
后的生活。
我们要选择接触最新的信息，了解最新的趋势，从而更好地创造自己的将来。
信息的畅通是所有企业发展的前提，特别是在现今这个信息时代，丧失了通畅的信息渠道也就意味着
丧失了对顾客以及竞争对手的了解，丧失了企业竞争与发展的先机，这是万万不可的。
美国肯德基炸鸡早已为国人所熟悉，但对它是如何打入中国市场的，知道的人却不多。
肯德基炸鸡打入中国市场的一个重要经验，就是在广泛收集信息的基础上进行了科学的预测。
起初，肯德基公司派一位执行董事来中国考察市场。
他来到北京街头，看到川流不息的人流，穿着都不怎么讲究，就向总公司报告说，炸鸡在中国有消费
者，但无大利可图，因为中国消费水平低，想吃的人多，但掏钱买的人少。
由于他没有进一步进行相关信息的收集整理，仅凭直观感觉、经验做出预测，被总公司以不称职为由
降职处分。
接着公司又派了另一位执行董事来考察。
这位先生在北京的几个街道上用秒表测出行人流量，然后请500位不同年龄、职业的人品尝炸鸡的样品
，并详细询问他们对炸鸡的味道、价格、店堂设计等方面的意见。
不仅如此，他还对北京的鸡源、油、面、盐、菜及北京的鸡饲料行业进行了详细的调查。
经过总体分析，得出结论：肯德基打入北京市场，每只鸡虽然是微利，但消费群巨大，仍能赢大利。
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果然，北京的第一家肯德基店开张不到300天，就赢利高达250多万元。
如今，肯德基在中国的市场上风头正劲，这完全应该归功于1987年之前对中国餐饮市场大量的细微信
息的发掘和调查。
越是能在细微处着手，关注信息，收集信息，分析信息，就越能够在短时间内抓准机会，实现快速发
展。
这是肯德基成功的经验，同样也可以成为你成功的启示。
有时，一点细微的信息可以救你于水火之中，这其中就要看你是否重视了它。
广东省湛江市家用电器公司的“三角牌”电饭煲曾经有一段时间产品严重积压，公司面临绝境，而扭
转这一切的，正是一条偶然得到的信息。
当时，公司经理李秀栾在与人闲谈时得知湖南正在平江县召开“以电代柴”规划会议的消息，就立即
带产品赶赴平江，积极向与会人员介绍产品情况，打动了湖南省“以电代柴”试点县的领导同志，双
方立即签订了一批订货合同。
这样，靠着一条消息，这个公司不但扭转了企业的困境，还为企业发展开辟了更多的新途径。
事实上，有些信息是非常具有价值的，但因为人们的疏忽，总是不停地浪费掉了许多很宝贵的信息。
要想利用信息机会，前提就是要善于观察生活。
注意把信息与机会联系在一起思考，这样，信息才能被转成机会。
掌握了信息，便是掌握了自己的命运，所以，要想成为捕捉机会的高手，前提就是要成为收集信息的
专家。
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