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内容概要

　　《借东风创业》讲述网络创业决定成败的关键所在，提供了许多大胆、建议性意见，并且附有可
模仿、复制的网店创业成功实例，收集了许多成功网店门面装修图片供创业者学习、提升，迈向成功
。
网上开店八步曲，手把手教你走上创业致富路，为你分析选购产品、教你经营绝招、分享创业故事及
心得，引领你一步一步走向辉煌。
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作者简介

刘文献，自由撰稿者，网络写手。
单篇文章点击率多达五万以上，深受广大读者的喜爱。
作品主旨鲜明，文笔朴实而幽默；文章总能给读者一些宽慰、鼓励或启发；帮助人们找到目标与动力
，挖掘人性初始的美好；告诫人们在经济社会里追求金钱与物质成功的同时，一定不要忘记自己追求
成功的目的；劝慰人们要懂得享受生活，给身边的亲人、朋友们带来快乐；注重心灵与精神层次的不
断修炼与提升。
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书籍目录

第一章 网上开店八步 曲“公欲善其事，必先利其器”，不打无准备的仗，要想决胜于茫茫网海之中
，创业者就不能仅凭满腔热血与你的浓厚兴趣爱好，为了避免在商海中翻船，在商战中成为别人的垫
背鬼，我们尚需从长计议，做足准备功课，以免后患。
第一步  你将要卖什么第二步 你的销售对象是谁第三步 创业者具备哪些优势第四步 建立网站或免费网
店第五步 装修布置网店(图解说明)第六步 网店的推广方法与广告第七步 产品促销方式与技巧第八步 
退货、发货、售中、售后服务第二章 产品与服务网络无其大，影响何其广，可茫茫网海，创业者又凭
什么去抓住网购者的眼球呢?凭你与众不同的特色产品与诚信可靠的服务。
网络畅销的产品有哪些？
从何处采购物美价廉的优势产品呢?请您轻轻翻开本章，从中寻找答案。
网上畅销产品网店进货渠道进货时应该注意的事项零成本零风险创业——网上代销第三章 网店经营有
道入门容易，做精却难。
创业者想要取胜于网海，成功掘取属于自己的那一桶金，就不能落入俗套，泯然众人。
我们说凡事都有方法可寻，有捷径可走，如果你想迅速见效，事半功倍，那么请您仔细阅读本章。
网店经营秘诀20式网店促销秘诀10式消除客户沟通疑问15条把握网购客户八大心理网店生意谈判十关
键第四章 创业心得，经验分享毛泽东说：实践是检验真理的唯一标准。
”我们从小学习，可学问仅仅只能指引方向，流于浅泛，而必须通过实践，获得经验才能扎下根基。
成功者的经验，来自他们成功的实践，以下这些行行业业的成功创业老板就为我们提供一个更近乎正
确，更贴近成功的方向。
服装店老板的创业心得鞋店老板的创业心得小饰品店老板的创业心得手机店老板的创业心得收藏品店
老板的创业心得礼品居家店老板的创业心得特色产品店老板的创业心得李嘉诚成功创业心得马云成功
创业心得史玉柱成功创业心得牛根生成功创业心得第五章 领航网上财富路失败必有因，成功皆有法。
”他人成功了，一定有他们的方法，而懂得分析他人的成功历程，懂得汲取有利因素者，如同站在巨
人的肩上。
他们可以清楚看见前方的道路会有哪些波澜、险阻。
尽管“创业艰难百战多”，可他们可以在成功者前进脚印的引领下走得从容不迫。
戴娜做视频简历两年创富近百万梁波从500元起家到月入19万许扬一人经营几十万网站的高手周品均低
价女装卖出网上销售奇迹周阿姨老年人的手工也能网上热卖赵伟弥补微软互联网漏洞的少年朱明跃猪
八戒网创业传奇张忠友网上淘金、淘女友杨绍月下岗职工借助网络变身老板杨庆网上服装批发，借鸡
下蛋尝甜头杨峰男白领网店月赚近万颜锦泉平价西服成就网上事业小许藏族特色产品打开的销路王小
帮农家山货成就的淘宝明星韦一满夫妻装修网店成就皇冠级金牌卖家田依雯搭顺风车的网络品牌林晓
菁五旬老太手制旗袍网络打天下小魏网上开店卖“寂寞董世平小食品网上日销过万宋琳老太毛线衣网
上热销伍杰晖香港小伙创造的网站神话曹英伟台湾人电脑周边产品创奇迹何文网店与实店相结合马瑞
风网上卖虚拟产品的小伙鲍风雪不当律师养野猪第六章 网店实店两相旺虚虚实实，各有利弊，各有千
秋，如此扬长避短，达到最佳发挥。
有智者可以为之，而缺乏远见者则无动于衷。
我们经常说：“两只脚走路，总好过一条腿蹦跳。
”是否真是如此呢?见仁见智，创业者们可以自行定夺。
网店独行利与弊B2c独立网店经营模式实体店独行优劣势网店与实体店并肩作战第七章 实店选址策略
实店存在的历史可谓悠久，盛与衰，强与弱，至少有五成的决定权在于店铺的选址。
你看看那些成功的连锁店，你看看那些生意兴隆的旺铺，其实他们都几乎有一个共同的特点，成功把
握了潜在的选址规律。
如何识别各中翘楚，但看创业者各人领悟。
7－11便利店选址策略麦当劳选址策略⋯⋯第八章 创业计划书第九章 相关网上业务办理图解
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章节摘录

插图：（26）众人出主意，自己做决定。
听大多数人意见，与少数人商量，然后自己做决定。
（27）我为自己制定了三项“铁律”：第一，必须时时刻刻保持危机意识，每时每刻提防公司明天会
突然垮掉，随时防备最坏的结果；第二，不得盲目冒进，草率进行多元化经营；第三，让企业永远保
持充沛的现金流。
（28）营销是没有专家的，唯一的专家是消费者。
你要搞好的策划方案，你就要去了解消费者。
（29）我非常关注我的消费者，他们的一点小事都当成很大事情来做。
对于不是我的消费者，尽管骂的狗血喷头，我都很迟钝，不是很关注。
（30）在营销手段的使用上必须有一个重点，必须加大人力、物力、财力，做重点地区，使用重点手
段，做深做透。
一个企业资金实力再雄厚，也只能在几个重点行业、重点地区、重点产品上下功夫，如果没有重点而
平均用力，必然会失败。
（31）我先找到差异化，我的产品和其他的产品差异在哪儿？
产品差异化，创造营销事件，让媒体作为新闻自觉去报道。
营销里面有个叫第一法则。
你到哈佛去学的时候，他会说一个案例。
对美国人来说，谁是第一个飞越大西洋的人？
一般都能回答得出来，但是问谁是第二个飞越的，就没人能回答出来了。
谁是第三个飞越的？
记得了。
为什么？
第三个是第一个女性飞越，她拥有了个第一。
（32）作为我们曾经失败过，至少有过失败经历的人，应该经常从里面学点东西。
人在成功的时候是学不到东西的，人在顺境的时候，在成功的时候，沉不下心来，总结的东西自然是
很虚的东西。
只有失败的时候，总结的教训才是深刻的，才是真的。
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编辑推荐

《借东风创业》：一个基于计算机网络技术的电子商务时代即将到来。
这股东风即将迅速刮遍全中国乃至全世界。
电子商务这股东风一路刮来，从鲜为人知到风头十足，再到泡沫破灭，而如今在这经济下滑的寒冬，
市场变幻莫测的年代，最新电子商务模式更以其无与伦比的优势与竞争力重新屹立人前，比以往更显
风采，它成了经济发展的必然要求、时代的宠儿，它也成了创业者的最佳选择路线。
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