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前言

　　19世纪德国史学家利希霍芬曾经说：“世界上有两个公认聪明的民族，同时也是善于经商的民族
，一个是犹太人，另一个就是中国人。
”犹太商人无疑是西方商业文化的领航者，而中国商人则无疑是源远流长的东方商业文明的有力诠释
者。
　　商业活动是一种社会化活动，商业文化是整个社会文化中必不可少的一部分。
每个民族都有着自己独特的商业文化，本民族的商业文化对商人有着根深蒂固的影响，一个商人要想
做强做大，真正地走向世界，就必须立足于本国文化，从传统中汲取养分，在前辈商人成功的实践中
学习经验和谋略，从而以本土文化为依托，更好地实现其国际化的宏伟目标。
　　中华民族传统文化博大精深，商业文化更是源远流长，历史上曾出现过无数声名赫赫的大商人，
他们从商经商的智慧和谋略是中华民族宝贵的财富。
明清时期的晋商、徽商便是其中的典型代表。
如今，重新崛起的中国商人和海外华商再一次向世界展现出中华商道的博大精深。
华人富翁已经开始不断跻身于世界富翁排行榜前列。
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内容概要

　　你还在为不知如何管理公司而苦恼吗？
你还在为不知如何经营人际关系而迷茫吗？
你还在为不知如何寻找商机而沮丧吗？
那么，请翻开《中国人的炼金术》。
书中的“掘金”兵法，是中国传统商人的经商“宝典”，只要你认真学习、灵活运用。
就会受益无穷，成为一名“炼金”好手！
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章节摘录

　　儒家不仅提倡赚钱要“取之有道”，还倡导有了钱要“经世济民”、“乐善好施”、“为富而仁
”，用现代话来讲，就是要有社会责任感。
中国战国时期的儒商范蠡“十九年中，三致千金”，屡聚屡散，散给了贫穷者，送给了国家。
司马迁称赞他“富好行其德者也”。
为商人树立了一个“为富而仁”的榜样，人们尊称他为“陶朱公”。
中国近代和现代，有许多商人，慷慨地将钱财捐赠社会，兴办教育，资助残疾人福利事业，发展社会
公益事业，向受灾、贫困地区脱贫伸出援助之手，帮助灾民渡过难关，帮助贫困地区致富。
侨商陈嘉庚、胡文虎将经商所赚之钱用于办教育和社会福利，堪称典范。
新儒商应既有赚钱的目标，更有实现自我人生价值的目标，正如南京一位“下海”的教授所说：“做
人要顶天立地，济世当富国强民。
”他们把自己的命运和社会的发展进步，国家、人民的富强紧紧连在一起，他们认为“取之于社会、
用之于社会”是顺理成章的事，他们是中华民族的脊梁！
　　2.审时度势，果断出击。
　　正确认识必然性，善于把握偶然性，人们便可以主宰自己的命运，而这其中的一个重要环节，就
是审时度势，把握时机，果断出击。
　　中国儒家讲“天时、地利、人和”，兵家讲“势”，道家讲“道”，都是说成功者必须审时度势
，抓住机遇。
中国古代几位著名的商家都毫无例外地是善抓机遇、果断决策、从而取胜的行家里手。
子贡经商能做好“与时转货赀”，即善于根据市场供求变化的时机，从事转手贸易，贱买贵卖，从中
牟利。
范蠡经商很善于审时应变，他曾说过：“从时者，犹救火⋯⋯惟恐弗及。
”白圭更是善于“乐观时变”、“智与权变”的高手，他一旦看准时机，则当机立断。
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编辑推荐

　　《中国人的炼金术》是一部深度透析传统经商智慧的“兵法”，这是一本中国人必备的“掘金”
宝典。
　　这本书将成为你纵横商海的一把“利剑”，相信你一定会成功掘取你人生的财富!　　告诉你从一
文不名到家财万贯的经商秘诀　　教会你从初出茅庐到称雄商海的赚钱法则　　红顶商人胡雪岩曾说
过，“商道即人道。
”对商场来说，人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
人脉越丰富，赚钱的门路就越多，人脉档次越高，你就赚得越快、越多。
　　——厚积人气，广结善缘　　做生意，理想的结果就是双赢。
“一支独秀不是春。
百花齐放春满园。
”企业在现代商业竞争中应该懂得“双赢”的战略。
因为“双赢”才是真赢，“双赢”才是市场经济的真谛。
能赚钱的人总是能和别人合作、与别人分享的人。
　　——和气生财，协作共赢　　大智若愚，实乃养晦之术：“大智若愚”，重在一个“若”字，“
若”设计了巨大的假象与骗局，掩饰了真实的野心、权欲、才华、声望、感情。
这种甘为愚钝、甘当弱者的低调做人术。
实际上是精于算计的隐蔽，它鼓励人们不求争先、不露真相，让自己明明白白过一生。
　　——韬光养晦，大智若愚
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