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前言

　　拥有一家属于自己的店铺是创业者的梦想，把店铺经营成一个赚钱的旺铺更是创业者梦寐以求的
事情。
那么什么是旺铺呢？
旺铺说得通俗一点就是，生意红火、最能赚钱、发展潜力最大的店铺。
　　那么如何才能把店铺经营成一家赚钱的旺铺呢？
　　首先，开店者要搞清楚开店卖什么最赚钱？
也就是说，要选择好自己的经营项目。
你进入的行业最好是一个新兴行业或者是朝阳行业；而且，店主一定要根据自身具备的资源情况选择
经营项目：然后还要进行市场调查或者参考成功者的经验，拟定自己的经营策略，这样才能走出成功
的第一步！
　　其次，店铺开在哪里
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内容概要

为了给广大开店者提供一个学习交流的平台，我们精心编写了本书。
本书结合旺铺经营的成功经验，详细阐述了开店者应具有的素质、开店筹备工作、店址选择、旺铺装
修和设计、商品陈列与定价、顾客管理、员工管理等问题，其中有一些真实的案例能给开店者带来一
定的启发。
只要开店者真正理解并掌握“旺铺”的含义，然后围绕“旺铺”两字下功夫，你的店铺一定会成为最
赚钱的旺铺！
相信本书能成为开店者最好的帮手和朋友。
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书籍目录
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章节摘录

　　做一个最能赚钱的店老板　　成为一家店铺的好老板　　一般店铺的共同弱点是：规模小，经不
起风浪的冲击，在与大店铺或老店铺竞争中总是处于被动的地位，稍有不慎，便很容易被人击垮。
但并不能因此说明普通店铺在商界中生存不了；相反，如果普通店铺有十分精明的好老板，以上这些
弱点都构不成对他的企业致命的威胁。
那么，怎样才能成为一家店铺的好老板呢？
　　（1）热爱自己的工作，热爱自己的店铺，并能熟知和指导工作中的每一个运作细节，这样才能
无愧为自己店铺的真正的主宰者。
　　（2）行业专一，不随便偏离自己的方向，并在自己
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编辑推荐

　　创建旺铺的秘诀，顾客盈门生意兴隆之道。
在某种程度上，只有具有独创性或独特性的环境，才具有长久的吸引力。
有人在总结经营之道时说：“人无我有，人有我早，人早我好，人好我转”。
这十六个字。
一言以蔽之，就是坚持特色。
没有特色。
就缺乏竞争能力，就没有吸引力。
　　开一家店铺，选择位置为重要，位置选得恰当，就能轻松赚钱。
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