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前言

　　公司的发动机是什么？
如果用这个问题做一个调查，答案可能有很多种，比如说“资本”、“技术”、“优秀的领导人”等
等。
对于这个问题，罗伊·A·杨认为，对于任何一家公司而言，营销就是公司的发动机，只有营销才能
够带动整个公司前进。
现代管理学之父彼得·德鲁克在50年前就指出：“任何商业公司都有两种功能，也只有这两种功能，
即创新和营销。
”因此，任何公司都不例外。
　　既然是营销就要讲究技巧与方法。
技巧不是让您耍心眼，而是走捷径。
讲求技巧也是一种管理方式和方法。
事实上，要想在很短的时间内使客户产生购买的欲望并最终成交
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内容概要

　　《一分钟情景营销技巧》丛书旨在为营销人员在营销情景中碰到的各种问题提供解决方案和操作
技巧，帮助营销人员在繁忙的工作中，轻松掌握营销技巧，迅速创造辉煌业绩，快速参透营销秘诀，
大力提升营销效率。
全文摒弃了枯燥晦涩的理论，语言简练人性化，重点介绍如何做、怎么做。
配有情景案例和实战练习，着重于具体情景下不同技巧的灵活运用。
每本书均按设定情景提出问题、分析问题、解决问题的思路一气呵成，思路清晰，行文流畅，让您快
速掌握营销秘诀。
如果您很忙，不妨每天花上“一分钟”去学习营销技巧和营销方法，也许您也能成为“世界上最伟
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章节摘录

　　第一章　如何做好会前准备　　情景问题1：如何确定会议的主题　　那么如何找准并确定一个
好的会议主题呢？
　　1.以社会热点问题和事件为主题　　社会热点问题和事件是所有人都关心和谈论的，社会大众都
想对盯关问题和事件了解更多，一些大众媒体也都会对此进行报道。
然而大众媒体的报道往往只是涉及表面，不够深入，满足不了大众的求知欲望和猎奇欲想。
这时，如果召集问题或事件的相关人员进行深度访谈或讨论，并将内容、结果及时告知大众，将会引
起社会轰动效应，对主办企业来说，也将是一次很好的宣传机会。
　　2.以社会上存在

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<会议营销>>

媒体关注与评论

　　会议营销的目的只有一个正确的定义，那就是创造顾客。
积极引导顾客是会议营销成功的关键。
　　——美国“现代管理学之父”彼得·德鲁克　　好的会议营销就是一个稀缺的产品。
　　——美国营销大师　艾·里斯和杰·特劳斯　　销售沟通的技巧和策略是整个会议营销销售成功
的关键。
　　——美国经济学家　詹姆斯·托宾　　会议营销是从宣传资料的封皮开始的。
　　——芬兰平面设计大师　基奥斯蒂·瓦利斯　　我们为会议营销所做的每一件事，目的要么是想
争取顾客，要么是要维系顾客。
　　——通用电气总裁　杰克·覟洋奇
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编辑推荐

　　《会议营销》从市场经济发展的大势和中国营销发展的现状出发，对如何做好会前准备、如何控
制会议现场、如何把握会议营销的手段、如何进行会议营销宣传、如何策划会议营销产品等七个方面
进行了全面的分析，提炼出了直击要害的营销难题。
　　企业基层营销人员销售指南，公司一线销售人员培训教程。
　　轻松掌握营销技巧，迅速创造辉煌业绩，快速参透营销秘诀，大力提升营销效率。
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