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前言

纵观古今中外，一切成功之士，都绝非人们通常所说的“大老实人”。
凡事为他人着想，绝不伤害别人，这固然很好，但是还远远不够。
若想出人头地，则不能没有一点城府，料事不可不精明，待人不能不讲究一些策略。
人与人之间的明争暗斗，互相提防，互相拆台，互设陷阱，是最让人耗气伤神的。
现代人喊“活得太累”，实际上是“琢磨”人琢磨得太累，其结果是：心胸开阔的人，会变得小肚鸡
肠；健全的人格，会变得支离破碎。
它使人言不由衷，真情流失，畏畏缩缩，人人草木皆兵。
特别是在当今这个纷繁复杂的社会中，有好人也有坏人，有好事也有坏事。
不是所有人都如你想象的那么好，也不是所有人都如你想象的那么坏。
做人交友，不可“一根肠子通到底”，要多长几个心眼儿，多掌握一些手段。
有心计的人，能够化繁为简，让自己在人生的旅途，中处处顺心；有心计的人，知道什么时候该糊涂
，不过分较真；有心计的人，能说会道好办事，行走社会时左右逢源；有心计的人，到了“低矮的屋
檐下”会主动低头，让自己免于受伤；有心计的人，能够受到上司的重视，得到同级的尊重并赢得下
级的拥戴，从而让自己的事业锦上添花，一帆风顺⋯⋯
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内容概要

《心计大智慧职场大学问》：有心计的人，能够化繁为简，让自己在人生的旅途中处处顺心。

 有心计的人，知道什么时候该糊涂，不过分较真。

 有心计的人，能说会道好办事，行走社会时左右逢源。

 有心计的人，到了低矮的屋檐下会主动低头，让自己免于受伤。

《心计大智慧职场大学问》由李世强编著，有心计的人，能够受到上司的重视，得到同辈的尊重并赢
得下级的拥戴，从而让自己的事业锦上添花，一帆风顺。
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    职场中，不要轻易泄露“底牌”
    职场中要学会内敛低调
    职场切忌骄傲自满
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    扬他人所长，满足他人好胜心
    用装聋作哑来保护自己
第七章    职场防备心计学——做人不能太单纯
    不要将心事轻易说出口
    谨慎提防朋友“杀熟”
    学会提防诬陷者
    距离也是一种美
    逢人只说三分话
    真诚不等于公开所有秘密
    对别人的承诺不要过于迷信
    切记勿得罪小人
    莫与强者针锋相对
第八章    自我营销心计学一让自己不可取代
    不怕被利用，就怕你没用
    让自己成为不可被取代的人
    学会给自己蒙上一层神秘的面纱
    学会制造声势，提高威名
    学会适时地把自己“推销”出去
    让自己被需要
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    用热忱打造你的价值
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第九章    职场沟通心计学一让语言成为一种艺术
    说话要婉转，言辞要深切
    学会欣赏和推销你的才华
    友好让你更容易达到目的
    学会站在别人的角度看问题
    懂得尊重他人，切忌狂妄自大
    真诚地与别人打招呼
    良言三冬暖，恶语六月寒
    善意的谎言有时更美丽
    沟通从牢记他人名字开始
第十章    职场驭人心计学——恩威并重，赏罚分明
    敢于放权，充分信任下属
    杀鸡骇猴，以儆效尤
    时刻保持自己的威信
    善治军者，赏罚有信
    优秀的领导要懂得以身作则
    得饶人处且饶人

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<心计大知慧职场大学问>>

    打个巴掌，给一颗甜枣
    驭人要先懂得攻心
第十一章    职场关系心计学——搞好关系好办事
    学会见缝插针，懂得拉拢关系
    搞好关系需送礼，送礼也需有诀窍
    化解人际矛盾与冲突的心计学
    维护人际关系需讲策略
    没事也要多走动
    搞关系要懂得如何拍马屁
第十二章    职场效益心计学——小努力也能取得大回报
    不是每件事情都必须做
    学会优化你的时间
    成功靠团队合作，而非个人主义
    大树底下好乘凉
    为自己的人生制订详细计划
    把全部精力集中在一件事上
    做事受阻时，要懂得绕道而行
第十三章    职场低调心计学——找准位置，摆正心态
    做自己最擅长的事
    迷茫时，站在竞争势力中间
    学会忍耐才会成功
    该退让时须退让
    好汉要吃眼前亏
    为人处世要从低端起步
    不要和上司抢风头
    千里之行，始于足下
    低调让你走得更远
第十四章    赚取财富心计学——出手要快，眼光要准
    勇于开拓新的市场
    机遇只青睐敢于冒险的人
    看准商机，随机应变
    犹豫不决只会错过良机
    商机总在不远处隐藏
    不要奢望一夜暴富
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章节摘录

版权页：勤奋工作是一个人取得成功的前提条件之一，但是，如果这个人不知道自己真正想做什么，
今天干一行明天换一行，那么，即便他再聪明勤奋，最终也很难成就一番事业。
目标是人们对于所期望成就的事业的决心。
没有目标的人是不可能取得成功的，他们只会徘徊在人生的旅途上，有的甚至完全迷失自我。
曾有人巧妙地把人比喻为一条船。
在人生海洋中，大约有95％的人就像是无舵船。
他们总是漫无目的地漂泊，面对风浪海潮的起伏变化，他们束手无策，只有听其摆布，任其漂流，结
果他们要么撞岩，要么触礁，最后以沉没而告终。
还有约5％的人，他们有方向、目标，又研究了最佳航线，同时学习了航海技巧。
这些船从此岸到彼岸，从此港到彼港，都在有计划地行进着。
那些无舵船一辈子航行达到的距离，他们只要两三年就能达到。
他们像现实中的船长一样，既熟知下一个停泊或通过的港口，也深知航船的目的地，即使航行的目的
地暂不明确（譬如探险航行），但他们也能清楚地知道目标的特性、目的地应有什么和现在航行在什
么水域。
如果出现狂风巨浪，或者遇到其他意想不到的天灾人祸，他们也不会慌张，因为他们知道，只要把应
做的和能做的都做到，那么抵达目的地就是确定无疑的事。
有一个小和尚，每天他都要去山后很远的市镇上购买寺中一天所需的日常用品。
而其他小和尚则被派往山前的市镇购物，路途平坦，距离也近，但是还没有他回来得早。
有一天，方丈问这几个小和尚：“我一大早让你们去买盐，路这么近，又这么平坦，怎么回来得这么
晚呢？
”几个小和尚说：“我们说说笑笑，看看风景，就到这个时候了。
十年了，每天都是这样的啊！
”方丈又问那个小和尚：“山后的市镇那么远，你又扛了那么重的东西，为什么回来得还要早些呢？
”小和尚说：“我每天在路上都想着早去早回，因为肩上的东西重，所以反而走得稳，走得快。
十年了，我已养成了习惯，心里只有目标，没有道路了！
”方丈听后哈哈大笑，说：“只有目标才能催人奋进啊！
”这个小和尚就是后来著名的玄奘法师。
在西去取经的途中，虽艰险重重，但他心中的目标从没有动摇过，直到最后获得成功。
人生需要仔细规划。
没有仔细规划的习惯，只能使自己每天过粗糙的生活。
成大事者的习惯之一是善于在自己的人生规划图上精打细算！
曾经有两名瓦工，在炎炎烈日下辛苦地搭建一堵墙。
一名行路人走过，问他们：“你们在干什么？
”“我们在砌砖。
”一个人答道。
“我们在修建一座美丽的剧院。
”他的同伴回答。
后来。
将自己的工作视为砌砖的瓦工砌了一生的砖，而他的同伴则成了一位颇具实力的建筑师，承建了许多
美丽的剧院。
为什么同是瓦工，他们的成就却有着如此巨大的差别？
其实，我们从他们两人不同的回答中，已经可以看到他们之间不同的人生态度——前者把工作仅仅当
成工作而已，后者则把工作当做一种创造，他有着自己的计划；前者只知道把一块块砖砌到墙上去，
别的一概不闻不问，后者不仅是在把砖砌到墙上去，而且他的目的很明确——要修建一座美丽的剧院
。
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两个人在做同样的工作，一个有目标，有自己的计划；一个无目标，无计划，这就是造成两人成就不
同、命运迥异的根本原因。
有一位哲人说过：“最蹩脚的建筑师从一开始就比最灵巧的蜜蜂还高明，因为他在用蜂蜡建筑蜂房以
前，已经在头脑中把它建成了。
”这种对自己的未来进行设计、规划的过程就是事业目标策划的过程。
目标不但使我们的行动有依据，人生有意义，还能激励我们的斗志，开发我们的潜能。
成功的方法就是：站对自己的位置，制定一个远大目标，然后再根据情况制定分期目标，一步步走好
每一段路，一步步向远大目标迈进。
成功人士与平庸之辈最根本的差别不在于天赋，也不在于机遇，而在于有无坚定而远大的人生目标。
林肯致力于解放黑奴，并因此而成为美国最伟大的总统；海伦·凯勒专注于学习，因此，尽管她又聋
又哑，且双目失明，但她还是实现了她的目标；福烈兹专心于生产利润低微的小酵母饼，结果这种酵
母饼畅销全球。
有什么样的目标就有什么样的人生，如果一个人没有明确的人生目标，他又哪来的前进动力呢？
又凭什么在激烈的竞争中去取得成功呢？
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编辑推荐

《心计大智慧·职场大学问》：“有心计的人，能够受到上司的重视，得到同辈的尊重并赢得下级的
拥戴，从而让自己的事业锦上添花，一帆风顺”。
“有心计的人，能说会道好办事，行走社会时左右逢源”。
“有心计的人，能够化繁为简，让自己在人生的旅途中处处顺心”。

Page 9



第一图书网, tushu007.com
<<心计大知慧职场大学问>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 10


