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前言

　　能说会道是一种真本领，会说话不仅要巧言妙语、脱口而出，更要顺畅地直入他人的耳中、心中
。
会说话者，只需三言两语，就能余音绕梁，打动人心。
　　综观古今中外豪杰之士的成功经验，我们不难发现，几乎每个成功人士都有好口才：我国春秋战
国时期的苏秦，凭借三寸不烂之舌游说六国，封金拜印；日本当代著名企业家松下幸之助舌绽莲花，
造就了世界商业史上的传奇神话；美国前总统克林顿以卓越的口才，不仅顺利赢得大选的胜利，还被
认为是最赋人格魅力的人⋯⋯　　显而易见，能说会道、聪慧多谋是所有成功人士的共同“法宝”。
人们不仅钦佩他们运筹帷幄、纵横决胜的不凡智慧，更艳羡他们的卓越口才，因为他们的语言具有震
慑人心的魅力和雷霆万钧的力量。
　　会说话才能广结人缘，盛友如云，妙语攻心，借力成事；会说话才能在职场、商海尽显个人魅力
，行遍天下，获取财富无限；会说话才能够赢得甜蜜爱情、美满家庭，拥有锦绣人生。
　　卓越的语言艺术是决定一个人前程和命运的关键因素之一。
人生要赢得胜局，就必须掌握卓越的说话能力。
用语言去赢取天下，是一种态度和策略：用语言孵化出真实的幸福，是一种才能和智慧。
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内容概要

　　《说一口别人爱听的话》从日常生活的各个方面的角度，全面阐述了说话的艺术，书中涉及社交
、处世、办事、职场、商场、家庭等多个方面，通过具体生动的事例，深入浅出地阐明了提高口才的
具体操作方法。
此书简洁实用、通俗明了，让读者在轻松愉悦中学习并提高口才的技巧，成为成功人生的大赢家。
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章节摘录

　　第一章 好口才价值百万　　被誉为美国“金牌推销员”的约翰逊，28岁时成为一名寿险推销员
，29岁邪年，他成为美国薪水最高的推销员之一。
到目前为止，在25年的推销生涯中，他销售了4万份寿险，平均每日5份。
　　约翰逊把自己的成功归结为：“用一句具有魔力的话来改变糟糕的局面。
”这句有魔力的话是：“您是怎么开始您的事业的？
”约翰逊解释道： “这句话似乎有很大的魔力，看看那些忙得不可开交的人吧，只要你提出那个问题
，他们总是能挤出时间跟你聊。
”　　“君子不开口，神仙也难下手”约翰逊正是凭借自己卓越的口才，说出那句有魔力的话，最终
靠精彩的口才挣得了财富。
　　美国前总统克林顿是一位极富魅力的人，他之所以能当上美国总统，与他绝佳的口才有着密不可
分的联系。
　　1992年10月15日，在美国第二次总统候选人电视辩论中，辩论现场只设一个主持人，候选人而前
都没有讲桌，只有张高椅子可坐，克林顿为了表示他对广大电视观众的尊敬，一直没有坐，并且在辩
论中减少了对布什的攻击，把重点放在讲述白己任阿肯色州州长12年间所取得的政绩上。
克林顿的这种根据特定场合及时调整的以柔克刚、彬彬有礼的言谈，立刻赢得了广大电视观众的好感
。
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编辑推荐

　　会说话——人生的必修课　　你的口才价值百万　　口才是成功人生的必修课，也是做人成事不
可缺少的技巧。
好口才造就好人生，上至事业，下至家庭，一个人口才水平的高度决定其人生的高度。
　　说话能力是一个现代人必备的素质之一，好口才会给你带来好人缘，好运气和好财气，拥有好口
才，就等于铺就了成功的坦途。
　　点语成金的口才秘诀，总横天下的说话功夫。
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