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内容概要

这是一本探讨律师如何开拓客户、赢得客户、实现律师价值的书，介绍了欧美律师的先进经验，为解
决中国律师困境提供参考。
    马贺安律师通过对欧美同行的考察，发现中国律师的困境，来源于自我角色定位错误。
律师色不能将自己定位为商人，采用“推销员”的方法，“营销”注定会失败。
    律师作为一个独特的职业，在如何拓展业务上，有着独特的理念，独特的方法。
正是这些独特的思想与工具，帮助发达国家律师获得了巨大成功——无论是财富还是社会声誉。
    世界律师百余年的经验与教训表明：律师有着高贵的职业血统，自毁形象的方法并不能带来客户，
只有保持尊严的科学方法，才能最好地促进业务的增长，实现律师的价值。
    这就是本书介绍的“教导式竞争（Education Based Marketing）”的理念与方法。
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作者简介

马贺安律师，1966年生，清华大学法律硕干，辽宁大学法学学士，曾任检察官5年，后辞职从事律师工
作至今。
曾两度只身赴美国考察律师制度，并至英国学习，著有《权利与辩护》《新公司法：创富的双刃剑》
等书。
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编辑推荐

　　作者马贺安律师通过对欧美同行的考察，发现了中国律师的困境来源于自我角色定位错误，从而
提出了“教导式竞争(Education BasedMarketing)”的理念与方法，介绍了欧美律师的先进经验，为解决
中国律师困境提供参考。
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