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内容概要

　　如何与北京商人、广东商人、上海商人、河南商人、香港商人、温州商人、石狮商人、东北商人
、安徽商人、宁波商人、西安商人、武汉商人、山东商人、四川商人等各地商人做生意？
你知道吗？
每个地方的商人，会因为其社会、经济、历史、地理等不同的约束条件作出不同的选择，与他们做生
意，当然也要因地制宜，放能百战百胜！
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章节摘录

　　不管成不成功，与北京商人谈生意都将是人生的一件乐趣。
热情诚恳是北京商人接待朋友的最好礼物，只要你真诚地对待他们，你定将得到同样的回报。
他们认为自己居于大国之都，有责任与义务去维护国家的友好形象，所以任何事你都不必担心，这次
生意不成功，照样可以做很好的朋友。
　　谈天可以说是北京人的拿手好戏，无论谈什么，大事小事，总有北京人说不完的话题。
耐性是与北京商人谈生意时所必备的心态，你应该学会如何与他们谈天。
政治是北京商人的最爱，他们对于政治事件的分析与见解，可以称得上一个业余的观察家，加之地缘
关系，总会有源源不断的谈资供他们消遣。
刚一接触便要直入主题将是你与北京商人谈生意时的一大败笔，他们会觉得你不够朋友，不懂得他们
的生活情趣，这对以后的交往是不利的。
　　因为地缘关系，这里聚集着最优秀最杰出的人才，并逐渐形成北京商人中的一员，他们通常有极
高的修养，稳重是他们所表现出的商人风范。
在做事上，他们不会过于激进，而是稳扎稳打，平步向前。
　　坦诚无欺是北京商人的本分。
在中国的医药行业中，“同仁堂”可以说是一个老牌子。
“顾客至上”是他们奉行的原则，客人无论重要与否，都将会得到他们优质的服务。
历经350年而生意兴隆，诚信是“同仁堂”生存的不二法门。
像这样的老店在北京还有很多，它们的足迹不仅仅是在中国，在我们生活的周围，你也许就会遇上它
。
　　北京商人还十分讲究实际。
“货好不用说”是这里的大多数公司厂家所奉行的观点，广告在他们看来只不过是表面文章，是不值
一提的，只要货好，消费者也会代他们做出宣传。
只是在货物销路不够畅通时，他们才会想到用广告来试上一试。
有时候，《北京晚报》、《京华时报》等报纸上，也会看到一些北京商家的产品，但这离真正意义上
的商业广告还有很长一段距离，只能算是一些商场促销产品的生活类广告。
讲求实惠是北京商人所一向奉行的原则。
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