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内容概要

　　供应链的超级赌注、全球化的中国较量、核发技术争峰、本土渠道抢位资深记者十八个月深入调
查、业内专家和咨询公鼎力相助、揭示营销潜规则、值得其他领域经理人阅读的实战启示录。
　　Google中国总裁李开复、新浪网总编辑陈彤作序、《第一财经日报》总编辑秦朔点评、诺基亚、
索尼爱立信、摩托罗拉、联想、波导等企业高层隆重推荐、部分案例曾在清华大学EMBA课堂讨论。
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作者简介

新近加入DT Capital Partner.
大学毕业后潜心于通讯和互联网产业，致力于通过资本、政策、产业多角度观察商业运作规律。
担任《第一财经日报》记者期间，曾发表影响深远的系列报道。
通过外语、金融和心理学的学习，已将现有经验延伸到其他领域。
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媒体关注与评论

　　本书作者为我们描绘了中国——这个全球竞争最为激烈的手机市场，几乎所有的参考者都囊括其
中。
　　——（Duncan Clark）BDA（中国）有限公司总裁　邓肯·克拉克　　在中国，技术差距只能让
你领先12至18个月，而不能作为长期可持续发展的商业战略。
　　——诺基亚中国投资有限公司总裁　何庆源　　业内人士要完全清楚这十几年的变化已相当不易
，而几位记者通过深入采访，为读者展现了手机行业发展的重要线索。
　　——摩托罗拉中国区总裁　高瑞彬　　普通的读者从中了解过去发生了什么，行业内的人则更多
去展望手机将怎样改变人们的生活。
　　——索尼爱立信（中国）公司政府关系副总裁　宁述勇　　我相信中国比韩国更有机会培养出世
界一流的手机企业，我们对客户的了解是一个天然的优势。
　　——联想移动总经理　刘志军　　核心技术完全被国外品牌垄断，手机市场已经被国外品牌分割
，国内手机企业采取“侧翼攻击”战略，开始了艰苦的争夺。
　　——波导总经理　徐立华
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