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内容概要

本书是关于讲述成大事必备的99个辩论技巧的专著，书中具体包括了：辩论准备阶段、辩论进攻战术
的运用、辩论中的防守战术、辩论中的临场应变、辩论语言表达技巧的运用、辩论情感表达的基本技
巧、辩论中的逻辑技巧七个方面的内容。
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章节摘录

　　1　确立辩论论点　　辩论论点的确立是辩论的基本工作，只有具备创见性、科学性、鲜明性和
针对性的论点才能保证辩论的胜利。
　　论点新颖，有独到见解　　创见性是指论点要新颖，有独到的见解。
不人云亦云，不拘泥旧说，也不主观臆断，能提出新主张、新观点，解决新问题，表现出远见卓识。
　　创见性主要表现为提出新论点，即能提出别人没有提出过的见解和主张。
当然，提出新论点，并不是臆想妄断，随意地标新立异；必须是在继承前人正确观点的基础上，符合
客观规律的创新。
这种创新的论点，是符合客观规律的真知灼见，它是对真理的发展，是人类认识的进步，是能够解决
随着客观世界的发展而出现的新问题的观点。
　　创见性，还表现为提出论点的新角度。
这种论点虽然重复了前人已经认识了的真理，却能使用前人从未使用过的新视角，为我们提供解决问
题的新方法、新途径。
　　要使论点具有创见性不是轻而易举的。
要提出创新的真知灼见，必须善于吸收古今中外的知识营养，使自己博学多闻，思路开阔；要提出创
新的真知灼见，还必须善于在继承前人的基础上推陈出新，不迷信书本，不盲从权威，继承、发展前
人合理的科学的观点、理论，扬弃其不科学的因素。
通过思索，使新旧知识在一定的逻辑关系中重新组合，进行新层次或新领域的探索、开掘。
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媒体关注与评论

　　在企业升迁，晋级的首选条件是具备较强的交流和沟通力，如果不能做到这一点，机会就会渺茫
。
　　--哈佛大学《商业评论》　　友善的言行，得体的举止，优雅的风度，这些都是走进他人心灵的
通行证。
　　--塞缪尔·斯迈尔斯　　才能不是天生的，可以任其自然的，而是要钻研艺术。
请教良师，才会成才。
　　--歌德　　谈话，和作文一样，有主题，有腹稿，有层次，有头尾，不可语无伦次。
　　--梁实秋　　我们不要因心生恐惧才谈判，但我们也绝不畏惧谈判。
　　--肯尼迪　　一支笔，一条舌，能抵三千笔瑟枪。
　　--拿破仑　　一人之辩，重于九鼎之宝，三寸，强于百万之师。
　　--刘勰
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编辑推荐

　　出色的辩论才能让你更优秀我们都能成为辩论高手。
学习辩论知识，掌握辩论技能，做辩论的大赢家。
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