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内容概要

区域市场的营销是否卓有成效，在很大程度上决定于区域经理的能力和远见。
本书不仅把先进的营销理念、实用的销售技巧和经典的企业案例融为一体，更精选了大量区域经理必
备的实用工具和工作表格，能够为区域经理们提供理念——方法——工具三位一体的帮助和指导，从
而使区域经理们能够面对重重困境和挑战，带领一支充满自信、拥有竞争力以及高效率的销售团队，
达到并超越开拓市场的业绩目标。
　　本书总结了世界一流企业所使用的区域销售策略、运作模式及应用工具，并在此基础上形成了一
套行之有效的操作流程将区域市场的开拓划分为六个核心步骤：开拓区域市场的营销策略；销售团队
的组建及训练；营销渠道的开发、建设与管理；经销商的开发与管理；大客户的选择与管理；区域市
场的宣传与推广。
并使这六个步骤环环相扣，紧密联系。
无论你是区域经理、销售经理还是营销总监，乃至其他专业人士，都可以从本书提供的思想、方法和
工具中受益。
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