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内容概要

　　《成功销售的六项磨炼》浓缩了众多销售精英的成功之道，汲取了他们我年来秘不授人的宝贵经
验，并将之整理为“六项磨炼”。
每一位是刚从事销售工作的人通过阅读《成功销售的六项磨炼》，必将如虎添翼，走上销售成功的快
车道。
　　你购买这《成功销售的六项磨炼》的很大一个原因可能会与我们在书中提供给您的自检有关，因
为这是许多老销售员曾经遇到过的问题，可以说是经验之谈，这也是《成功销售的六项磨炼》的精华
之一。
但这部分内容没有标准答案，因为对地销售员来说，达到自己的最终目的才是目的，至于实现的方法
可以找到很多。
您可以从中选择自己认为最正确的，并将自己的理由写在随后的心得一栏中，然后与同事之间交流。
正所谓：尺有所短，寸有所长。
或许您会有意想不到的收获呢！
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前言第一项磨炼 练就铁人般的意志做好成功的准备克服销售的怯阵心理把激情注入销售中忧虑是信心
的腐蚀剂学会给自己鼓气以勇敢挑战拒绝把销售为爱好忍而是成功的必经路永不言败冷静需要不断锤
炼保持宽容的心态专注与成功成正比第二项磨炼 练就政治家般的心机成功的秘诀在于更智慧眼光要放
长远成功离不开冒险细微处辩别客户真与假机会需要主动创造瞄准第二笔生意让客户替你销售练就缜
密的分析能力装笨也可夺先机用糊涂谎言法打开僵局第三项磨炼 练就艺术家般的眼光培养敏锐的成交
嗅觉用眼神拉住客户从暗示中发现可能巧识肢体语言的信号“火眼金睛”探线索识别信号促成成交转
变销售思路的艺术用情感拴牢客户用独特卖点打动客户主动给个发价格第四项磨炼 练就外交家般的口
才第五项磨炼 练就邮递员般的勤奋第六项磨炼 练就魔术师般的技巧
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