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前言

“直销”，一个令人们熟悉且陌生的名字。
熟悉的是，“直销”的字眼随处可见：“网络直销”、“电视直销”、“厂家直销”等等不胜枚举；
陌生的是，在这烟雾缭绕、令人眼花缭乱的“直销”当中，究竟什么才是真正的“直销”？
“直销”与其他类似的零售模式有何区别？
“直销”在中国目前的发展状况是怎样的？
“直销”与“传销”之间存在着什么关系⋯⋯直销在中国的发展一波三折。
随着中国成功加入WTO，随着2005年年底中国直销禁令的解除，中国直销终于走出了长期的阴霾，进
人了一个崭新的发展阶段。
雅芳、安利、玫琳凯、如新、李锦记等等一系列知名的直销公司迅速成为闪耀在直销大舞台上的明星
。
随着直销与政府以及普通公众的联系日益密切，越来越多的人开始关注并参与到直销中来。
社会各界对直销的评价也是褒贬不一。
然而，究竟应当怎样客观地看待直销？
什么样的企业、什么样的人员适合从事直销？
企业或个人应该怎样申请从事直销⋯⋯翻开本书，或许您能够找到您想要的答案。
本书作者曾亲历了直销解禁的前前后后，仅以一己微薄之见供各位关注直销的人们参考。
由于作者才学见识甚为有限，谬误之处在所难免，恳请读者朋友不吝赐教；亦热烈期望有共同兴趣的
朋友一同探讨直销。
在本书成书之际，感谢所有为本书做出贡献的人们！
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内容概要

　　《直销实战手册》主要由直销的基础知识入手，分析了直销在我国当前的发展形势；并依据直销
法规将直销与其他相关零售模式，以及直销与传销进行了对比区分，帮助读者准确把握当前直销的基
本动态。
通过对重点法规进行解读，从直销行业的两大主角——直销企业和直销员的实际情况出发，详细介绍
了直销的从业条件、如何申请直销经营许可证、如何申请成为直销员等直销法规实务，并收录了详尽
的文书样本和法规资料。
　　《直销实战手册》既是一本宣传直销知识的普及读物，同时又是一本为广大直销从业人员准备的
实战工具书，帮助各位正确地选择和走上自己的直销之路。
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书籍目录

知识篇第一章 什么是直销——为直销正名第一节 直销的概念第二节 直销的起源第三节 直销的特征第
四节 直销与其他零售方式第二章 直销在中国第一节 发展轨迹第二节 模式之争——“单层次”直销和
“多层次”直销第三章 传销第一节 什么是传销第二节 尴尬地带实战篇第一章 企业实战指南第一节 自
诊：公司是否属于法律规定适合从事直销的企业第二节 如何申请成为直销企业第三节 直销经营许可
证申请材料实例分析第四节 获得直销经营许可的企业如何开展直销业务第二章 个人实战指南第一节 
个人从事直销应考虑的问题——你是否适合从事直销第二节 申请成为直销员的流程——如何启动你的
直销业务第三节 直销员的权利和义务——如何在直销活动中服务他人和保护自己工具篇附录：一、已
获得直销经营许可且服务网点经过核查备案的企业列表二、直销经营许可证样本三、常用直销法规四
、与直销相关的文件
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章节摘录

自动销售即自动机器销售，由售货机进行简单的商品陈列展示，并完成收款、找零等销售过程。
我们常见的自动售货机、自动饮料机等都属于自动销售。
至于银行系统的自动存取款机等终端系统是否属于自动销售，目前尚存在争议。
就目前的情况而言，自动销售的商品都是有形的产品，而自动存取款机实际上提供的是一种服务；并
且，自动存取款机在为本行客户提供服务时，是免费的，不存在交易，而为跨行的客户提供服务时，
则是有偿的，存在交易。
鉴于这种情况，尽管银行终端系统从形式上看，酷似自动销售，但从实际上看，还和自动销售存在着
很大的差异。
因此，本书认为，自动存取款机等银行终端系统不属于自动销售。
自动销售往往具有以下几个特点：第一，全天候销售。
由于自动销售是机器销售，因此，只要在有电源的情况下，它就可以全天候工作。
无论白天还是夜晚，均能够连续不问断地工作。
第二，无店铺销售。
自动销售不需要固定的营业场所。
自动售货机通常会设置在商场入口、地铁站、居民区等人流密集的位置。
第三，无人员销售。
自动销售是由自动机器设备进行销售，整个销售过程不需要销售人员参与，是一种机器对人的直接销
售。
当然，限于自动销售的机器销售方式，就目前的发展现状而言，它只能销售一些体积小、价格低的日
常用品，其所销售的商品门类不可能丰富，因此，自动销售只能是作为其他销售模式的一种补充形式
。
直销和自动销售都属于无固定营业场所的销售。
二者的区别在于，  自动销售是无人员销售，直销则属于人员销售。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<直销实战手册>>

编辑推荐

《直销实战手册》：最简明的直销知识概览，最详实的申请文书样本，最全面的法规实务资料。
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