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内容概要

本书汇集了lO位世界上最著名的推销大师的代表性著作。
这10位各行各业的推销大师更是成功学大师。
他们的推销已经超越了狭义的推销范畴。
他们推销的不只是商品，还有他们的思想、成功理念。
    本书能教给你成为一名优秀推销员的全套本领，例如：怎样开发客户资源、怎样应对拒绝、怎样搞
好售后服务，等等。
它可以让你掌握卓有成效的推销技巧，也教给你人生的道理。
本书不但可以使你具备过硬的业务素质，还能让你把推销当成一种享受，不但从推销中获得财富，还
能找到自己的价值，获得人生的快乐。
    本书并不仅仅是一本给推销员阅读的书，它也是一本适合所有人阅读的书。
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作者简介

王珺之，职业经理人，曾先后在大型国企、民企从事过高层管理工作。
近几年涉足管理咨询业，为很多大中型企业和在华外企做过咨询服务，在营销领域有着丰富的实战经
验和教学经验，培训过的推销人员迭1000余人次。
 为了总结多年来的管理实践经验，其主编了《战略管理十大误区》、
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绩    四、不断反省才能进步    五、堡垒是这样攻克的    六、储备丰富的知识推销是98％对人的了解加
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销售无所不能的推销法则参考文献
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