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内容概要

怎样在国际化市场中生存？
各公司必须将焦点集中在核心业务上。
为了做到这点，必须将重要但非核心的业务（如人力资源、财务、信息技术等）分离出去，同时还要
提高这些业务的质量并减少其支出。
各种类型和规模的公司越来越多地求助于外包，以完成其伟业。
  
  
　　在《点石成金》一书中，彼得.本德.塞缪尔——外包领域的世界权威，揭开了这一商务战略的神
秘面纱，并阐明了外包成功的原则。
  
　　他指出了公司怎样成功地达到各种目标——从削减开支到增大市场份额。
通过具体案例分析和清晰的解释，为完成外包关系的买卖提供了各项必要的措施和建立双赢的基础模
型。
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