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内容概要

2004—2005年，我作为富布赖特项目访问学者在哈佛大学进行学术交流期间，深感那里学术气氛的浓
烈。
给我以深刻印象的是，那里的许多学院和研究中心经常办讲座，每周都有名人应邀前来演讲，讲座对
其他学院的学生都是开放的。
演讲的主题有美国的，也有外国的，包括像“郑和下西洋时期的中国文化”这样的演讲，在那里也可
以听到。
我当时想，中国的大学为什么不能更多地举办这样的讲座呢?
这些年来，经过大家的共同努力，法学院的名家论坛有了起色：不仅搞起来了，并且放到了网站上，
后来又得到英国著名律师事务所——高伟绅律师事务所的支持。
论坛名称为“高伟绅经贸法律博士论坛”。

这本演讲录是从以往的演讲辑录中挑选出来的，主要来自这个“博士论坛”。
“博士论坛”在开学期间举行，一般每两周一次，广泛邀请不同领域的学者、实务专家和政要人物作
专题讲授。
主题涉及法学各学科、理论与方法、个案研究、跨学科交流、法学教育等，至今已经举行50多期。

“博士论坛”的举行，既提高了法学院的学术氛围，也为学生开辟了第二课堂，使他们有机会学习到
正规法律课程之外的知识。
同时，也搭建成为与其他法律教学、科研和实务部门交流的平台。

今后，法学院将投入更多的人力和物力，将这个论坛办得更好。
我们也会从中选出更多的作品结集出版。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<风云论道>>

书籍目录

国际法理论与实践
　中国在世界贸易组织中领导地位的崛起
　对国际经贸谈判的认识
　国际贸易热点问题
　海峡两岸仲裁法律制度的比较
　中国仲裁的发展方向
　涉外仲裁司法审查问题研究
　WT0贸易救济规则
　中国和WT0争端解决
民商法理论与实践
　关于侵权责任法的立法思考
　《侵权责任法》立法过程中的疑难问题
　中国市场上的部门货币及法律问题
　商法的理念与原则
　中国知识产权建设30年的回顾与评价
　农村土地流转的法律瓶颈
　竞争政策的法律分析
　法学院学生如何学习保险法

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<风云论道>>

章节摘录

版权页：大企业之间的商务谈判还是很多的，都有一套技巧和方法，但是我们国家的大学课程真的没
有设置这种谈判课。
然后就会发现你和人家的差距，在教育里没有设置这种专项培训，肯定比别人落后。
我们的谈判人才都是在实践中学习、摸索和掌握的。
学会这种谈判，但是你要付出代价的，人家已经比你提前学到了这些知识，而我们是通过这种实践来
培养的。
我们中国人确实很聪明，我们通过加入世贸组织的谈判也好，我们通过大大小小的国际经贸谈判也好
，我们也培养出很多谈判的人才，但是总体上说，我们谈判的实力还是很弱的。
因为真正的大型国际谈判是要有个团队的，不是光你主谈者谈就行的，有一个Team，从文件的准备到
方案的研究，这样才能承担起比较大的谈判。
像世贸组织的谈判，为了逼你达成协议，就是不结束谈判。
2008年一谈谈十天，部长都不许离开，逼着你达成协议。
你光靠一个人怎么行，真正作出一个国家比较重大关键性决定的时候，是一个团队在支撑。
我特别希望通过我今天的体会和认识，引起大家一些愿意从事谈判的兴趣，以后能够作为自己谈判队
伍的后备人才。
对谈判认识的体会，我曾经翻过辞典，就是“有关方面对有待解决的重大问题进行会谈”。
我令人觉得字典的解释，它也不是特别的完善，还值得推敲。
因为在实践中，我们谈的方式不仅仅限于会谈，包括很多种方式，尤其是现在这种电讯发展以后。
我们现在很多谈判，有的时候是会谈，有的时候是电话磋商，更先进的现在还有视频磋商，还有传真
、电子邮件和信函，都可以用来作为谈判的方式。
我觉得谈判从我自己的体会来说，应该是一个过程，包括谈判的准备、谈判的进行和谈判的结果。
在谈判过程中，我觉得“判”字特别关键，他要求你按照一定的原则、确定好的方案、立场，你要在
谈判中对复杂多变的情况很快地作出利弊取舍的决定，来维护自己利益。
我觉得谈不难，有的时候能谈一两个月，但是判是很重要的，怎么结束呢？
就是“判”的过程。
真正词义理解没有太大意义，但是真正想认识谈判的内涵和实质，内容还是很多的。
首先谈判是一种使命和责任，从法律意义上来讲，谈判是一种授权的体现，有点像我们学的民商法的
代理行为一样，每个谈判人都是有授权的。
你不能超出你的授权进行谈判，这是肯定的。
当谈判内容超出你的授权，你一定要去请示的。
你作为一个主谈者，或者这个谈判团队，你是不能超越授权，也不能随意地去做主的。
有的时候，我们到国外去谈判，我们拿的授权是多少，谈到一定的程度要突破授权的时候，我们要发
电回国请示。
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编辑推荐

《风云论道:法律名家演讲录上》是庆祝对外经济贸易大学建校60周年。
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