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内容概要

　　高等职业教育是我国高等教育体系的重要组成部分，是我国高等教育发展中的一个类型，也是我
国职业教育体系的重要组成部分。
改革开放以来，特别是20世纪90年代后期至今，我国的高等职业教育在党和国家的大力倡导与支持下
得到了迅猛发展。
高等职业教育中的国际商务类专业在经济全球化和我国对外开放不断深入的大背景下得到了更快的发
展，满足了我国作为对外贸易大国对国际商务人才的多样化需求。
　　教育部《关于全面提高高等职业教育教学质量的若干意见》提出：高等职业教育要全面贯彻党的
教育方针，以服务为宗旨，以就业为导向，走产学结合发展道路，为社会主义现代化建设培养千百万
高素质技能型专门人才。
为此，我们要不断完善高等职业教育的专业人才培养方案和课程体系，改革课程教学内容和教学方法
，加强教材建设。
　　作为国际商务类专业建设的成果之一，安徽国际商务职业学院联合了全国部分院校教师和企业专
家，在对外经济贸易大学出版社的支持下，编著并出版了&ldquo;&lsquo;十二五&rsquo;应用型国际商
务类专业规划教材&rdquo;。
《&ldquo;十二五&rdquo;应用型国际商务类专业规划教材》计划包括：国际贸易实务、进出口贸易综
合实训教程、外贸单证实务、商务英语函电、国际商务谈判、国际汇兑实务、报关实务、国际贸易理
论与实务、国际贸易地理、国际贸易、国际商法、商务英语口语、外贸跟单实务。
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章节摘录

　　1. Our inspection agency will issue an inspection certificate to show that the consignment is in conformity
with export standards.2. For commodities such as frozen beef， Veterinary Inspection Certificate might be
required to prove that the commodity is free from diseases of animals.3. It is better to resolve the differences
through amicable consultation than to submit it to the arbitration if the results from the inspection and the
reinspection do not coincide with each other.4. If the result of the inspection is not positive， the certificate turns
out to be the documents for refusal of the goods and claim for compensation.5. A seminar of technical specialists
including the surveyors from both sides will be held to clarify which result is correct.6. We'll accept the goods only
if the results from the two inspections are identical with each other.7. Reinspection should be made within 10 days
upon the arrival of the goods， and if any discrepancy is found， claim must be raised within 30 days.　
　&hellip;&hellip;
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