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内容概要

《房地产经营与管理》是首都经济贸易大学出版社“房地产经营管理丛书”新近列入出版计划的一本
书，目的是让房地产经营管理专业、工程管理专业（房地产经营管理方向）、土地资源管理专业（房
地产管理方向）的学生在系统学习专业课程之前，对房地产经营管理专业（方向）和房地产经营、管
理行业所涉及的方方面面有一个全面、宏观的认识，从而为深度学习和职业规划奠定基础。
本书也可供房地产开发、房地产管理、工程项目管理、国土管理、城市规划管理等部门的从业人员参
阅。
    本书按十二章展开叙述。
第一章阐述了房地产、房地产业、房地产业的社会贡献、房地产经营与管理的基本概念。
第二章介绍了房地产市场调查的内容和途径，调查的类型、方法和步骤以及市场定位。
第三章介绍了住宅、写字楼和商铺的规划设计应考虑的因素及设计方案评价方法。
第四章详细介绍了房地产投资决策方法、房地产投资经济评价指标与评价方法、财务报表与财务评价
、利润影响因素与敏感性分析、可行性分析及投资方案选择。
第五章介绍了房地产项目资金的构成、筹集目的、筹集分类及方式、现金流量与资金时间价值估算、
房地产项目资金的筹集规划与决策。
第六章阐述了房地产项目的建设管理模式、进度控制、质量控制、成本控制、合同管理、安全管理及
协调管理。
第七章论述了房地产销售规划、销售价格策划、销售渠道策划、产品促销策略、营销实战策略以及营
销客户关系管理。
第八章介绍了房地产交易的概念与特征、房地产交易的基本原则、房地产市场结构、房地产交易管理
机构、房地产交易合同、房地产交易程序、房地产中介机构、房地产交易方式。
第九章探讨了房地产产权的定义、特征与功能，房地产产权类型及其权能、建筑物区分所有权、房地
产产权登记管理、房产测绘。
第十章介绍了物业管理的基本概念、业主及管理规约、业主大会和业主委员会、物业服务企业的招投
标及相关资料的移交、物业服务合同、物业专项维修资金的管理与使用、物业服务收费。
第十一章论述了房地产项目建设管理信息化的优越性、信息化过程和信息系统的总体结构，以及在房
地产网络营销、客户关系管理和房地产预警系统等领域的运用。
第十二章介绍了房地产宏观调控的目的、内容和手段，简要回顾了我国房地产宏观调控的历程。
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练习题第十二章　房地产宏观调控　第一节　房地产宏观调控概述　第二节　房地产宏观调控手段　
第三节　我国房地产宏观调控的发展历程　思考题与练习题参考文献
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章节摘录

版权页：   插图：   （二）居住区道路与交通规划设计 1.居住区道路功能要求。
居住区道路是城市道路系统的组成部分，不仅要满足居住区内部的功能要求，而且要符合城市规划的
要求。
居住区道路内部功能要求具体包括以下几个方面： （1）满足居民日常生活方面的交通需要。
如职工上下班、学生上学、购物及生活中的其他活动，一般以步行、骑自行车或驾驶私家车为主。
 （2）方便市政公用车辆的通行。
如方便邮电传递、消防、救护车辆的通行、家具的搬运、垃圾的清除等。
 （3）满足货运需要。
如居住区内公共服务设施的货运交通的需要。
 2.居住区道路分级。
居住区道路具体可以划分为以下几级： （1）居住区级道路。
居住区级道路是居住区的主要道路，用以划分、联系内部各小区，解决居住区对外的联系，路面宽20
—30米。
 （2）居住小区道路。
居住小区道路主要用以解决居住区内部的交通联系，路面宽6～9米。
 （3）居住组团级道路。
居住组团级道路是居住区内的支路，以通行非机动车辆和行人为主，路面宽3—5米。
 （4）宅间小路。
宅问小路是通往各单元门口的小路，一般宽度为2.5—3米。
 3.居住区道路与交通规划原则。
在划分居住区道路的等级与进行交通规划时，一般应遵循以下各项原则： （1）居住区道路主要为居
住区内服务，不应有过境交通穿越，以保证居住区内居民的安全和安宁。
居住区内不应有过多的车道出口通向城市于道；出口间距不小于150—200米。
 （2）道路走向应符合人流方向，方便居民出入。
住宅与公交车站的距离不宜’大于500米。
 （3）尽端式道路在尽端处应留有回车空间。
 （4）住宅单元入口至最近车道之间的距离一般不宜超过60米，如超出时，宅间小路应放宽到2.6米以
上。
建筑物外墙与行人道边缘距离应小于1.5米，与车行道边缘应不小于3米。
 （5）道路应结合地形布置。
 （6）居住区内必须配套设置居民汽车（含通勤车）停车场和停车库。
 （三）居住区公共建筑与服务设施规划设计 1.居住区公共建筑与服务设施的类型。
公共建筑与服务设施是居住区配套建设设施的总称，简称公建，包括以下8类： （1）教育设施。
居住区内配置托儿所、幼儿园、小学、中学等。
 （2）医疗卫生设施。
居住区内配置医院、门诊所、卫生站、护理院等。
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编辑推荐

《房地产经营与管理(第2版)》是首都经济贸易大学出版社“房地产经营管理丛书”新近列入出版计划
的一本书，目的是让房地产经营管理专业、工程管理专业（房地产经营管理方向）、土地资源管理专
业（房地产管理方向）的学生在系统学习专业课程之前，对房地产经营管理专业（方向）和房地产经
营、管理行业所涉及的方方面面有一个全面、宏观的认识，从而为深度学习和职业规划奠定基础。
也可供房地产开发、房地产管理、工程项目管理、国土管理、城市规划管理等部门的从业人员参阅。
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