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内容概要

本书是“进城务工实用知识与技能丛书”之一。
本书主要介绍了推销员推销的步骤、方法和技巧。
主要内容有：推销员的基本要求、推销前的准备、推销的步骤与方法、推销的技巧，并选用了小故事
，以轻松、诙谐、幽默的方式来讲述推销中的大道理，通俗易懂，生动活泼。
本书作为初级推销员的入门读本，也可作为从业人员的培训用书。
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