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内容概要

　　本书的特点之一是新，所有单据均源于外贸部门、海关、银行、保险公司、国家相关部门和国际
相关组织的最新规定；所有案例均取自外贸实践之真实案例；所有相关国际惯例、法律、规章制度均
为最新版本。
特点之二是全，与国际贸易相关的主要单据均已收录，并提供纸质和电子两种版本。
特点之三是实用，它是外贸操作实践的指南。
因此，本教材以配合大学开展国际贸易模拟实务课程为主，同时也可作为进行外贸相关培训和有志于
从事进出口贸易的有关人员自我学习训练之良师益友。
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章节摘录

版权页：插图：3）发盘的内容要明确、肯定。
这是指发盘应包括拟将签订的合同的主要条件，只要对方接受，就足以成立一项对双方当事人均有约
束力的合同。
在我国外贸实际工作中，我出口方在对外发盘时，应明示或暗示地至少规定六项主要交易条件，即：
货物的品名及品质、数量、包装、价格、交货和支付条件，这样，一旦受盘人表示接受，双方即可明
白无误地了解双方协商一致的主要合同条款，毋须借助于任何可能引起意见分歧的补救措施。
然而，《公约》第十四条规定，只要列明货物的品名及品质、数量、价格三项条件，即可构成一项有
效的发盘。
那么，是否意味着我国外贸企业的实际做法中的六项主要交易条件有些多余，其实不然，上述《公约
》第十四条的规定中所缺少的其他内容，可按《公约》第三部分第三十五条（2）款（d）：“货物按
照同类货物通用的方式装箱或包装，如果没有此种通用方式，则按照足以保全和保护货物的方式装箱
或包装。
”第三十三条（c）：如合同中未明确规定交货期，则“应在订立合同后一段合理时间内交货。
”和第五十八条（1）款：“如买方没有义务在任何其他特定时间内支付价款，他必须于卖方按照合
同和本公约规定将货物或控制货物处置权的单据交给买方处置时支付价款。
”等条款予以确定。
因此，为了避免争议的发生，我外贸企业在发盘中应至少列明六项主要交易条件为好。
4）发盘必须送达受盘人才能生效。
这是《公约》和其他各国法律普遍的要求。
口头发盘，应让受盘人听清全部发盘内容，该发盘方为有效；函电方式发盘，必须传达到受盘人才能
生效。
（3）还盘还盘是受盘人对发盘内容不完全同意而提出修改或变更的表示。
事实上，还盘是对发盘的拒绝，它等于受盘人以发盘人的身份向原来的发盘人做的一项新发盘。
一方的发盘经对方还盘以后即失去效力。
除非得到原发盘人同意，受盘人不得在还盘后，重新接受原发盘。
一方发盘，另一方如对其内容不同意，可以进行还盘，同样，一方的还盘，另一方如对其内容不同意
，也可以进行再还盘。
一笔交易有时不经过还盘即可达成，有时要经过还盘，甚至往返多次的还盘才能达成。
还盘只有受盘人才可以作出，其他人作出无效。
还盘不仅可以对商品价格，也可以对交易的其他条件提出意见，在还盘时，对双方已经同意的条件一
般毋须重复列出。
（4）接受接受在法律上称为“承诺”，它是指受盘人在发盘规定的时限内，以声明表示同意发盘提
出的各项交易条件。
可见，接受的实质是对发盘表示同意。
一项有效的发盘一经接受即宣告合同成立。
根据《公约》的规定，一项有效的接受，必须具备以下条件：1）接受必须由受盘人做出发盘是由特
定的人提出的，因此，只有特定的人才能对发盘做出接受。
2）接受必须是同意发盘所提出的全部交易条件接受必须是绝对的、无保留的，必须与发盘的内容完
全相符。
如果只接受发盘中的部分内容，或对发盘条件提出实质性的修改等，均不能构成接受，而只能视作还
盘。
我国《合同法》第30条规定，承诺的内容应与要约的内容一致。
受要约人对要约的内容作出实质性变更的，为新要约。
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编辑推荐

《国际贸易实务模拟操作教程》是高等学校实验课系列教材之一。
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