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内容概要

《中国的"犹太人":浙商传奇》内容简介：浙商是一个传奇的商帮。
浙商是全国人数最多、比例最高、分布最广、影响最大的投资者及经营者群体。
他们有着良好的经商传统，素有“天下第一商帮”之称。
改革开放后，他们敢于创新，勇立潮头。
他们更是以吃苦耐劳、百折不挠的意志闻名天下。
很多人评价浙江商人时都会说他们“能睡地板，能当老板”。
在义乌小商品市场，一双袜子也就赚一分钱、几厘钱。
一枚纽扣、一根牙签、一根塑料吸管，就是这些一分钱的生意，浙江人也绝不放过。
浙江人大多数都是靠这些赚几厘钱、一分钱的生意发家的。
不在乎一笔交易之小，放眼子最终效益之大，这是实实在在的生意之经，也是“哈佛”精深的经营理
念之市俗实用。
这就是浙江生意人走向成功的一大奧秘：一根针的利润也不放过。

浙商务实苦干，即使利润再小，只要有一分钱赚，他们都会不遗余力地去干。
他们经常从零做起，一步一个脚印，踏踏实实，一丝不苟。
他们兢兢业业干好每一宗生意，即使赚不到大笔的利润，也从不怨天尤人。
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书籍目录

第一篇 在浙商眼里，商机无处不在一、有浙商的地方就有市场善捕商业信息抢占先机敏锐的洞察力经
典案例：皮革大王的市场绝招二、浙商游走四方扎根北京城淘金上海滩抢占大东北深入大西北浙商在
海外经典案例：在巴西买原始森林的第一人⋯⋯第三篇 在浙商生意经理，赚一分钱也要大智慧第四篇
在浙商的财富里，一分钱也是血汗第五篇 在浙商的脑海里，花一分钱也要听到响
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章节摘录

版权页：在老挝，负责水电工程开发5年多，与老挝国防部建立良好关系的温州国际经济技术合作公
司副总经理吴朝阳。
竞在老挝租下了该国的两艘现役军舰，并用于老挝和中国、东南亚国家之间的货物运输。
2，在“欧洲的火药库”上做生意王建辉，曾在温州市委、市侨办任职。
他长时间从政，祖辈中没有一个人经商，在他身上也不存在商人的遗传基因。
1991年，在一个身在奥地利经商的好友劝说下，他决定从机关辞职下海，想要一人前往遥远的欧洲经
商。
这件事在家人的眼中简直是在胡闹，是在冒险，并且断定他一定要吃苦头的。
这是因为和一般的温州人有所不同，王建辉的祖辈中没有一个人从商，而且他长期从事行政工作，可
以说身上不曾带有多少经商的基因，所以家人强烈反对他的行为。
但是，他没有顾及这些。
还是执著地选择了自己的路。
同年，他就远涉重洋去了匈牙利。
到了那片陌生的土地之后，他筹措资金，从国内发去了一个货柜的圣诞礼品，结果由于运输延误，具
有时效性的礼品只得贱价处理。
王建辉哑巴吃黄连，又苦又急，结果大病一场。
其后，王建辉冷静下来。
从温州进口太阳眼镜。
当时温州中低档眼镜已是国际市场中的宠儿。
靠这批眼镜，王建辉才转危为安。
此后他一直稳扎稳打，生意渐渐好转。
此后，他决定到阿尔巴尼亚去开拓市场。
当时阿尔巴尼亚商品极其匮乏，外国商人又很少到那里去，王建辉认为这正是自己经商发展的大平台
。
由匈牙利到阿尔巴尼亚。
须穿越南斯拉夫。
王建辉独自驾车从布达佩斯出发，路上遭遇一伙歹徒抢劫，幸而警察及时赶来，他才捡了一条命，却
因伤住院了。
在住院期间，王建辉发现阿尔巴尼亚医院里的小药品比布达佩斯还要贵几倍。
他仔细询问了一下，得知阿尔巴尼亚本国药品完全依赖进口。
因此售价奇高。
他猛然问意识到这里存在着巨大的价值空间，不是可以好好利用一下吗？

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<中国的“犹太人”>>

编辑推荐

《中国的"犹太人":浙商传奇》：哪里有市场，哪里就有浙商，在很多地方已成为一句“商谚”，有的
地方甚至到了“无浙不成市”的程度。
浙江人做生意，从来都是从小处着手，能赚一分是一分。
浙江人的“微利”是图是由来已久的，许多人一分一毛地进行原始积累。
卖纽扣，每粒只赚一分钱，浙江人也干。
做标签，每枚只赚几分钱，浙江人还干。
修鞋子，每双只赚两毛钱，浙江人就干。
卖服装，每套只赚几元钱，浙江人就干。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<中国的“犹太人”>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


