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内容概要

　　《经济学视角与管理学思维》分为四个部分：世界经济观察、金融视角、企业管理思维、人力资
源管理，收入的论文包括《中日经贸关系及对亚洲经济一体化的影响》、《论上海建设国际金融中心
的机遇与挑战》、《浅谈如何建立企业社会责任系统》等。
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茅渝锋 公务员，工作单位为中国浦东干部学院，江苏张家港人，上海市虹口区第四届青年联合会委员
，中国人民大学新闻学硕士生，工程师，国家专利“抗震逃生冰箱”发明人。
曾担任有线电视台记者、上海东方卫视编导，拍摄制作了大量电视新闻、纪录片和专栏节目。
2004年应日本国土交通省邀请，作为上海媒体嘉宾出席日本四国地区论坛并发表演讲。
2009年，担任市地党政领导干部“城市科学发展”专题研究班、“公共政策研究”专题培训班指导老
师。
2010年，策划出版学术著作《守望地平线——新闻传播学视野与思维》，并担任主编。
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书籍目录

世界经济观察中日经贸关系及对亚洲经济一体化的影响浅析中国企业在墨西哥投资的风险与困难浅析
美国对华贸易保护主义政策的成因韩国创业板的成功对我国创业板的启示进一步推进人民币汇率形成
机制改革浅谈人民币升值对我国对外贸易的影响汽车零部件行业中的工程更改与物流管理及其经济影
响金融视角我国私人银行业务发展的现状及对策探讨券商经纪业务市场化激烈竞争下的生存之道论上
海建设国际金融中心的机遇与挑战小额信贷在中国的发展信用卡分期与小额贷款的利与弊的简析上海
建设国际金融中心软实力差距与赶超策略选择浅析企业如何成功并购以及相应的风险管理论创业板上
市公司的发行费用及超募现象小议新股发行改革方向论“科技型中小企业短期贷款履约保证保险”的
试点开展尽快推动民营企业债券的发行金融危机对中国商业银行风险管理模式的启示关于浮息债券发
行设计方案的比较分析新股发行方式中存在的问题及对策民营教育企业上市，延续资本投资热潮企业
管理思维霸软公司软件开发项目时间管理的实证研究浅析艺术品价格的形成和波动机制浅议Web3.O时
代i轻公司发展浅析小型私营企业员工幸福感的影响因素在企业文化建设中引人知识管理论HR的价值
论企业的内部财务风险及其防范中小企业如何建立有效的财务管理试论国内ERP中的财务系统与国外
的差异以及改进建议处于产品生命周期尾端的进口原研药品的市场营销策略浅谈如何建立企业社会责
任系统从海尔物流现象看供应链管理浅谈企业的员工激励机制惠普激光打印机业务的供应链模式变革
浅析中国自主品牌汽车的品牌之惑谈审计的独立性——小议CPA非审计服务对其审计独立性的影响论
小型贸易企业内控流程方案设计——以兼松KGK为例人力资源管理浅析新生代农民工的福利问题中小
企业绩效考核在实践中的思考试析如何提升科技型中小企业的组织能力公共图书馆人力资源培训与开
发的实践探讨浅谈旅行社韩国部计调人员的激励问题SG公司绩效管理体系研究人力资源管理培训误区
解析企业大学培训模式探究浅析企业中的个人所得税筹划我国知识型员工激励因素分析如何加强数据
在培训评估中的有效性浅谈中小企业的人才储备浅析我国银行业人力资源管理与企业文化建设浅谈《
职工带薪年休假条例》为何难以落到实处论企业营销人员激励从激发欲望着手论企业持续发展的成功
关键要素之一——继任者计划
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章节摘录

版权页：插图：（三）完善系统工程建设，提供强有力的技术支撑。
技术先进、功能强大的系统支持是成功发展私人银行的重要硬件。
国内银行目前在客户关系管理、客户交易处理、分析客户资产状况、评价客户经理业绩等方面，IT系
统大多处于分散状态，还没有实现系统的高度集成，还不能很好地满足客户综合化、个性化的理财需
求。
为此，必须要下大力气建立健全IT支持体系，大力提高IT系统建设的实时性、交互性、前瞻性和扩展
性。
要加强以客户经理为中心的个人客户信息的收集、处理和查询系统的建设，发展高效的客户关系管理
技术，提高营销效率。
要建立高效的管理信息系统、金融产品信息反馈体系和客户信息资源的开发运用体系，分析产品和客
户对银行的贡献度，提高服务效率。
要大力发展网上银行系统，提供详细、安全的网上解决方案，以满足交易的私密性等需求，方便客户
经理跨区域开展业务，提高私人银行业务的竞争力。
（四）加快专业人员培养，打造高素质的人才队伍。
专业高效、训练有素的营销团队是成功发展私人银行的重要基础。
一是要及早挑选一批有较高专业素养、很好的“人脉”、合理的知识结构、较高的鉴赏水平的人员来
作为产品经理、投资专家的基本队伍。
二是要适度引进。
要大胆引进一些财富管理领域产品研发、市场营销和风险管理等诸方面的国外高级管理专业人才，作
为开展私人银行业务的骨干力量，打造一支高水平的私人银行研究团队和投资顾问团队，为客户提供
专业化、个性化服务。
三是要进一步健全激励约束机制。
通过制定清晰的职业生涯发展规划，加大绩效挂钩在不同岗位、不同层次的分配比重，激励员工尽职
尽责地做好本职工作，在增强对业内外优秀人才吸引的同时，保持人才队伍的相对稳定。
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编辑推荐

《经济学视角与管理学思维》是由上海三联书店出版的。
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