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前言

　　序言　　《输赢》作者付遥代序　　一个人如果三番五次为同一个人的书写序，一方面证明双方
关系到位了，另一方面，写书人的作品确实能引起我的兴趣，我和本书的作者就如同这样。
　　第一次写序的时候，是因为作者那本被称为职场通鉴的自传体小说《职场风雨飘》，我看着作者
的经历感觉有些共鸣，第二次写序是作者出版《绝对角力》的时候，那本书让我喜欢上了葡萄酒，而
且书也很畅销，当市面上连盗版都出来的时候，作者跟我开玩笑，说自己是傍上了“付遥”和“输赢
”的名牌，我认为他太谦虚了，如果没有实力，盗版商岂能冒着风险玩火呢？
　　作者的这第三本书《藏药战争》照例是让我很享受地读了两遍，为什么？
因为他这本书较之前两本更加的精彩，更加的让我心潮澎湃，我甚至都有些羡慕作者每段职业经历和
接触过的每个行业都能带给他如此多的收获。
　　《藏药战争》是写医药行业殊死搏斗“内幕”的，而区别于传统医药行业，作者写的是藏药行业
的事情。
藏药我略有所闻，那是一种有着神秘色彩的药，这个特殊的商品高端而又具有深刻的文化背景，所以
，不自觉地我就追着看了下去，直到看完最后一个字，心情难以平静。
　　“惨烈”，这是搜索大脑里的形容词之后，蹦出来的直觉。
从战术到战略，从销售到策划，从危机到公关，从内耗到协作，九阴真经对九阳神功，降龙十八掌对
乾坤大挪移，龙虎斗，蛇吞象，一幕幕演绎出的商场原型突破了我的想象空间，如果说这是一本商战
小说，我的定义是要么是一本玄幻商战小说，要么就是一本写实的传记，思索再三，我个人认定应该
属于后者，因为通过书中描写的那些职场技巧、商场搏击技巧以及战略规划与销售战术，我是能感觉
出作者的“专业”水准的，这些，绝对不是闭门造车就能满足我这个有些挑剔的读者的胃口的，而《
藏药战争》的精彩也妙不可言。
　　在看第二遍的时候，我刻意的跳过了一些章节，这个刻意是我出于对自己“感觉”的一种保护，
因为在通读第一遍的时候，书里所带着的一种“灰色”的气息让我心情有些郁闷，作者把许多职场商
场潜规则的东西活生生地剥了皮肉放在我面前，我一时适应不了，好在，最终书里淋漓尽致地把“打
不垮、压不弯、赶不尽、杀不绝”“行棋无悔、永不放弃”这几样精神做了深刻演绎，让“热血沸腾
”赶走了我的郁闷。
　　说句题外话，这本小说还有一个我个人很喜欢的亮点，那就是对于藏传佛教文化以及藏域风情，
作者在自己的亲身感受之后，用文字展现出来了一种最原始的轻松。
读这本小说的时候，我一直在想，这本书有可能会很火，因为近几年所流行的畅销元素比如商战、比
如励志，比如藏域藏文化的神奇神秘在这本书里都存在着，而这种强与强的结合却看不出任何刻意黏
合的痕迹，也许也就是大家常说的“水到渠成”了。
　　付遥
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内容概要

　　商场是人生的缩影，正如人们常说的人生如棋，商场亦如棋，不谋一域者，不足谋全局，行棋无
悔间，彰显顶尖高手终极对弈之风采。
　　《藏药战争》以现实场景和案例作为蓝本的商战小说，描写了两大知名企业对于医药行业中极为
特殊且高端的一种商品——藏药，在战略、营销、策划、公关等手段上的针锋相对、生死博弈。
把残酷的商场原形披露的淋漓尽致。
　　企划高手郑浩然跳槽到藏药行业首屈一指的企业喜马拉雅集团，在“大哥”的帮助下成功化解了
公关危机得到老板的赏识，同时也拉开了“空降兵”郑浩然与以穆副总为首的小团体职场内斗的序幕
，面对着打压、敌对、诬陷、拉拢种种招数，郑浩然见招拆招，双方激战正酣；而穆副总出其不意的
跳槽到另一家著名的藏药经营企业——圣雪域集团，从而把个人恩怨升级为两大集团之间的龙虎斗。
究竟鹿死谁手，随着决战集结号的吹响，一幕幕惊心动魄的“猛料”被循序曝光⋯⋯　　小说案例传
神，情节扑朔迷离，节奏紧凑，环环相扣，将一段段行业的内幕深刻批露出来，引人入胜；同时小说
也描述了众多的商场搏击技巧，如促销技巧、谈判技巧、管理技巧等，这对身在商场的人来说无疑具
有现实的借鉴意义。
此外，小说颇具独特看点：把神秘的藏传佛教文化以及藏域风情进行了独特的诠释，穿插在残酷的商
战之中，让人感觉张弛有度。
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作者简介

　　刘林，笔名焚书煮月，男，生于1975年7月，山东济南市人。
1997年大学毕业于经济贸易管理专业。
曾先后供职于国企，外企，大型民营集团，擅长连锁企业的战略企划以及资本运作，有多个行业的成
功案例。
　　作者自幼爱好文学，自14岁起开始在媒体发表文章，出版过小说《职场风雨飘》被誉为职场入门
指南，《绝对角力》被称为营销策划宝典，有人戏称其为“职场教父”。
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章节摘录

　　第一章　　“我早先就不同意办这场明星演唱会，你知道现在外界的人怎么说我们吗？
人家说要割多少包皮才能办这样一场盛会啊，这年头不知是包皮值钱了，还是你们医院太黑了。
这个责任应该由你老板来负。
”这样说着的时候，郑浩然气乎乎的看着面前这家民营医院的老板。
　　“那你为什么当初不坚持你的意见？
”老板反问郑浩然。
　　“我坚持有用吗？
我刚提醒你这事再考虑一下，结果当天中午你跟报社的人吃饭，人家几句夸奖，你就打了60万定金过
去，这事我怎么坚持？
”郑浩然针锋相对。
　　“你要不想干就走人！
”老板恼羞成怒的拍着桌子。
　　“我就是这个意思。
”郑浩然的嘴角掠过一丝冷笑。
　　这番对话完成之后一个小时，郑浩然就成了自由身。
先前他是这家民营医院的策划经理。
郑浩然是学医的，偏爱文字，脑筋灵活，所以仅仅用了四年的时间，在先后供职于数家大型医药企业
并经历过一番历练之后，成了一个在业内叫的响的策划人，而三个月前这家民营医院的老板通过猎头
公司高薪挖来郑浩然的时候，并没想到郑浩然竟然是如此的“水土不服”，这家伙跟平常的打工仔不
一样，时常跟老板发生意见相左，甚至公开叫板。
　　刚刚离开的这家医院是一家治疗男科疾病的私营医院，老板是南方人，据说如果不是低调，老板
完全可以在富豪排行榜上占据一个名额，因为除了医院，老板还有矿业、房产等数个实体项目。
　　说起投资建立的这个民营男科医院，还有一个小故事。
当时这所医院并不是定位于治疗男科疾病，而是综合性质的民营医院，广告整天打，就是没效果，一
年亏损了上千万，后来听说老板得到一个高人指点，把医院重新定位成了治疗男科疾病的医院，第二
年除了弥补了上一年的亏损之外，还产生了近一千万的纯利润，而这一千多万的纯利，就是捣鼓鸡巴
挣出来的。
　　郑浩然是个有点愤青色彩的人，容易被各类言论所影响，当他的一个好朋友被他介绍到医院割掉
包皮花了两千多块钱的时候，那朋友暗地里给别人说郑浩然是个“吸血鬼”，这话一传十，十传百，
很快传到郑浩然耳朵里了，郑浩然好似被雷劈了般的呆呆站在医院的走廊里一个钟头，终于郑浩然开
始了良心的发现以及心灵的救赎，酝酿着离开这个被朋友所不耻的场所，而上面那些跟老板的争吵，
只是恰巧上天给了郑浩然一个机会而已。
　　“亚拉索，那就是青藏高原！
”早上郑浩然听着这首叫青藏高原的歌，翻看着报纸的时候，巧合发生了：恰巧翻到一家叫做喜马拉
雅的藏药经营企业招聘企划经理的招聘广告。
　　“猎头公司那帮家伙也靠不住，当初夸的那老板跟花一样美，心胸跟长江一样宽，结果自己真动
了心跳槽过去之后，花儿变成了狗尾草，长江变成了小河沟，倒不如这些打招聘广告的企业来的实在
。
”郑浩然这样想的时候，已经放下了身价。
　　“只要是不错的企业，合适的岗位，主动出击也不错，又何必拘泥于自己那可怜的自尊呢？
”郑浩然心里安慰着自己，细细看起来那则广告。
　　这则广告很特别，因为它不是刊登在招聘周刊上，而是刊登在了省级媒体版面，从这一点郑浩然
读出了两点信息：　　第一，这家企业有资金，一个省版的半版招聘广告，仅一期打完折也要五万元
以上。
　　第二，这个企业求贤若渴。
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　　静下心来，整理了一份求职简历，直接E-MAIL到了喜马拉雅公司的招聘邮箱，仅仅一天之后，郑
浩然便收到了初试的通知。
　　面前的考官四十多岁的样子，身材魁梧，以至于坐在他面前郑浩然矮了半个身子，先前引领郑浩
然进门的小姑娘向他介绍说这是穆总，公司的副总。
　　“你的简历我看过了，对于专业方向我不再考察了，我想问一下，你理想中的公司是什么标准？
”穆总脸上没有什么表情。
　　“我希望的企业是一个团结高效的，最好老板可以放权，不要像个管家婆。
”郑浩然干脆利落的回答了穆总的话。
　　“哈哈。
”穆副总竟然笑了，郑浩然感觉这笑里包含了一丝嘲讽。
　　“有这样的企业，我也想去。
”穆副总说完这话之后，示意初次面试结束了。
　　老实说，跟穆副总的这次见面，郑浩然感觉并不是很友好，郑浩然不太喜欢穆副总那种过于透彻
的提问，而郑浩然在跟穆副总的眼神交错时，也丝毫没有避让的意思，从写字楼里走出来的时候，郑
浩然默默叹了口气。
　　就在郑浩然决定放弃这个企业的时候，穆副总给了郑浩然见到老板的机会，一天后，小姑娘电话
通知郑浩然，让他参加复试。
　　其实，穆副总完全是因为对郑浩然应聘时那种坦白和桀骜产生的兴趣，加上郑浩然过去那可以称
的上优秀的简历才给了郑浩然不是机会的机会。
在自己这道关口如果把表面上很优秀的人才淘汰掉，一定会引起老板的不满，穆副总当然不会做这样
愚蠢的事情。
　　“这个人很有个性。
”穆副总指着郑浩然的简历，这样对老板说。
　　复试的时候，除了穆副总之外，还多了一位女人，这女人皮肤很白皙，看样子三十八九岁的样子
。
　　“难道这个女人是老板？
”郑浩然寻思着，却没有贸然开口说话。
　　“这是公司的总经理，乔总。
”果然，穆副总的介绍验证了郑浩然的猜测。
　　“欢迎你加入这个团队，你应聘表上填的所有待遇我都满足，但是希望咱们能长期合作，你的部
门我给你配备了一个设计、两个文案。
”乔总的声音非常干脆，而且具有磁性，后来郑浩然才知道，除了做老板，乔总还是一名出色的医生
，每天会在电台讲两档节目。
　　就这样，以迅雷不及掩耳的速度，郑浩然加入这家喜马拉雅公司。
　　公司的总部在青海，乔总是总部一名股东，而郑浩然这边的公司属于分公司，目前在省内都设有
销售机构。
　　进入公司后，郑浩然蜻蜓点水般的了解了一点公司的情况之后，就向乔总提出，立即出发去各分
公司了解市场情况，郑浩然知道，呆在总部是没法掌握公司命脉性信息的。
随后，郑浩然向穆副总提交了一份书面的出差申请报告，穆副总看了一眼报告，却指指乔总的办公室
，那意思是让郑浩然直接把报告给乔总。
　　“穆总，这不太好吧，似乎有点越级上报的意思。
”郑浩然狐疑的问。
　　穆副总爽朗的笑了：“呵呵，没关系，在咱们公司，扫地的大妈都会直接给乔总打电话的。
”　　郑浩然不好再说什么，抓起报告来到了乔总办公室门口，敲了两下门。
　　门的隔音效果不是很好，郑浩然听到里面乔总正在打电话。
　　“请进！
”乔总还是抽空对门外喊了一声。
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　　郑浩然走进乔总办公室，闻到一股香气，很是让人陶醉，仔细一瞧，靠近窗台的一个小香炉里，
正燃着一支香，那香比普通的香要粗大壮实很多，发出的味道近似于檀香，但是比檀香的味道还要醇
厚。
　　等待乔总打完电话，郑浩然一笑说道：“乔总，您屋子里这香真提神。
”　　乔总立即笑了，她笑起来的时候，眼睛会眯起来，很让人觉得天真。
　　“这香是藏香，毫不夸张的说，这香可谓极品，不但能提神醒脑，还能杀菌。
”乔总语气认真的说。
　　郑浩然没有接茬，因为她感觉乔总似乎话没说完，果然乔总接下来讲起了关于藏香的事情。
　　“藏香，是西藏民间日用中不可缺少的，人们用它朝佛、驱邪。
凡是举行宗教活动时都用它。
藏香是藏医师们按照藏医书中记载的方法研制成功的，主要采用价格昂贵的麝香、穿山甲、檀香、肉
豆蔻、野丁香五种药品，渗进草果、樟脑、沉香、芸香、黑香、白芸香、茯苓、冬青子、青蒿、青藏
拢牛儿苗、唐古特青蓝、当归、菖蒲、肉桂、唐古特缬草、菌陈蒿、青木香、广木香、火漆、甘松
共25种药品炮制成粉，调合为泥状，再加工成人们点的藏香，用它防治传染病、流行病等多种疾病。
”　　乔总讲这番话的时候，郑浩然暗自佩服，不愧是医生，小小的藏香都了解的如此透彻。
　　“所以，郑经理，你现在需要透彻的来了解我们的企业以及有关西藏和藏药的文化，只有深入了
解了，你才能成为我的好帮手，你策划的东西才有参考性。
”乔总话锋一转，透露出她先前讲了这么多话，原来是启发郑浩然对于藏文化的了解。
　　“乔总，我会的，我今天来就是想申请先去咱们的各地分支机构看看，了解一下市场情况。
”说完郑浩然把出差申请给了乔总。
　　乔总看看申请，没有立即签字，而是拿起内线电话，打给了穆副总。
　　“到我办公室来一下。
”乔总短短说了几个字，就把电话挂了，而等待了十分钟之后，穆副总还是没过来。
　　“放下你手头的东西，立即过来。
”乔总第二次打给穆副总的时候，已经有些不耐烦了。
　　仅仅过了15秒钟，穆副总便敲门进来。
　　穆副总拉了把椅子自顾的坐下，并没有就刚才的事情做任何解释，乔总也跟刚才什么事情也没发
生一样，冲着穆副总说道：“郑经理要下到各地市去走访走访，我觉得你跟他一起去比较好，各地市
都是你的兵，这样能加快企划部和地市的磨合。
”　　“可以，明天一早就走，开帕萨特去，让司机小王跟着。
”穆副总说完，乔总点点头，顺便在郑浩然的出差申请上签了字。
　　第二天清晨，当郑浩然准备出发的行李时，穆副总的电话却打进来：“郑经理，今天我们不出发
了，公司遇到了紧急的事情，需要你解决一下。
”　　“什么事情？
”郑浩然尽量稳定住自己的情绪。
　　“也不是什么大事，只是这事情比较棘手，有人找茬。
”穆副总在电话里简要的把事情给郑浩然描述了一下。
　　原来，事情起因并不复杂，某媒体在多方向寻求广告合作未果之后，抓住了某地代理商刊发的关
于一个核心药品“珍宝丸”的夸大性报道，并且在电视台跟报纸上进行了曝光。
　　最先有反映的是药品消费者，因为藏药的价格比较贵而老年人是其主要消费群，因此，那些老人
们不间断的打来电话质问药品是否有质量问题。
　　这样的报道对一个企业来说，无疑是致命的，而如果面对如此危机，不采用正确手段，那么无异
于等死，话说回来，这件事情，如果郑浩然处理漂亮了，那将是做了一件加入公司后无比风光的事情
。
　　“这是一块摆在自己面前的试金石。
”郑浩然这样想着的时候，乔总的电话也打进来，看得出，这件事情的重要程度。
　　“要钱，要人，要资源，我能给你充分保证，但是，必须最短时间内给我处理好这事情。
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”乔总在电话里，已经表露出此事只能成功，只有成功的意向。
　　“OK！
”郑浩然轻轻回答了一句，然后挺挺身子，露出一个微笑。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　《藏药战争，与高手共舞》　　——雾满拦江评《藏药战争》　　人在商场与职场，所面对的是
一种参与者众的群体对弈态势，宛如一局由所有的职场人参加的棋局，你必须同每一个人对弈，无论
你是否愿意。
心情的淡泊始终是取胜的不二法门，但淡泊改变不了博局的激烈程度，同样也改变不了博弈的结局，
高手对弈，更是彰显其残酷本色。
　　迟早会有这么一个博局摆在我们的面前，虽不能说生死倏关，但关乎重大，能否获得认可将在某
种程度上影响到我们未来的人生之路。
　　藏药战争！
　　事实上我们更经常的面对着这样一局又一局，在商场和职场上的惨烈打拼之中，我们没有输的道
理，却难以免除输掉的恐惧。
　　精研这种人与人的合作模式，是作者倾注于《藏药战争》这本书的最大成就，一旦当我们面对复
杂的对局，彷徨犹豫，举棋不定的时候，那时候或许你会想起书中的告诫。
但最有价值的莫过于临阵之前的思想储备，从这样一本书中汲取，那灵感爆发时的智慧火花足以让我
们恍然顿悟。
　　通常我们要考虑的是这样一些问题，是否存在着某个决定性的因素，它可以让我们提纲挈领的获
得最具价值的职场智慧，提练这一根本性智慧不仅需要灵思、智慧、慎密的逻辑思考与专业的倾注精
神，更多的时候，它需要一种高度凝注的情商表达，读者在这一方面将不会失望，我们在作者的这本
《藏药战争》中所看到的将是：那些决定我们人生与未来的隐密对局，它不是明刀明剑杀气腾腾的，
相反，所有的这些思维智慧隐伏于只言片语之中，隐伏于我们如何处理相互彼此的商战难题以及人际
关系之中，一旦你于这本《藏药战争》中发现了那看似平淡却隐伏了最具价值的商场搏击技巧和职场
智慧的思想，那么，恭喜你，你已经具备与高手共舞的基本素质了，相信这也是本书作者的期盼：书
写出来能够传道、解惑。
　　日本作家村上春树曾经说过：人类居于群体之中的疏离感与孤独意识，是我们人生的一个致命主
题。
很有趣的是，村上春树这位小说家的话，却与现代职场人的惶然丝丝入扣。
　　所有的智慧势必在其终点相逢，《藏药战争》这本书以一种令人惊讶的感性方式，于娓娓述说中
向我们揭示了这个隐密的规则，书中那一系列精彩的对话带给我们一种强烈的穿透之感，将商场和职
场法则的框架以一种绝妙精奇的细节构建起来，游刃于这种独特的智慧之中，我们非但可以摈除去内
心中的茫然与惶惑，更能够体验到一种疏离于我们思维与认知的东西。
　　把枯燥的道理用生涩的语言表述出来，这非常容易；但如果将这些职场智慧以水浸石穿的隐密方
式，悄然的构建于读者的思维之中，这却是智慧表达的桓久性难题。
本书作者在这方面的突破颠覆了我们说教的成见，他推倒了横桓在我与成功之间的高大藩篱，消弥了
职场生涯所为我们带来的巨大生存压力，让我们的未来于这混沌式的博局中变得日渐清晰。
　　尽信书，不如无书。
徜无书，如何焚书？
正如作者的笔名焚书煮月一样，对商场和职场的思考与研究所告诉我们的，只有读懂书，才有资格尽
焚书，只有领悟商场职场法则的人，才具有着站据博弈制高点，重新厘定商场职场法则的智慧。
　　这种智慧隐含着我们生存的权力，一如书中所描述。
　　雾满拦江
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编辑推荐

　　《藏药战争》是付遥，雾满拦江联合推荐！
源自真实案例，深度披露藏药行业内幕！
集战略、营销、策划、公差、揭秘为一身，展现职场精英顶级智慧的巅峰巨作！

Page 11



第一图书网, tushu007.com
<<藏药战争>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 12


