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前言

　　最令人扫兴之事莫过于自己的创意遭人责难甚至被一票否决。
创意遭到拒绝会让我们很伤心，有时甚至会生气发狂，以至于恨不得去啃树干或是在不适当的时候歇
斯底里地狂笑。
　　我们会对着屋椽大叫，抱怨为什么那些客户就是不明白我们的创意。
我们会到处嚷嚷如果再多一点时间多一点资金。
如果有个更富于创造性的决策者。
我们就一定能将创意实践到底。
　　但事实上，问题并不在于决策者、时间或资金预算，而在于我们的推销技巧。
我们完全明白应该如何激发创意，但就如何推销这些创意却知道得远远不够。
　　但俗话不是说是金子总会发光的吗？
创意的优秀不就是对创意最好的推荐吗？
完全不是这么回事。
事实上，创意越是优秀越是大胆，就越需要推销。
因为它们与众不同，富于挑战性并且充满了风险。
这些优秀的创意往往需要人们丢弃过往的旧观念，从而抓住新的理念，而只有推销才能帮助做到这一
点。
　　本书中囊括的秘诀、技巧和想法将帮助你学会如何向决策者推销创意，其中一些来自于我多年来
向全美橄榄球联盟、美国职业棒球联盟、贺曼公司、孩之宝公司、约翰&middot;丹佛环保团体及其他
组织机构的决策者们成功推销创意的经验。
　　本书开本较小，每页内容不多，方便阅读和回顾。
你可以从头开始读，也可以从中间或末尾或随便哪一页开始。
很快你就能成功推销更多的创意了。
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内容概要

　　《怎样出售设计创意》涵盖了各种可以帮助你向决策者成功推销创意的强大技巧。
在《怎样出售设计创意》中，你可以找到设计师、作家、市场营销专家和其他创意专业人士所总结的
诀窍，同时还可以获得来自推销大师和品牌大师的耐人寻味的建议。
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作者简介
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书籍目录

简介如何与决策者打交道一切从提高可信度开始学会问所有该问的问题通过聆听探悉客户的需求成
功=机遇+准备如何有效地展示与推销如何应对反对意见后续工作及更多尾注索引
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章节摘录

版权页：插图：领导力方面的专家斯蒂芬-科威指出，如果你将梯子靠在了错误的墙面上，那么即使爬
上梯子也没有任何意义。
同样，拥有创意是值得赞许的，但如果没有找到正确的目标对象，那么通常也是白搭。
在开始计划时，就要针对目标策划战略战术。
设计与品牌咨询公司科林斯的所有者兼创意总监布莱恩·科林斯指出，创意简报在这里得到普遍运用
，但一般不会再进行详细化。
“但不幸的是，这些创意简报既不富于创造性又不简略，最终都变成了市场上的陈词滥调。
而没有一份优秀的创意简报作为计划旅程的引导，整个创作团队就会好似在泰坦尼克号的甲板上跳舞
一般危险。
”科林斯建议我们写一份任务书，对可能带来的机遇进行重新界定，让机遇显得越大越好，让决策者
觉得这个机遇甚至可以改变世界。
科林斯指出：“要具体明确你所希望达成的事项。
你希望听众感受、相信、记住的是什么？
如何做到令听众信服？
将这些写下来并进行修改。
不断修改直到你的简报像剃刀一样锋利、明晰、一针见血。
”
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媒体关注与评论
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编辑推荐

《怎样出售设计创意:如何向老板、客户和其他决策者成功推销自己的创意理念》中囊括的秘诀、技巧
和想法将帮助你学会如何向决策者推销创意。
通过阅读《怎样出售设计创意:如何向老板、客户和其他决策者成功推销自己的创意理念》，相信你一
定会受益匪浅！
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