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前言

　　和犹太人一起加入百万富翁俱乐部　　世界上有这样一群人，他们最精明、最勤劳、最坚忍。
他们在世界人口中所占的比例仅为0.3 ％，但却掌握着世界经济的命脉，获得了l7％的诺贝尔奖，赚取
了世界上30％以上的财富。
——他们是谁？
——他们就是犹太人。
犹太人的确是一个伟大的民族。
在美国200名最有影响的名人中，犹太人占一半：在美国名牌大学教授中，犹太人占三分之一：在美国
律师中，犹太人占四分之一：在美国文学、戏剧、音乐的一流作家。
犹太人占60％。
全球最有钱的企业家，犹太人占一半；美国的百万富翁中，犹太人占三分之一；《富布斯》美国富豪
榜前40名中，犹太人占18名；美国国会参议员中，犹太人占10名：美国国会众议员中.犹太人占27名。
石油大王洛克菲勒，金融大鳄索罗斯，华尔街的金融巨子摩根、格林斯潘、巴菲特，红色资本家哈默
，壳牌石油大王塞缪尔，报界之王普利策，美国铁路大王库恩·洛布，通讯之王路透，美国哥伦比亚
广播公司总裁CBS威廉·佩利.美国全美广播公司总裁萨尔诺夫，《纽约时报》创办者雷蒙，好莱坞巨
头华纳兄弟、米高梅、派拉蒙、斯皮尔博格。
英国报业巨头马克斯·韦尔，控制欧洲经济命脉200年的罗斯柴尔德家族.英荷壳牌公司创始人马库斯
塞缪尔，南非大富豪巴纳特⋯⋯这些站在金字塔尖的人都是犹太人的杰出代表。
这一个个耳熟能详的名字背后都有一个传奇的财富故事。
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内容概要

翻开这本书，您会感受到一个富有智慧而又务实的民族所具有的睿智和幽默：您会惊叹人的思想竟然
可以是完美地将赚钱的智慧和做人的智慧融为一体：您会赞叹世界上居然有这样一群对于金钱的本质
锲而不舍的人。
犹太人之所以成为“世界上最精明的人”，犹太商人之所以成为“世界第一商人”，就是因为他们勤
劳勇敢、善用心计。
    本书通过对犹太人赚钱经验的提炼和总结，希望让每个读者都可以学习和运用这些财富密码。
阅读本书，您将学会犹太人的赚钱智慧。
   　　一本描述了犹太人书数百年社会发展的举世经典，一本塑造了一个智慧民族的巨著，一本成就
了马克思、爱因斯坦、佛洛依德、洛克菲勒、巴菲特、格林斯潘⋯⋯成功人士必备的传世典籍。
     本书通过对犹太人赚钱经验的提炼和总结，希望让每个读者都可以学习和运用这些财富密码。
阅读本书，您将学会犹太人的赚钱智慧。
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章节摘录

　　第1章　跟犹太人学对待金钱的智慧　　2.赚钱的魅力在于消费　　富翁不是攒出来的　　商业是
不断增值的过程，所以要让钱不停地多起来，就要使整个世界的钱为自己所用。
犹太人的经营原则是：没有的时候就借，等你有钱了就可以还了，不敢借钱是永远不会发财的。
攒钱只会让人变得越来越贫穷，因为连他的思维也贫穷了；赚钱会让人富有起来，因为这是一个富人
的思维。
　　攒钱是成不了富翁的，只有赚钱才能成为富翁，这是一个普通的道理。
并不是说攒钱是错误的，关键的问题是一味的攒钱，花钱的时候，就会极其的吝啬，这会让你获得贫
穷的思想，让你永远也没有发财的机会。
　　一个人所具有的思维和感觉决定了他将来是否可以拥有财富。
富有的思维创造财富，表现出富人的慷慨和大度；而贫穷的思维造成真正的贫穷，体会到的是穷人的
卑微和小气。
　　人太穷了，就会整天为生存而奔忙和劳碌，他所想到的就是简单的生存，没有时间去想任何的事
情了，他的头脑里没有了产生财富的渴望，也就失去了成为富人的条件。
　　犹太巨富比尔?萨尔诺夫小时候生活在纽约的贫民窟里，他有6个兄弟姐妹，全家只依靠父亲做一
个小职员的微薄收入，所以生活极为紧张，他们只有把钱省了又省，才可以勉强地度日。
到了他15岁的那年，他的父亲把他叫到身边，对他说：“小比尔，你已经长大了，要自己来养活自己
了。
”小比尔点点头，父亲继续说：　　“我攒了一辈子也没有给你们攒下什么，我希望你能去经商，这
样我们才有希望改变我们贫穷的命运，这也是我们犹太人的传统。
”　　比尔听了父亲的忠告，于是去从事经商。
3年之后，就改变了全家的贫穷状况，5年之后，他们全家搬离了那个社区，7年之后，他们竟然在寸土
寸金的纽约买下了一套房子。
　　犹太人世代都在经商，因为他们知道只有经商才能赚取很多的利润，才能彻底地改变自己贫穷的
命运。
一代代犹太人从事商业，赚取了让世人瞠目的财富。
　　赚钱是一个智慧的思维，想要成为一个富人，不但要有智慧的思维，而且要付诸行动。
只有这样，才能进入富人的行列。
　　使劲地赚钱，使劲地花钱，这才是富人的做法。
　　看看犹太人是怎么做的吧！
他们说，生活要过得幸福和开心，日子一定要有滋润的感觉，不要怕花钱，相反要大把大把地花钱。
犹太人喜欢在那些装饰考究、豪华的饭店吃晚餐，而且一吃就是两个小时，吃得极为丰盛。
他们一边吃一边聊天，不时地哈哈大笑，那样子十分地惬意。
　　这让想要拼命追上犹太人的日本人自愧不如，日本人花钱极其吝啬，他们一天到晚只是拼命地省
钱和拼命地工作。
于是，他们的生活里就只有工作，为了工作，连吃饭的时间都要尽力地缩小，甚至觉得人可以只干活
，不要吃饭睡觉才好。
　　日本人见了犹太人的这种生活方式，大觉羞愧。
犹太人相信绝不要对自己吝啬，这是一种贫穷的表现。
　　对于一个商人来说，赚钱的时候，要有运筹帷幄的能力，花钱的时候，就大把大把地花。
这样，才显示出了商人的胸怀和自信，气定神闲、从容不迫，这样才算是一个真正的商人。
　　乔治?萧伯纳在他的《巴波拉市长》中这样说道：“最大的罪行和最坏的罪行是贫困。
”　　财富是进入社会的通行证，而贫穷则是罪恶的开始，富有是社会安定的基础。
　　为了人生的幸福，你万万不可贫穷，贫穷是人生的罪恶，生活的富裕不但是一种抱负，更是人生
的一种义务。
拥有了财富，你才能得到别人的尊重，你的地位才能显示，否则，就不被大家所认可。
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　　莎士比亚的名剧《威尼斯商人》就告诉了人们，金钱对于人生的重要性。
　　安东尼奥是个破产的商人，他借了商人夏洛克的高利贷，但是不幸的是他的商船在海上遭遇了暴
风，货物全部沉没海底，按照他们的契约，如果安东尼奥不能按时归还贷款就要割下他身上的一磅肉
作为赔偿。
幸亏他的未婚妻鲍西娅巧扮律师以割肉不能流血为条件才制服了夏洛克。
　　安东尼奥为了自己的生存和发展，在没有钱的情况下，居然连如果3个月不能还钱，就割下自己
身上一磅肉作为赔偿这样苛刻的条件也要答应，说明人在贫困的时候，其困难和无助之处，就像落水
的人一样，即使你给他一把刀子他也会毫不犹豫地抓住。
幸亏这份合同有漏洞，他才得以保全了性命，否则，一磅肉割下来，不仅自己的生命不能保全，而且
心爱的未婚妻不知道会如何痛心，而这一切的罪魁祸首不过是区区3000元。
这3000元就决定了一个人的宝贵生命和一个家庭的幸福。
可见，金钱的威力在这个社会是多么的强大。
　　不论在古代还是现代，金钱在社会的作用是绝不可以低估的。
如果没有金钱就很少有人会器重你，你也处于一种孤立的边缘地带，处于社会的弱者地位。
犹太人这样说：“富亲戚是近亲戚，穷亲戚是远亲戚。
”犹太人的历史一再地验证了这个事实。
　　他们终于认识到了：在社会中，没有钱的人注定是可怜的人。
而要获得尊严和尊敬就必须有钱。
　　“人为什么活着？
为了吃饭！
难道不是为了工作吗？
人生是为了吃饭必须工作，而不是为了要工作而必须吃饭。
生活就是为了吃饭，为了享受世间的快乐，这是人要拼命赚钱的原因。
”　　一个犹太人见了另一个人就问对方：“你多大了？
”　　“我50了。
”　　“那你还可以享受10年呢。
”　　这个犹太人问一个老人他多大了，似乎很不礼貌。
但是他的回答告诉了他的人生态度，他的生命还有10年，应该好好地享受这生命中的最后10年。
犹太人始终认为活着就是为了享受，人活在世界上就应该尽情地享受，人应该在条件容许的情况下，
尽可能地享受。
　　另一位住在芝加哥的犹太人已经70岁了，却要买一套很豪华的公寓，别人觉得很奇怪，问他：“
你年纪这么大，估计也就只有几年的寿命了，还要这么大的房子干什么？
”　　这位犹太人反问道：“难道只有几年就不享受了吗？
”　　要接受赚钱的魅力　　犹太人热衷于赚钱，这是由长期的．生存环境决定的民族特性。
但犹太人对钱却一直保持着一颗平常之心。
　　对于钱，犹太人既没有敬之如神，又没有恶之如鬼，更没有既想要钱又羞于碰钱的尴尬心理。
钱干干净净、平平常常，赚钱大大方方、堂堂正正。
　　以钱为生，这只是犹太人朴素而又自然的生活方式。
一位无神论者来看拉比。
　　“您好！
拉比。
”无神论者说。
　　“您好。
”拉比回礼。
　　无神论者拿出一个金币给他。
拉比二话没说装进了口袋里。
　　“毫无疑问你想让我帮你做一些事情，”他说，“也许你的妻子不孕，你想让我帮她祈祷。
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”　　“不是，拉比，我还没结婚。
”无神论者回答。
　　于是他又给了拉比一个金币。
拉比也二话没说又装进了口袋。
　　“但是你一定有些事情想问我，”他说，“也许你犯过罪行，希望上帝能开脱你。
”“不是，拉比，我没有犯过任何罪行。
”无神论者回答。
　　他又给了拉比一个金币，拉比二话没说又一次装进了口袋。
　　“也许你的生意不好，希望我为你祈福？
”拉比期待地问。
　　“不是，拉比，我今年是个丰收年。
”无神论者回答。
　　他又给了拉比一个金币。
　　“那你到底想让我干什么？
”拉比迷惑地问。
　　“什么都不干，真的什么都不干，”无神论者回答，“我只是想看看一个人什么都不干，光拿钱
能撑多长时间！
”　　“钱就是钱，不是别的。
”拉比回答说，“我拿着钱就像拿着一张纸、一块石头一样。
”　　由于对钱保持一种平常的心，甚至把它视为一块石头、一张纸，犹太人才不会把它视若鬼神，
也不把它分为干净或肮脏，在他们心中钱就是钱，一件平常的物。
因此他们孜孜以求地去获取它，当失去它的时候，也不痛不欲生。
正是这种平常之心，犹太人在惊涛骇浪的商海中驰骋自如，临乱不慌，取得了稳操胜券的效果。
视钱为平常物，是犹太人经商智慧之一。
犹太人认为赚钱是天经地义，是最自然不过的事，如果能赚到的钱不赚，那简直就是对钱犯了罪，要
受到上帝惩罚。
　　犹太商人赚钱强调以智取胜。
犹太人认为，金钱和智慧两者中，智慧较金钱重要，因为智慧是能赚到钱的智慧，也即是说，能赚钱
方，为真智慧。
这样一来，金钱成了智慧的尺度，智慧只有化人金钱中，才是活的智慧，钱只有化入智慧之后，才是
活的钱；活的钱和活的智慧难分伯仲。
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媒体关注与评论

　　在当今美国，人们最崇尚的三种特质：成功、富有和犹太人，一再联系在一起，这绝非偶然。
　　——史蒂芬·西尔比格　　身体的所有部分都依靠心而生存，心则依赖钱包而生。
　　——犹太谚语　　上帝把钱作为礼物送给我们，目的在于让我们购买这世间的欢乐，而不是让我
们攒起来还给他。
　　——《塔木德》格言　　拥有很多的财产，忧愁的事可能相对地增加，但完全没有财产的人，忧
愁更多。
　　——犹太格言
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编辑推荐

　　世界上最精明的人将教给你赚钱的智慧，经典商经《塔木德》的非凡智谋。
　　本书是一本描述了犹太人数百年社会发展的举世经典，一本塑造了一个智慧民族的巨著，一本成
就了马克思、爱因靳坦、弗洛伊德、洛克菲勒、巴菲特、格林斯潘世界巨人的经典名作，西方每一个
政治家、企业家、教育家、成功人士必备的传世典籍。
　　在当今美国，人们最崇尚的三种特质：成功、富有和犹太人，一再联系在一起，这绝非偶然。
　　——史蒂芬·西尔比格　　身体的所有部分都依靠心而生存，心则依赖钱包而生。
——犹太谚语　　上帝把钱作为礼物送给我们，目的在于让我们购买这世间的欢乐，而不是让我们攒
起来还给他。
——《塔木德》格言　　拥有很多的财产，忧愁的事可能相对地增加，但完全没有财产的人，忧愁更
多。
——犹太格言
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