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内容概要

　　《银行商业承兑汇票培训》是银行客户经理营销商票工具书，《银行商业承兑汇票培训》是收录
营销商票产品最全的一本书。
银行对客户核定商业承兑汇票保贴或保押额度占用授信额度，不占用信贷规模。
商票不占用银行的信贷资源，属于资本消耗最少，银行收益最大的一款产品，是银行客户经理拓展业
务最有效的工具之一。
以商票替换流贷，打破规模资本瓶颈。
银行通过营销企业使用商票，可以沿着商票出票人关联营销收款人，形成封闭营销上下游企业，打通
客户之间资金结算在本行体内循环。
对于特大型的垄断企业.银行可以积极启发客户签发商票，符合条件的客户上报授信方案时务必加上商
票品种。
短期资金需求提款时尽可能以商票贴现方式提款。
《银行商业承兑汇票培训》提供：教练式培训，详细掌握最新的商业承兑汇票业务操作技巧，《银行
商业承兑汇票培训》将帮助你在最短时间内成为一名优秀的商业银行客户经理，激发客户经理生生不
息的奋斗精神和创造价值的活力，我们通过最详尽的案例培训.帮助您成为最优秀的商业银行客户经理
。
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作者简介

　　北京立金银行培训中心，北京立金银行培训中心是一家在商业银行领域提供专业实务培训的金融
服务机构，注册地在北京，由多名在国内外银行工作多年的专业人士组建。
本中心主要从事商业银行实务专业技能培训，涉及领域包括：商业银行客户经理营销技能培训、公司
银行信贷产品培训、授信业务风险管理培训、供应链融资业务培训、票据新产品及票据经营培训、私
人银行授信业务培训、工程机械车按揭业务培训、个人房地产贷款业务培训、现金管理业务培训、理
财业务培训、银团贷款实务培训、商业银行高管管理培训等：本中心讲师主要来自中国工商银行、中
国银行、中国建设银行、交通银行、招商银行、中信银行、深圳发展银行等各大总行银行现职工作人
员，在各自领域具备丰富的实践工作经验，是本领域的顶尖专业人才，具备精深的造诣、本中心培训
特色以商业银行当前主流业务为主要内容，以当前国内外商业银行实践操作案例为培训教材，以案例
讲解银行相关业务操作要点、营销思路、产品使用技巧、风险控制要求等通过教师现场讲解，学员与
教师之间实时互动交流，力图使每个学生都可以迅速、深刻、直观理解教师讲课精髓为保证每位学员
学习效果，本中心在每次培训前提供相关学习资枓中心自成立以来，先后接受各家商业银行委托开办
内训班3000次，开办各类商业银行公开培训班700余次，培训学员超过两万人，学员遍布全国32个省、
市自治区本中心致力于打造国内商业银行培训领域知名品牌，为国内商业银行培养出一大批业务精通
、素质过硬的专业人才陈先生曾先后前往中国的多家商业银行、外资商业银行、财务公司进行培训，
本中心常年在中央财经大学举办商业银行客户经理培训班，欢迎各地商业银行联系培训事宜。
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章节摘录

　　二、银行切入点分析　　银行经过分析，企业主要资金来源是银行贷款融资；主要资金用途包括
：工程款、物资采购、人员开支、水电费、到期银行贷款及利息等。
人员开支、水电费、到期银行贷款利息属于特定支出，以现金支付基本不可改变。
其中，工程承包款项、劳务款项为公司支出大头，供应商及工程承包商对于收款方式没有严格要求，
只是希望能够尽快拿到现金，并且这些客户有较强的价格承受能力。
某银行进一步分析认为，该公司每年有大量的通行费收入及上级部门划拨的养路费，因此，主业现金
流较为稳定，公司具备较强的解付票据能力。
银行设计如下方案：　　1.商业承兑汇票支付工程款方案。
通过票据可以将部分财务费用转嫁给供应商、工程承包公司，经过认真分析，某银行认为，针对工程
建设劳务项目交易，可以使用票据作为结算工具，工程承包公司项目经理部可以办理贴现。
　　2.授信额度授权使用。
扬州新元高速公路公司作为授信主体，可以授权其内设部门——扬州新元高速公路公司工程建设指挥
部与银行签署具体《商业承兑汇票保贴协议》。
 ⋯⋯
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