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内容概要

　　本书提供：教练式培训，提供最真实的案例。

本书将帮助您在最短时间内成为一名优秀的商业锯行客户经理，激发客户经理生生不息的奋斗精神和
创造价值的活力，我们通过最详尽的案例培训，帮助您成为最优秀的商业银行客户经理。
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第四课 如何从货币资金发现营销机会
第五课 如何从应收票据发现营销机会
第六课 如何从应收款发现营销机会
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第十七课 如何阅读资产负债表
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附：银行通过企业报表营销示范
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章节摘录

版权页：插图：（二）资产的分类对资产可以作多种分类。
一般按流动性分类，分为流动资产和长期资产（或非流动资产）。
如存货，一般会在一年内耗用并通过产品的销售来回收现金，或者通过直接销售收回现金，所以属于
流动资产。
有些企业比较特殊，其经营周期可能长于一年。
比如，造船企业、大型机械制造企业，从购料到销售商品直到收回货款，周期比较长，往往超过一年
，在这种情况下，就不能把一年内作为划分流动资产的标志，而是将经营周期作为划分流动资产的标
志。
长期投资、固定资产、无形资产的变现周期往往在一年以上，也就是说从取得该资产开始，到这些资
产变成现金或收回投资，周期在一年以上。
按流动性对资产进行分类，有助于掌握企业资产的变现能力，从而进一步分析企业的偿债能力和支付
能力。
一般而言，流动资产所占比重越大，说明企业资产的变现能力越强。
流动资产中，货币现金、交易性金融资产比较比重越大，则支付能力越强。
资产负债表中对资产基本上是按流动性进行分类的。
（1）货币资金。
货币资金包括库存现金、存放在银行或其他金融机构的各种存款以及其他货币资金。
这是一种流动性最强的流动资产，可以充当媒介，自由流通，自由运用，可随时用来购买所需的财产
物资，偿还债务，支付各种费用，也可以随时存人银行。
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编辑推荐

《银行客户经理财务报表分析培训》：最新银行财务报表分析要点，如何通过财务报表找到营销机会
，如何帮助客户美化财务报表。
行长送客户经理最好的礼物，《银行客户经理财务报表分析培训》适合商业银行公司业务条线行长、
客户经理学习使用。
北京立金银行培训中心是一家在商业银行领域提供专业实务培训的金融服务机构，注册地在北京，由
多名在国内外银行工作多年的专业人士组建。
本中心主要从事商业银行实务专业技能培训，涉及领域包括：商业银行客户经理营销技能培训、公司
银行信贷产品培训、授信业务风险管理培训、供应链融资业务培训、票据新产品及票据经营培训、私
人银行授信业务培训、工程机械车按揭业务培训、个人房地产贷款业务培训、现金管理业务培训、理
财业务培训、银团贷款实务培训、商业银行高管管理培训等，本中心讲师主要来自中国工商银行、中
国银行、中国建设银行、交通银行、招商银行、中信银行、深圳发展银行等各大总行银行现职工作人
员，在各自领域具备丰富的实践工作经验，是本领域的顶尖专业人才，具备精深的造诣。
本中心培训特色以商业银行当前主流业务为主要内容，以当前国内外商业银行实践操作案例为培训教
材，以案例讲解银行相关业务操作要点、营销思路、产品使用技巧、风险控制要求等通过教师现场讲
解，学员与教师之间实时互动交流，力图使每个学生都可以迅速、深刻、直观理解教师讲课精髓。
为保证每位学员学习效果，本中心在每次培训前提供相关学习资料一中心自成立以来，先后接受各家
商业银行委托开办内训班3000次，开办各类商业银行公开培训班700余次，培训学员超过两万人，学员
遍布全国32个省、市自治区本中心致力于打造国内商业银行培训领域知名品牌，为国内商业银行培养
出一大批业务精通、素质过硬的专业人才陈先生曾先后前往中国的多家商业银行、外资商业银行、财
务公司进行培训，本中心常年在中央财经大学举办商业银行客户经理培训班，欢迎各地商业银行联系
培训事宜。
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