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内容概要

　　《点爆营销》从点爆格局开篇，后点爆自我，团队，目标，以及客户，以及系统化的营销管理，
专业化的销售技巧，实战销售模式；全书以实战营销为主，同时结合成功学，教练技术来组合打造营
销之道，激活团队潜能，实现营销目标的穿越式发展。
通过堡垒市场打造，塑造点的工程；通过“模板观摩+感召营销”点爆一个面；《点爆营销》分为几
个阶段，综合运用营销之道和销售之术，可以为企业迅速启动市场，打开局面，实现企业的阶段性目
标。
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作者简介

　　黄龙华，　　教育背景：　　1974年，出生于江西王安石的故乡抚州　　1999年，毕业于华北科
技学院　　2008年，毕业于清华大学EMBA　　现任工作：　　上海惠福企业管理有限公司 董事长　
　石家庄点爆企业管理咨询有限公司 董事长　　河北佰润商贸有限责任公司 董事长　　战略合作：
　　华仁基业（上海）人文传播机构 特约导师　　天翼教育集团大学生校企对接实训营 特约导师　
　北京本初教育联盟 培训顾问　　先后服务的企业及出任职务：　　河北旭日集团分 公司副总经理
　　福建亲亲股份有限公司 大区销售总监　　香港中联集团（喜盈盈） 训练营教练　　香港味知香
国际集团有限公司　营销总监、训练营教练　　百润（中国）有限公司（贝舒乐） 训练营教练　　苏
州好得睐美食食品有限公司 营销总监、训练营教练　　天津裕邦集团（金龙鱼战略合作企业） 营销
总监、教练
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书籍目录

序一 英雄的格局序二 越简单越有力量序三 燃烧自己点爆他人序四 为爱写就自序 蜕变成功一次，成功
将不可阻挡第一章 点爆格局☆大格局需要大爱的支持☆爱就是承担责任，爱就是付出，爱就是先分担
后分享门☆真正的快乐来自于付出，灵魂解放的源泉力量一定是爱第二章 点爆自我☆解除精神枷锁☆
点爆你的驱动力第三章 点爆团队☆团队领袖灵魂塑造☆英雄以集体形式出现☆团队能量场☆打造自动
自发的冠军团队☆大团队营销：系统合作第四章 点爆客户☆客户的分类和本质区别☆点爆终端购买客
户：打造终端渠道客户样板☆点爆战略合作客户的产品信心和创业激情：战略制定☆点爆渠道成员客
户对产品的信心：打造堡垒市场☆点爆战略合作客户群：会议营销全面复制堡垒市场第五章 点爆目标
☆目标的威力☆穿越式目标制定☆剥洋葱式目标分解☆实现目标的五大法宝☆聚焦目标、全力以赴、
坚持不懈第六章 系统平衡：导人专业化业务流程☆《执行手册》：为员工“开对门”☆岗位设置和关
键指标：为岗位“找对人”☆业绩跟踪系统（报告报表）：帮员工“做对事”☆系统考核：优胜劣汰
⋯⋯第七章 职业化营销技巧：《巅峰行销计划》第八章 点爆营销实战模式后记

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<点爆营销>>

章节摘录

　　只要热情不减，就永远没有障碍　　我的学习是如何从全校倒数神奇般地冲刺到全校第一名？
是偶然吗？
不是。
我哥哥的儿子只用了我的一点建议，就实现了从倒数到第一的转变。
在这里，我给大家分享一下我在大学期间教过的6个学生，其中一个学生，名叫张剑，从全班倒数的
三百多分，到中考成绩682分，只用了不到一年的时间。
我不是在讲神话故事，而是告诉大家一个个事实。
　　我拿到大学录取通知书后，父母亲到处借钱的场景，我一辈子都忘不了。
自从上了大学，我就下决心自己赚钱，减轻家里负担。
于是，我在学校找了一份勤工俭学的工作，大学食堂打扫卫生，有时去帮忙买菜，有时帮忙写写菜单
，食堂安排吃饭，每个月再发50元工资。
有一天下午，我在写菜单，突然身边站着一个人，我认识他，是食堂管理员张叔叔，正在看我写菜单
，我停下来给他打了一个招呼，继续写菜单。
　　张叔叔发言了：“小伙子，写的字不错嘛！
你是哪里人？
”　　“谢谢叔叔，我是江西人。
”　　我突然想起关心一下他小孩的读书情况，追问了一句：“你小孩读书怎么样？
”　　提起小孩，张叔叔一脸不开心，说：“我小孩太笨，小时候大脑被撞击过，产生脑震荡，反应
迟钝，记忆力极差，750分的总分，他只能考三百多分，还有一年就中考了，真不知道怎么办？
”我立即停下笔，站起来说，你孩子比我聪明多了，我跟你的孩子一模一样，在中考前一年半，总
分600分试卷，只能考175分，但一年后，我是全校第一名。
我能做到，你孩子一定可以！
　　当天晚上，我开始和他的儿子张剑沟通，我跟他讲大学的生活多么美好，跟他讲我自己从全校倒
数到全校第一名的故事，他听得很有兴趣，当他全身心状态与我互动的时候，我突然问他：“你想不
想考大学？
”他回答说：“想。
”我大声问他：“你到底想不想考大学，大声回答我？
”他大声回答：“想！
”　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　几年前有幸跟黄老师成为同事，在我印象中黄老师一直是个业务精通、积极乐观、精力充沛、富
有人格魅力的销售总监。
在中国人民大学读MBA期间，我关注了他的每一个营销奇迹，于是，我建议他出一本自己的作品。
值得庆祝的是，三年后的今天，黄老师的第一本作品终于面世了！
拿到他作品时，我欲罢不能，竟然仔细研读了一个晚上，不知疲倦。
如果，一定要我对黄老师的作品作一个评价的话，那只有两个字：解渴！
　　——中粮屯河调味品部王志能　　　　在企业做了十几年的人力研究工作，我的感悟是企业战略
制定容易，战略执行很难，而执行不到位的核心是人的因素。
《点爆营销》这本书的精髓是从“点爆格局、点爆自我”开始，是所有营销的根本。
　　——上海惠福企业管理有限公司高级咨询师、原益海嘉里集团人力资源总监周群涛　　　　《点
爆营销》这本书的初稿我是一口气读完的顿时荡气回肠、余音绕梁，我的营销管理必将因此书而再次
升级。
这本书也是销售人员必读的上佳教材。
　　——香港喜盈盈集团营销总监张磊　　　　《点爆营销》用活现的案例展现给读者，是一套源于
实践，屡试不爽的营销利器，值得每一个营销人品读。
　　——好得来食品营销总监马耀辉
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