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内容概要

本书重点介绍了国际贸易实务的相关知识，并对中国对外贸易的基本情况和国际电子商务对国际贸易
实务的促进进行了分析。
本书分为9章。
第一章是中国对外贸易的发展；第二至八章分别是交易洽商与合同的订立，商品的品名、品质、数量
与包装，国际贸易术语与商品价格，国际货物运输与保险，国际货款的收付与进出口商品的检验，进
出口合同的履行，国际贸易方式；第九章是电子商务与国际贸易电子化。

本书的读者对象为国际贸易、经济学专业的本科生和研究生、国际商务硕士，以及从事国际贸易相关
工作的专业人员。
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作者简介

苑涛，男，南开大学国际经济贸易系副教授、博士、系主任助理。
两次获得安子介国际贸易研究奖优秀论文奖，四次获得中国国际贸易学会优秀论文奖；出版学术专著
和教材数本，在国内外学术刊物发表论文多篇。
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章节摘录

　　中国国际电子商务网包括资讯区、贸易区、行业区、产品与服务区及区域电子商务等区域。
根据电子商务实际应用又分为业务申报、VIP会员服务等操作平台。
　　网站在信息资讯发布上强化实效性和网上信息更新即时性，包括国内外经贸、招商、地方经济、
行业资讯，以及我国重点出口商品中的纺织、机电、能源、玩具、高新技术贸易和会展等信息的发布
。
　　贸易区包括海外市场、国内市场、加工贸易促进、经贸法规和贸易学院等栏目。
用户可以通过网络浏览最新的外经贸实务信息，如中国出口商品大全、机电产品国际招标项目、技术
出口项目；还能看到涉及经贸业务的海关、商检、金融、运输等信息，全方位的国际贸易供求机会、
商务部驻外商务参赞处提供的供求信息、联合国贸易网点网络发布的贸易机会等；可以通过贸易学院
了解国际贸易基本理论和基本知识，为有关业务人员学习外贸知识、增长外贸实务经验、获得最新商
务标准和知识提供机会与场所。
　　行业区按纺织、机电、能源、玩具、高新技术产品不同频道分类，能在第一时间获得各行业最新
动态、行业标准的规定、国内外政策的发布、数据的更新、政策预警等信息。
　　此外，该网站开设Ec全流程电子商务服务专区，该专区包括贸易全流程、投融资服务、移动商务
服务、网络推广及信用与安全服务。
　　&hellip;&hellip;
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