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前言

　　胡雪岩生于清道光三年即1823年，死于清光绪十一年即1885年，终年六十二岁。
试想，若胡雪岩出身富贵或者天赋异禀，那么，我们今天也没有研究他的必要，毕竟我们不会从这样
一位致富者的身上得到更多的启示。
相反，胡雪岩却出身贫困，就为他的一生抹上了传奇的色彩。
胡雪岩和所有人一样，经历了人生的各个阶段，走向了生命的终结。
然而，他的人生却充满了跌宕起伏，并为现代从商者提供了许多引以借鉴的经验和教训，更值得我们
悉心研究。
　　胡雪岩，是中国晚清的一位传奇人物。
他曾于同治十三年筹设胡庆余堂雪记国药号，他亲书“戒欺”字匾，教诫职工“药业关系性命，尤为
万不可欺”，“采办务真，修制务精”。
胡庆余堂在当时是国内规模比较大的药行，其信誉享誉中外。
并且对中国医药事业的发展有很大的推动作用。
　　胡雪岩，他的一生是非功过褒贬不一，但是他的商业成功的确是无可比拟的。
胡雪岩的成功，很重要的一条原因就是他善于用人，容人之短，扬人之长。
他说一个人最大的本事，就是用人的本事。
因为他独特的用人之术，他的身边人才济济，为他事业的发展起了推波助澜的作用。
　　胡雪岩，是中国晚清富甲天下的“红顶商人”。
他一生离奇曲折，游刃于官与商之间，追逐于时与势之中，品够了盛衰荣辱之味，尝尽了生死情义之
道。
最初，胡雪岩只是钱庄的一个学徒。
由于家道败落，母亲在无奈之下才将他送到一家名为信和的钱庄当小伙计，从扫地倒便壶开始做起。
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内容概要

古语有“做官要学曾国藩，经商要学胡雪岩。
”胡雪岩传奇般的赚钱神话使得无数人为之痴迷，成为所有商人的终极梦想。
所以，胡雪岩被称之为中国的商圣。
    书中讲述了这位著名红顶商人胡雪岩的从商智慧。
他是如何从一个“伙计”走上商场，并创下了前无古人的商业战绩。
在这些经商过程中，处处可以领略到他的商业智慧及不拘一格的商业运作之道，大有一种气吞山河的
气势。
为后代商家们展示出他独特而行之有效的商业风采。
    本书将胡雪岩的商业手法全面概括总结为二十条经商智慧，许多智慧至今仍适用于现代商场竞争中
，相信读后定会使您受益匪浅。
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章节摘录

　　在湖州知府迁走之后，他和王有龄共同力争这个位子，最终王有龄得胜，于是二人便从此结怨，
周道台经常在巡抚面前说王有龄的坏话，此次吃了闭门羹正是由于巡抚黄大人听了表亲周道台的一面
之词，说王有龄所治理湖州府今年大收，得了不少银子，但孝敬巡抚大人的银子却不见涨，可见王有
龄并没把大人放在眼里。
巡抚大人听了之后，心中自然不快，所以那样做是有意要给王有龄一些颜色看看。
　　胡雪岩与王有龄的关系自不必多说，他当即掏出一张空银票并填上了两万两的数目，派人送到了
巡抚黄大人处，并说是王大人早已替他将银子存入了钱庄，只是还没有来得及告诉大人。
收到银票的黄大人自是满心欢喜，当即便派人邀请王有龄到巡抚院小饮。
　　胡雪岩心里很清楚，只要有周道台这个灾星在黄大人身边，早晚都会出事。
于是他便又想办法与周道台化敌为友。
经打探他得知周道台正在帮与黄大人素来不和的浙江藩司购置船只，此事若让黄大人知道了，定饶不
了周道台。
　　然而，胡雪岩并没有选择去揭发他，而是先与巡抚院的何师爷，同时也是自己的好朋友商量好了
计策，先写了两封历数周道台恶迹的匿名信，由何师爷带去给周道台看，说是自己在院里捡的，然后
又假装向周道台献计献策，向其推荐王有龄和胡雪岩二人可以帮忙，并以巨资相助。
　　于是，走投无路的周道台次日凌晨便来到了王有龄府上。
王有龄则虚席以待，听罢来意之后便答应帮忙，并且所获好处分文不收，仍全部由周道台处置。
周道台见王有龄做事如此厚道大方，自觉形秽。
在办完购船之事后，又亲自到王府负荆请罪，两人终成莫逆之交。
胡雪岩的对策不仅为自己扫除了障碍，还为自己打开了一道方便之门。
　　历来都是树敌容易化敌难，一个能把敌人都转化成朋友的人，他的能力不得不令人佩服。
如果能够得到敌对方的支持，又何愁事业无成呢？
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编辑推荐

　　《胡雪岩智慧经典全集》将为您奉上一代名商——胡雪岩的经商智慧。
　　雪岩是谁？
他是清朝末期一位极具影响力的商人，被大家尊称为“商圣”。
要被中国人称为圣人，那是非常不简单的事情，而胡雪岩做到了。
他白手起家，凭借其超凡的能力在中国商史上写下了灿烂的一笔。
他怀着一颗爱国之心，协助左宗棠兴办洋务，以图强国。
他曾怀着一颗仁厚之心，开办了胡庆余堂，以济世救人。
　　传说，胡雪岩跟范蠡同为商圣，经历和结局却截然不同，这正是我们值得研究的关键。
终其一生，他以仁、义经商，对当今的商人仍有借鉴意义。
　　“胡雪岩”十大智慧之道　　为人之道——胆识过入，谨小慎微防人妒　　儆事之道——凭风借
力，紧抓机遇发展　　处世之道——圆融处世，得饶人处且饶人　　用人之道——知入善任，不拘一
格选人才　　交际之道——广结良友，得人心者得天下　　商机之道——寻求机会，造势则不如乘势
　　经商之道——深谋远虑，放长线则钧大鱼　　发展之道——泰然处之，元为而治胜有为　　维商
之道——顺应时局，审时度势应万变　　诚信之道——货真价实，过河之桥不可拆　　从商、从政、
立业，中国商圣：胡雪岩　　他是晚清中国惟一一位红顶商人，他曾辗转于激烈的商场中，开拓了商
业的新领；他是晚清中国的商业奇才，他富可敌国的纵商之道，是我们现代商战的必胜法宝。
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