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内容概要

在律协的工作中，接触过70、80后的律师，他们很有特点，但也面临着不同程度的生存困境。
特别是当前刚进入这一行业的新律师，更是充满了许多苦恼与困惑。
读了李海珠的《律师的天空》，感到他们成长了。
一个规模不大的律所，带领年轻律师和新律师，在社区进行法律宣传中为老百姓排忧解惑，以特有的
“慧海天合普法班车”这一生动活泼的形式，为建立和谐的法治社会做出了一定贡献。
    作者在书中展现了她所在律所的年轻律师特有的风采，低头扎根基层，在与底层民众的打磨中成长
。
在这过程当中，既为草根百姓提供了法律服务，又解决了自身生存问题，我为这一群新律师的成长感
到欣慰。
    作者认为《律师的天空》这本书最可贵的的一点是，作者没有停留在仅仅给新律师传授各种最基本
的执业技能，而是特别关注对律师精神品格和职业操守的塑造和培养，希望新律师们能从执业的那一
天开始就能意识到自己应该肩负起的社会使命，而不致于为繁杂的事务性工作所困，更不会在盲目追
求名利的歧途中迷失自我。
这点，不仅对将要开始律师生涯的新手至关重要，而且对从业多年的熟手律师也有启发意义。
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作者简介

李海珠，1997年毕业于中国政法大学，现为北京市慧海天合律师事务所主任，北京市律师协会理事、
中国政法大学客座教授、全国律协行业规章委委员、北京律协青年律师工作委员会副主任、北京律协
企业法律风险管理专业委员会委员、丰台青年联合会委员，北京市妇女代表，连续两次被
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书籍目录

序一  致年轻律师序二  当你还是新律师的时候。
你最需要什么？
序三  年轻律师的难点与拐点第一章 当我还是新律师  初出茅庐  我接触的第一个案子  挑战生存极限—
—推销员的酸甜苦辣  在律师事务所当学徒  单干律师拉案源的困惑  帮忙帮出的大案子第二章 律师的
生存尴尬  诉讼律师可怜的话语权  投师无门，散兵游勇  生存是律师难耐的重负  自由是律师无法承受
之轻第三章 是谁动了新律师的奶酪  我们律师事务所的新新人类  新律师的困惑  我们的行业真的盛不
下这么多律师了吗  新律师们，你们到底要什么  不要做“担板汉”——局限新律师的五大误区第四章 
突破新律师营销“瓶颈"  新律师营销制胜的十大心法  市场定位决定律师营销成败  不仅看到客户兜里
，还要看到客户心里  “打组合拳”是新律师营销的第三条路  像“狼一样”去打围第五章 留给新律师
最后，但也是最大的一块蛋糕  大众法律服务市场是留给新律师最后，但也是最大的  一块蛋糕  引导大
众的法律消费习惯  如何让社区真正成为律师发挥才能的舞台  “普法讲座”使新律师个个练出了绝活  
不哭不笑不动心第六章 普法班车打造律师事务所品牌  让“普法班车”的品牌凝聚力量  普法班车品牌
战略与“根据地”方略的完美结合  会议营销——社区讲座的全面升级版  公益与律师营销第七章 种子
的力量  新律师在执业之初不要被边缘化  一粒种子的力量  睁开眼睛看世界    ⋯⋯第八章 助推新律师的
成长——给理想插上翅膀尾声 小律所，大课堂
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章节摘录

插图：这样的一群精英，为什么不养助理、不带徒弟呢？
我想是因为老律师的工作习惯和工作内容不允许，所里的环境和氛围不允许。
首先，老律师们的工作都没有什么计划性。
说不准什么时候，一个熟人或者朋友会推荐当事人来找老律师“谈个事”，这就是一项事务性工作的
起点。
在这种会谈约见中，因为有一些避讳所以大部分都是私人会谈。
一是律师可能会提及一些关系人情，二是律师会在会谈的时候亮明观点，而一个律师的观点有时候自
己也拿不准，而且在大多数情况下和其他律师的意见都是不一致的。
接下这单业务以后除了立案、开庭、领文书这几个时点以外，几乎再没有什么事务，案头工作少得可
怜。
外出立案、查证、开庭都是要接触外人的，作为律师免不了要碰钉子，带个生人在旁边不方便。
剩下的事情就是和当事人沟通了，而和当事人沟通也是和接案会谈一样要在一对一的环境下来进行的
。
如果一个律师一年有三十个案件应该算是忙的了，而这三十个案件一共能够算得出来的工作量都加在
一起，也不过只有三四十个工作日而已，剩下的时间呢？
律师大都会把时间精力花在拉关系找案源上，这个过程更不需要助手参与。
就我所接触的老律师来说，谈案和收费前后是重头戏，需要打起十二分的精神来应对，而收案之后就
没有什么太多的关注了。
很多律师除了开庭前一天晚上看看材料以外，都不怎么做准备。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<律师的天空>>

媒体关注与评论

我认为《律师的天空》这本书最可贵的一点是，作者没有停留在仅仅给新律师传授各种最基本执业技
能的阶段，而是特别关注对律师精神品格和职业操守的塑造和培养，希望新律师们能从执业的那一天
开始就能意识到，自己应该肩负的社会使命，而不致于为繁杂的事务性工作所困，更不会在盲目追求
名利的歧途中迷失自我。
这一点，不仅对将要开始律师生涯的新手至关重要，即便对从业多年的熟手律师也有启发意义。
　　——于宁（中华全国律师协会会长）这是一本对律师业发展有功劳、对新律师成长有功德、对律
师界管理有功勋的实用之作；是一部难得一见的让新律师读了恍然大悟甚至大彻大悟、老律师看了若
有所思乃至深刻反思的经典实用之作。
　　——刘桂明（《中国律师》杂志原总编）海珠律师不仅在书中告诉了我们很多成长的故事，作为
一个律师培训的从业人士、一个律所管理和律师营销的研究者，我不得不认为李海珠律师创立了“慧
海模式”。
这是一种与众不同的律师培训和律所发展相结合的新模式，尽管还有许多需要完善的地方，但仍不失
为我国年轻律师培养和成长的一个“拐点”！
　　——刘卫（点睛政法网络学堂主编）古人云“吃一堑，长一智”，但社会，乃至年轻律师自己，
似乎都给不起他们“吃堑”的机会和体谅。
如何让年轻律师不“吃堑”就“长智”，这成了律师界一直在努力解决的问题。
在这方面，读海珠的书，不失为一种好方法。
　　——董刚（北京市律师协会青年律师工作委员会主任）海珠律师以亲身经历，将律师行业瓶中色
彩娓娓“倒”来，时而将我拽回从业伊始的青涩时光，时丽将我推进行业内的动荡领地⋯⋯如同我们
在一起徜徉、一起奔波。
本想将其中闪现的光彩予以撩拨，又觉不符作者的真我性情，还是这样吧，只想借此书告诉大家：如
果你选择了这个行业，请热爱她？
即使你自认为是块顽石，也会有黑土把你包容；即使你感到如风那样不定，也会有苍天许你驰骋，勿
灰心，坚持下去，你定会找到那块黑土、那片天空。
　　——乔路（北京市大成律师事务所合伙人，资深律师）
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编辑推荐

《律师的天空:开拓案源与赢在法庭》是一部草根律师艰辛奋斗史，一部新律师生存发展启示录，一部
律师事务所主任成长史。
选择了律师业，业就选择了吃苦、奋斗和挑战；在律师的天空翱翔，年轻律师只有一条路：鹰击长空
！
突破新律师两大瓶颈：案源、胜诉在《律师的天空:开拓案源与赢在法庭》中，我们探讨的是律师的成
功之道；我们推广的是律师的营销理念；我们关注的是年轻律师的成长；我们分享的是资深律师的经
验；我们传播的是律师的职业道德；我们希冀的是——每一位年轻律师都能走向合伙人之路，——每
一位资深律师都能承担弘扬法治的重任。
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