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内容概要

　　
博弈论原是数学运筹学中的一个支系，用来处理博弈各方参与者最理想的决策和行为的均衡，或帮助
具有理性的竞赛者找到他们应采用的最佳策略。
在博弈中，每个参与者都在特定条件下争取其最大利益。
博弈的结果，不仅取决于某个参与者的行动，还取决于其他参与者的行动。
目前，博弈论在经济学中占据越来越重要的地位，在商战中被频繁地运用。
此外，它在国际关系、政治学、军事战略和其他各个方面也都得到了广泛的应用，甚至人际关系的互
动、夫妻关系的协调、职场关系的争夺、商场关系的出招、股市基金的投资等等，都可以用博弈论的
思维加以解决。
而一旦你能够在生活和工作的各个方面把博弈智慧运用得游刃有余，成功也就在不远处向你招手了。

著名经济学家保罗·萨缪尔森说：“要想在现代社会做一个有文化的人，你必须对博弈论有一个大致
了解。
”
　　
博弈无处不在，从战场到商场、从政治到管理、从恋爱到婚姻、从生活到工作⋯⋯几乎每一个人类行
为都离不开博弈。
在今天的现实生活中，如果你能够掌握博弈智慧，就会发现身边的每一件让你头痛的小事，从夫妻吵
架到要求加薪，都能够借用博弈智慧达到自己的目的。
在现代社会，一个人不懂得博弈论，就像夜晚走在陌生的道路上，永远不知道前方哪里有障碍、有沟
壑，只能一路靠自己摸索下去，将成功、不跌倒、不受挫的希望寄托在幸运、猜测上。
而懂得博弈论并能将这种理论娴熟运用的人，就仿佛同时获得了一盏明灯和一张地图，能够同时看清
脚下和未来的路，必定畅行无阻。
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章节摘录

　　第三节 合作无界限　　在一个小溪的旁边，长有三丛花草，有三群蜜蜂分别居住在这三丛花草中
。
有一个小伙子来到小溪边，他看到这几丛花草，认为它们没有什么用处，于是打算将它们铲除干净。
　　当小伙子动手铲第一丛花草的时候，一大群蜜蜂从花丛之中冲了出来，对着将要毁灭它们家园的
小伙子大叫说：“你为什么要毁灭我们的家园，我们是不会让你胡作非为的。
”说完之后，有几个蜜蜂向小伙子发起了攻击，把小伙子的脸蜇了好几下。
小伙子被激怒了，他点了一把火，把那丛花草烧了个干干净净。
几天后，小伙子又来对第二丛花草下手。
这次蜜蜂们没有用它们的方式反抗小伙子，而是向小伙子求起了情。
它们对小伙子说：“善良的人啊！
你为什么要无缘无故地伤害一群可怜的生物呢？
请你看在我们每天为您的农田传播花粉的分儿上，不要毁灭我们的家园吧！
”小伙子并不为所动，仍然放火烧掉了那丛花草。
又过了几天，当小伙子准备对第三丛花草进行处理的时候，蜂窝里的蜂王飞出来对他温柔地说道：“
聪明人啊，请您看看我们的蜂窝，我们每年都能生产出很多蜂蜜，还有极具营养价值的蜂王浆，如果
你拿到市场上去卖，一定会卖个好价钱。
如果您将我们所住的这丛花草铲除，那么您能得到什么呢？
您是一个聪明人，我相信您一定会作出正确的决定。
”小伙子听完蜂王的话，觉得它讲得很有道理，于是就放下手里的工具，做起了经营蜂蜜的生意。
　　在这个故事中，蜜蜂与小伙子之间是一场事关生死的博弈。
三丛花草的三种蜜蜂各自用不同的方法来对待小伙子，第一种是对抗，第二种是求饶，第三种是与其
合作。
这个故事最后的结果显示，只有采取与小伙子合作策略的蜜蜂最终幸免于难。
　　通过这个故事我们可以看出，如果博弈的结果是“负和”或者“零和”，那么一方获得利益就意
味着另一方受到损失或者双方都受到损失，这样的结果只能是两败俱伤。
所以，人们在生存的斗争中必须要学会与对方合作，争取实现双赢。
　　不仅是人与人之间的合作会带来双赢，企业与企业之间也同样存在着这样一种关系。
　　我们大家去商场或者其他地方买东西，一定见过商家在节假日进行联合促销。
联合促销是指两家或者两家以上的企业在市场资源共享、互惠互利的基础上，共同运用一些手段进行
促销活动，以达到在竞争激烈的市场环境中优势互补、调节冲突、降低消耗，最大限度地利用销售资
源为企业赢得更高利益而设计的新的促销范式，在人们的创造性拓展中正成为现实而极具吸引力的促
销策略之一。
　　联合促销可以分为三类：第一类是经销商与生产厂家的纵向联合促销。
长虹与国美“世界有我更精彩”联合促销就是这样一个方式。
2002年5月，长虹电器股份有限公司联合北京国美电器商场，在翠微商厦举办“世界有我更精彩”大型
促销活动。
在这次活动中，主办双方为了吸引更多的顾客，精心安排了丰富多彩的内容。
主要包括三个方面：长虹集团公司主要领导人在现场签名售机；买大型家电送精美礼品；专家现场讲
解。
生产厂家与经销商是同一个战线的兄弟，在共同利益的驱使下，很容易走到一起。
特别是在促销这一个环节上更容易达成共识，从而采取联合行动。
长虹电器与国美虽然都是行业的领头羊，但是各自为战显然没有联合起来更能使其利益最大化。
　　⋯⋯
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编辑推荐

古语有云，世事如棋。
生活中的每个人如同棋手，其每一个行为如同在一张看不见的棋盘上布一个子，精明慎重的棋手们相
互揣摩、相互牵制，人人争赢，下出诸多精彩纷呈、变化多端的棋局。
在社会人生的博弈中，人与人之间的对立与斗争会淋漓尽致地呈现出来。
博弈论的伟大之处正在于其通过规则、身份、信息、行动、效用、平衡等各种量化概念对人情世事进
行了精妙的分析，清晰地揭示了当下社会中人们的各种互动行为、互动关系，为人们正确决策提供了
指导。
如果将博弈论与下围棋联系在一起，那么博弈论就是研究棋手们出招时理性化、逻辑化的部分，并将
其系统化为一门科学。
 博弈是智慧的较量，互为攻守却又相互制约。
有人的地方就有竞争，有竞争的地方就有博弈。
人生充满博弈，若想在现代社会做一个强者，就必须懂得博弈的运用。
《博弈论：日常生活中的博弈策略》用轻松活泼的语言对博弈论的基本原理进行了深入浅出的探讨，
详细介绍了囚徒困境、纳什均衡、智猪博弈、猎鹿博弈、酒吧博弈、枪手博弈、警察与小偷博弈、斗
鸡博弈、协和博弈、海盗分金博弈、讨价还价博弈、路径依赖等博弈模型的内涵、适用范围、作用形
式，将原本深奥的博弈论通俗化、简单化。
同时对博弈论在日常工作和生活中的应用作了详尽而深入的剖析。
通过《博弈论：日常生活中的博弈策略》，读者可以了解博弈论的来龙去脉，掌握博弈论的精义，开
阔眼界，提高自己的博弈水平和决策能力，将博弈论的原理和规则运用到自己的人生实践中，面对问
题作出理性选择，避免盲目行动，在人生博弈的大棋局中占据优势，获得事业的成功和人生的幸福。
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