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前言

现实生活中，最能赚钱的成功男人都是极其有个性的男人，没有个性的男人也就无所谓成功。
美国著名的成功学大师奥里林·马登博士，把获得成功财富的个性因素，喻为人的一生资本，把成功
者的进取心称为高贵的个性；把个性看作成功者的一笔财富，并认为一个人是否具有感染力，关键在
于个性的差异。
上海有一家毛巾厂，原来生产的毛巾由于品种和花色单调，销路一直不好。
后来，他们大胆创新，生产出非常有个性的变色毛巾，一经推出就成为市场上的抢手货。
这种变色毛巾的图案，表面上是猪八戒背丑媳妇，毛巾一浸到水里，丑媳妇就变成了孙悟空；毛巾一
离开水又成了丑媳妇。
由于迎合了人们求新好奇的消费心理，这款变色毛巾在竞争激烈的毛巾市场上一枝独秀，其销量比普
通毛巾高出5倍之多。
作为文化中心，北京遍地是酒吧、DV吧、茶吧、书吧，有人别出心裁，又搞出一个时尚设计吧来。
顺着一堵淡紫色的墙进去，隐藏在一片居民楼里的时尚设计吧就会在你眼前一亮。
楼梯的尽头是个开放的厨房，阳台上摆放着咖啡桌。
这家设计吧的主人是一位服装设计师，他起初只是想让自己设计的服装和首饰有个摆放的地方，后来
，越来越多的朋友拿来了自己设计的作品，于是，便有了这个时尚设计吧，这里所有的物品都由个人
设计、手工制作并限量发售，像鸡蛋一样的东西原来是个酒启子：而自行车的链条也被做成了项链。
人们在感受另类创意的同时，还可以坐在阳台上，沏一杯绿茶，悠然自在地享受一番。
由于时尚设计吧的产品市场鲜见，因此生意出奇得好。
台湾有位老板，准备在大陆地区投资办厂，在对大陆市场进行考察时，无意中发现市场上的旅游鞋花
色单一，几乎是白色一统天下。
于是，这位老板决定投资办一家鞋厂，专门生产彩色旅游鞋。
彩色旅游鞋投放市场后，所到之处，一路畅销，这位老板不仅很快收回了投资，还大大地赚了一笔。
在人们的常规思维中，苹果、西瓜都是圆的。
然而，山东蒙阴有位聪明的果农，用刻有“恭喜”等字样的方形瓶，培育出无公害方形苹果。
这种外形独特的苹果，在国际市场上可以卖到1美元一个。
还有人开发了方形西瓜，不仅占据空间小，运输、储存、装卸也十分方便，以其独特和新奇吸引了消
费者。
当今社会，赚钱仅仅靠双手是远远不够的，更需要一颗睿智的大脑，学会用头脑赚钱。
用头脑赚钱，首先要拥有创新思维。
创新思维是最容易让人成功的一种个性，也是能赚到大钱的人共有的个性之一。
创新思维本身不是商品，然而由此而产生的市场潜力，却是任何商品都不能替代的。
面对日益激烈的市场竞争，面对无可回避的优胜劣汰，要想在夹缝中求生存、求发展、赚大钱，就必
须不断创新。
只有创新才能使企业充满生机活力，只有创新才能使企业增强自我发展的优势，也只有创新，才能在
这个微利时代赚到大钱。
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内容概要

　　美国著名的成功学大师奥利林·马登博士，把获得成功财富的个性因素，喻为一生的资本，把成
功者的进取心称为高贵的个性；把个性看作成功者的一笔财富，并认为一个人是否具有感染力，关键
在于个性的差异。
　　做最能赚钱的男人，几乎是每个男人深植于心的梦想。
这种梦想是人类与生俱来的动力，它给人类的生命以无穷的激情与活力。
人类永不停息的、渴望财富的巨大能力，唤醒了人的意识，这种被唤醒的力量巨大无比，具有无穷的
创造力，它能为你带来滚滚财源，让你成为最能赚钱的男人，彻底改变你的人生。
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无敌——机智幽默的个性1.幽默：最具魅力的个性2.在常规思维中突然逆转3.最具情趣的个性映射4.幽
默：两性沟通的润滑剂5.含蓄而豁达地表现自己6.张扬个性中的幽默元素7.话说在明处，意藏在暗处8.
随心所欲展示你的魅力最能赚钱男人的个性之四 虚怀若谷、至诚通天——谦逊诚实的个性1.诚信是一
种高贵的个性2.呵护生命中最珍贵的友情3.守望生命中最美的诚信4.心灵无私地悄然绽放5.诚信：人生
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则圆3.做个会圆场的人4.暗藏机锋，以柔克刚5.用微笑把自己推销出去6.能屈能伸方为大丈夫7.察言观
色，看人看到骨子里8.做人要圆通，做事要低调最能赚钱男人的个性之六 知人善任、博采众长——宽
容大度的个性1.多一份宽容，多一份爱心2.知人善任才能任人唯贤3.观人于细微，察人于无形4.品德与
个性魅力的辉映5.从细微之处透视入的本质6.从言语中辨析人的品德7.千言万语，只在一握中8.宽容是
一种豁达的风范最能赚钱男人的个性之七 坚忍不拔、百折不回——坚定执著的个性1.不要放弃，永远
不要放弃2.最难的莫过于战胜自己3.把握自己对生活的愿望4.向下一个目标发起冲刺5.等待和观望永远
不会成功6.在人生的逆境中站起来7.有勇气就会创造奇迹8.成功始于坚韧，成于执著最能赚钱男人的个
性之八 处变不惊、当机立断——从容果断的个性1.当机立断才能从容应变2.机智从容，做个应变高手3.
快速决断，抢占市场先机4.练就如电的目光5.见微知著，透过现象看本质6.从细微之处发现石破天惊7.
一样的困境，不一样的结局8.个性：内心隐秘的遥控器最能赚钱男人的个性之九 出乎其类、拔乎其萃
——标新立异的个性1.点石成金的赚钱好点子2.10万美金的谜题3.说话靠技巧，赚钱靠头脑4.人性中最
透明的是情感5.动机越简单，赚钱越容易6.发现优点，完美你的个性7.奇思妙想，化腐朽为神奇8.不要
把赚钱看得太神秘
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章节摘录

最能赚钱男人的个性之一 自尊自立、自强不息——乐观自信的个性1.自信：迈向成功的第一步一位热
爱音乐的年轻人，在音乐创作的道路上摸索了许多年，始终在初级阶段徘徊。
他为此怀疑自己是否具有音乐天赋，对未来的前途感到十分迷茫。
于是，他鼓起勇气，前去拜访一位著名的音乐大师，希望大师能够为自己指点迷津。
年轻人演奏了一首自己创作的曲子后，诚恳地问道：“尊敬的老前辈，您认为这首曲子如何，我还有
必要在这条路上继续走下去吗？
”大师听出来了，年轻人的演奏虽然很熟练，却缺少某种灵气，很显然，他对音乐的理解还停留在很
浅的层次上，而且不懂得将技巧和灵感自然地融合在一起，甚至可以说根本缺少灵感。
一个从事多年音乐创作的人，仅仅达到这种水准，说明他确实不具备音乐才能，想到这里，大师坦率
地说：“年轻人，我毫不隐瞒地对你说，你根本没有音乐天赋。
我之所以如此痛快地对你下结论，是为了让你趁早放弃，另寻出路，免得浪费大好青春。
”大师此言一出，证实了年轻人心中的疑惑。
他大失所望，带着羞愧不安的心理向大师告辞，然后低着头走了出去。
看来大师也需要继续修炼，也有不成熟的地方，话一出口，便感到有些后悔：“这对年轻人的自尊心
和自信心是一个多么大的打击呀！
刚才的那番话是不是太绝对了？
一个人的天赋纵然有欠缺，可以用勤奋来弥补，即使达不到极高的境界，也是会有出息的，为什么要
让他放弃呢？
”想到这里，大师决定采取补救措施，挽回年轻人的自信心。
大师打开窗户，看见那个青年人正垂头丧气地走在街道上。
他从窗口探出头来，叫住年轻人说：“我不改变刚才对你的评价。
但是，我有必要补充一句：当年大师们对我也是这么说的。
记住，你和我当年一模一样，一模一样！
”年轻人闻听此言，顿时精神大振，重新焕发了信心，经过多年刻苦努力，终于成为一个知名的作曲
家。
从这个故事可以看出，自信对一个人是多么的重要。
一个人只有相信会成功，才能最后成功。
相信会成功，是所有伟大科学发现背后的动力；相信会成功，是那些已经成功的人所拥有的一种基本
的能力，也是一种必不可少的能力。
有一位女歌手，第一次登台演出时，内心十分紧张。
想到自己马上就要上场，面对上千上万的观众，她的心里直打鼓：“要是在舞台上一紧张，忘了歌词
怎么办？
”她越是这样想，心跳得就越快，甚至盟生了要逃避的念头。
就在这时，一位前辈笑着走过来，随手将一个纸卷塞到她的手里，轻声说道：“这里面写着你要唱的
歌词，如果你在台上忘了词，就打开来看。
”她握着这张纸条，像握着一根救命的稻草，匆匆上了台。
有这个纸卷握在手心，她的心里顿时踏实了许多，在台上发挥得相当出色，赢得了听众阵阵热烈的掌
声。
她高兴地走下舞台，向那位前辈致谢。
前辈却笑着说：“不要谢我，是你自己战胜了自己，找回了自信。
其实，我给你的是一张白纸，上面什么也没有！
”她展开手心里的纸卷，果然上面什么也没写。
她为此感到十分惊讶，手中握着一张白纸，竟然没让自己怯场，简直令人难以置信。
“你握住的并不是一张白纸，而是你的自信啊！
”前辈看出了她的心思，笑着说。
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在以后的人生路上，歌手时刻想着前辈这句话，用自信战胜了一个又一个困难，取得了一次又一次辉
煌的成功。
由此看来，自信心是比金钱、势力、家世、亲友更有用的条件。
它是人生最可靠的资本，能使人努力克服困难，排除障碍，去争取胜利。
对于事业的成功，自信比什么东西都更有效。
 与许多在各种职业中失败过的人谈话后，你能了解无数失败的理由和借口。
比如他们会在无意中说：“老实说，我原来就不认为它会行得通。
”或“我在开始前就感到不安了。
”或“事实上，我对这件事情的失败并不觉得太惊奇。
”他们大多都采取“我暂且试试看，但我想不会有什么结果”的态度，结果最后导致了失败。
不相信是消极的力量。
当你在心里不以为然或怀疑时，就会想出各种理由来支持你的不相信。
怀疑、不相信、潜意识里失败的倾向，以及不是很想成功，都是缺少自信的具体体现，也是人生事业
失败的主要原因。
有些人总喜欢说，他们现在的生活是别人造成的，环境决定了他们的人生位置。
但是，我们的人生并不是周围环境所造成的。
如何看待人生，由我们自己决定。
纳粹集中营的一位幸存者维克托·弗兰克尔说过：“在任何特定的环境中，人们还有一种最后的自由
，就是选择自己的态度。
”我们的态度在很大程度上决定了我们人生的成败。
我们怎样对待生活，生活就怎样对待我们；我们怎样对待别人，别人就怎样对待我们；我们在一项任
务刚开始时的态度，决定了最后有多大的成功，这比任何其他因素都重要。
那些相信自己能做到的人一定会成功，而那些相信自己不能的人，却只能做到他们所相信的程度，这
是因为信心可以激发成功。
许多人由于缺乏自信，所以会不自觉地掉入自卑的深渊中。
因此，有必要改变你对自信的全面理解。
美国成功学家马丁说：“自信来源于这样一种变换的角度：相信自己比别人更好！
”自信，只有强烈的自信，才能使人受到激励而想出种种可行的方法以及技巧。
同时，相信自己会成功，也会使别人对你产生信任和好感。
西班牙作家塞万提斯说：“丧失财富的人损失很大，可是丧失勇气的人，便什么都完了。
”勇气是一个人自信的外在影射，有自信有勇气的人，最有希望冲向成功的终点。
2.天行健，君子以自强不患《周易》日：“天行健，君子以自强不息；地势坤，君子以厚德载物。
”大意是说，自然的运动刚强劲健，相应于此，君子应刚毅坚卓，发愤图强：大地的气势厚实和顺，
君子应增厚美德，容载万物。
自强不息是指自立、自强的奋斗精神，永远努力向上，绝不停止。
人生沉浮如电光石火，盛衰起伏，变幻难测。
如果你是个天才人物，勤奋则会使你如虎添翼；如果你离天才还有距离，勤奋将会使你赢得一切。
要知道，推动世界前进的人，并不是那些严格意义上的天才，而是那些智力平平而又非常勤奋、埋头
苦干的人。
 古时候有个“映雪读书”的故事，说的是晋代有个叫孙康的人，小时候酷爱读书，常常感到白天的时
间不够用，想晚上继续学习。
可是家里实在是穷得不像话了，就连买灯油的钱都没有，一到天黑便没有办法读书了。
特别是到了冬天，长夜漫漫，他有时辗转很久，难以人睡，只好白天多看书，晚上躺在床上默诵。
一天夜里，孙康一觉醒来，忽然发现从窗外透进几丝白光。
开门一看，原来下了一场大雪。
地上白了，屋顶白了，树上也白了。
整个大地披上一层银装，闪闪发光，使他眼花缭乱。
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就在他站在院子里欣赏雪后的美景时，忽然心中一动：映着雪光能否读书呢？
他急忙跑回到屋里，拿出书来对着雪地的反光一看，果然字迹清楚，比一盏昏黄的小油灯要亮堂得多
呢！
苍天可鉴，孙康不再为没有灯油而发愁了。
整个冬天，他夜以继日地读书，不畏寒冷，也不感到疲倦，常常一直读到半夜时分。
即使是北风呼号，滴水成冰，他也从来没有中断过。
后来，孙康终于学有大成，成为一位很有名望的学者。
西汉时有一个名叫匡衡的大学问家，小时候非常喜欢读书，因为家里穷，点不起油灯，一到晚上就没
有机会看书了。
一天晚上，匡衡无意中发现自家的墙壁闪过一些亮光，他起床一看，原来是墙壁裂了缝，邻居家的灯
火从裂缝处透了过来。
匡衡看后，立刻想出了一个好办法。
他找来一把凿子，将墙壁裂缝处凿出一个小孔。
顿时，一道灯光射了过来，匡衡借助这道灯光，认真地看起书来。
以后的每天晚上，匡衡都要靠着墙壁，借着邻居的灯光读书。
这就是著名的“凿壁借光”故事。
东汉时候，有个名叫孙敬的著名政治家。
他年轻时勤奋好学，经常关起门来，独自一人不停地读书。
读书时间久了，就有了疲倦感，想打个瞌睡休息一下。
他怕影响自己的读书学习，就想出了一个特别的办法，于是找来一根长绳子，一头绑在房梁上，一头
绑在自己的头发上。
每当读书疲劳想打盹时，只要头一低，绳子就会牵住头发，把头皮扯得生痛，清醒过来后再继续读书
。
这种类似于自虐的读书方式，就是著名的“孙敬悬梁”的故事，与之齐名的还有一个“苏秦刺股”的
故事，说的是在战国时期，有一个人名叫苏秦的人，年轻时由于学问不多不深，曾到好多地方做过事
。
却没有受到过相应重视。
回到家后，家人对他也很冷淡，都从骨子里瞧不起他。
他从此下定决心，发奋读书。
每当读书到深夜疲倦时，想想家人的白眼，就用锥子往自己的大腿上刺一下，这样，猛然间的疼痛会
使他立即清醒起来，再坚持继续读书。
 “中国铁路之父”詹天佑，在美国留学期间，目睹了西方科学技术的巨大成就，对机器、火车、轮船
以及电讯制造业的迅速发展赞叹不已。
有的同学由此对中国未来的前途产生了悲观情绪，但詹天佑却十分自信地说：“今后，我们中国也要
有火车、轮船。
”他怀着为祖国富强而发奋读书的信念，刻苦学习，最后以优异的成绩考入耶鲁大学土木工程系，专
攻铁路工程。
在耶鲁的四年中，詹天佑刻苦学习，以突出成绩在毕业考试中名列第一。
老子说：“知人者智，自知者明。
胜人者有力，自胜者强。
知足者富，强行者有志。
不失其所者久，死而不亡者寿。
”特别强调自强的人应战胜自己的弱点、缺点，应有恒久的志向，这样才能长久地保持斗志，取得成
功。
蒲松龄曾书写过一幅对联，对自强不息有了进一步的诠释：“有志者，事竟成，破釜沉舟，百二秦关
终归楚；苦心人，天不负，卧薪尝胆，三千越甲可吞吴。
”其中的“苦心人”，指的是春秋末年越国国君勾践。
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编辑推荐

《最能赚钱男人的九种个性》：美国著名的成功学大师奥利林·马登博士，把获得成功财富的个性因
素，喻为一生的资本，把成功者的进取心称为高贵的个性；把个性看作成功者的一笔财富，并认为一
个人是否具有感染力，关键在于个性的差异。
全面解读男人赚钱的理由，最能赚钱的成功男人都是极其有个性的男人，没有个性的男人也就无所谓
成功。
九种最能赚钱男人的个性：自尊自立、自强不息——乐观自信的个性坦荡率真、潇洒自如——豁达开
朗的个性妙语连珠、智者无敌——机智幽默的个性虚怀若谷、至诚通天——谦逊诚实的个性左右逢源
、纵横驰骋——外圆内方的个性知人善任、博采众长——宽容大度的个性坚忍不拔、百折不回——坚
定执著的个性处变不惊、当机立断——从容果断的个性出乎其类、拔乎其萃——标新立异的个性
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