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内容概要

　　《跟犹太人学成功智慧》着重讲述了犹太人生活处世与商场经营的卓越智慧。
犹太人最精于处世做人、最敏于投资管理、最长于商海搏击、最善于驾驭政治，这种不朽的民族精神
，不懈的民族追求，不屈不挠的民族气节和信仰，很值得人们学习和借鉴。
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章节摘录

　　1.信用是无形的财富　　在人际交往中，诚实守信是建立友谊的基本前提，是赢得信任的筹码。
做人诚实，才能使人放心，别人才有可能和你推心置腹。
虚伪的人，虽然有时也能取得暂时的效果，但一旦被揭穿就得不偿失。
　　犹太商人认为，要想成为一个富人，首先得遵守信用，因为，信用是一笔无形的财富，信用是一
种人格的体现，是人类社会平稳存在，人与人和平共处的基础，也是人性中最珍贵的部分。
它与伪君子无缘，与空谈家相去甚远。
给人以信用，就是对人以许诺，那就是不变的永恒。
　　一个叫凯伦的犹太人，有一年，他向友人借了30万元，没有财产担保，也没有存单抵押，只有一
句话：“相信我，年底无论如何都还你。
”　　到了年底，他的资金周转非常困难，外债要不回来，欠款又被催得紧。
为了还朋友这30万元，他绞尽脑汁才筹足15万元，余下的15万元怎么也筹不到。
最后他决定用自家的私房去抵押贷款，但银行评估房屋价值18万，只能抵押14万元。
凯伦横下一条心，与老婆郑重商量后，把房子以15万元低价卖出去，终于筹齐了30万元。
一家人再到市郊租了间房屋住。
　　曾经在商海里溺过水的凯伦再到商海里搏击，自然会小心谨慎，而又遇乱不惊。
他又成功了，两年后不仅还清了债务，而且还赚了一大笔钱。
每当有人问他怎样起死回生时，他便会郑重地告诉对方：“是信用！
”　　在这个世界上，有的财富是有形的，伸手可及，比如别墅、私车、存款等等，有的财富却是无
形的，比如名声、信用、口碑。
犹太商人凯伦就是讲究信誉，赢得了财富。
相反，信用败坏的人，本身就不能赢得他人的好感，更别说博取他人的信任了。
所以，对于商人来说，一定要注重自己的信用。
做生意，不能没有信用。
一个没有信用的人，就好比墙上的芦苇，终究站不住脚跟。
而一个有信用的人，不论你处在什么环境下，别人都会格外地信赖你。
这样，你在无形之中就为自己积累了一笔巨大的财富。
　　信用，是一项彼此的约定，也是一种具有约束力的心灵契约。
有时它无体无形，但却比任何法律条文具有更强的行为规范。
在竞争激烈的当今时代，信用则更加成为赢得人们信任的重要法宝。
　　一个人如果希望闻名世界、流芳百世，他首先要获得人家对他的信任。
一个人如果学会了如何获得他人信任的方法，真要比千万财富更足以自豪。
　　但是，真正懂得获得他人信任方法的人真是少之又少。
大多数人都无意中在自己前进的康庄大道上设置了一些障碍，比如有的态度不好，有的缺乏机智，有
的不善待人接物，常常使一些有意和他深交的人感到失望。
　　有些人开始经商时，常常有着这样的看法，即认为一个人的信用是建立在金钱基础上的。
一个有钱的人、有雄厚资本的人，就有信用，其实这种想法是不对的。
与百万财富比起来，高尚的品格、精明的才干、吃苦耐劳的精神要高贵得多。
　　任何人都应该努力培植自己良好的名誉，使人们都愿意与你深交，都愿意竭力来帮助你。
一个明智的商人一定要把自己训练得十分出色，不仅要有经商的本领，为人也要做到十分的诚实和坦
率，在决策方面要培养起坚定而迅速的决断力。
　　有很多银行家非常有眼光，他们对那些资本雄厚，但品行不好、不值得人信任的人，决不会放贷
一分钱；而对那些资本不多，但肯吃苦、能耐劳、小心谨慎、时时注意商机的人，他们则愿意噱慨相
助。
　　银行信贷部的职员们在每次贷出一笔款子之前，一定会对申请人的信用状况研究一番：对方生意
是否稳当？
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能否成功？
只有认为对方很可靠，没有问题时，他们才肯贷出款子去。
　　任何人都应该懂得：人格是一生最重要的资本。
要知道，糟蹋自己的信用无异于在拿他的人格作典当。
　　罗赛尔·赛奇说：“坚守信用是成功的最大关键。
”一个人要想赢得人家的信任，一定要下极大的决心，花费大量的时间，不断努力才能做到。
　　【智慧箴言】　　信用，是一项彼此的约定，也是一种具有约束力的心灵契约。
有时它无体无形，但却比任何法律条文具有更强的行为规范。
在竞争激烈的当今时代，信用则更加成为赢得人们信任的重要法宝。
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编辑推荐

　　优秀的文化积淀，闪光的人生智慧，“三个犹太人在一起，就可以决定世界！
”你相信吗？
请翻开此书——“世界的财富在犹太人的口袋里，犹太人的财富在自己的脑袋里。
”
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