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内容概要

　　近年来，围绕投资者教育工作，期货市场的监管部门、自律组织与中介机构都深入进行了形式多
样、内容丰富和卓有成效的大量工作。
由中国期货业协会组织编写的这一套《期货投资者教育丛书》就是协会按照中国证监会的统一部署，
贯彻落实期货投资者教育工作的重要措施之一。
该丛书作为期货市场第一套系统介绍我国上市期货品种的投资者教育普及读物和中国期。
货业协会期货投资者远程教育学院课程的基础性教材，以广大普通投资者为服务对象，兼顾了现货企
业等专业机构的需求。
本套丛书在体例上采取简单明了的问答体例，在语言上深入浅出，通俗易懂，可读性强。
在内容上，丛书以&ldquo;风险教育&rdquo;为主线，不仅对国内上市的期货品种基本知识和交易规则
进行了详细的介绍，更从期货品种相关的现货生产、加工、贸易和消费等，产业链的各个环节对该产
品的特性进行了系统的介绍，从而使得投资者能够得到更加全面、深刻的理解。
同时，丛书还选取了大量包括套期保值、套利交易等典型实务操作案例，作为投资者了解和学习该产
品的辅助材料，充分体现了丛书的实用性和可操作性特点。
衷心地希望本丛书的出版能够为期货投资者了解期货市场，树立风险意识，理性参与交易提供有益的
帮助。
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章节摘录

　　造成这种情况的主要原因有以下两方面：　　1．玉米集中上市销售，容易造成价格低谷。
东北及华北地区是我国玉米的主要产区，产量占到全国产量的近80%左右，收获上市也比较集中，一
般在每年的9—10月玉米收获，在需要一个月左右时间晒（烘）干、脱粒之后，玉米10—11月便开始大
量上市，短期内供过于求是不争的事实，价格自然很难上去。
但是，农民需要还贷，也急需下一季的耕种资金，为了尽快地得到收入，不惜低价出售。
　　而由于数量庞大的商品粮无法在当地消费，几乎全部要运往外地，但运力短缺又成为另一大难题
，商品并不能全部收购，即使全部收购又不能完全贮存，粮食产销经常出现“收贮运”老大难问题，
贸易商及加工企业收粮数量又一时有限，进而出现农民想卖粮但卖粮难的局面。
　　2．玉米价格影响因素较多，但农村信息相对闭塞，农民难以对玉米的价格走势作出判断。
在播种时盲目安排种植面积，在收获时只能被动地接受收购单位或者玉米商贩的报价，从而在价格的
博弈上处于被动和劣势低位，从而出现在价格上农民不具有话语权，收入低。
　　从上面分析，我们可以看到造成农民“卖粮难、收入低”的根本原因还是产销结构问题，为此近
几年国家也利用政策进行调控，稳定玉米市场价格，保障农民收益。
但是仍然遇到很多问题，比如导致玉米价格过快增长，产业受创，国家调控并不能解决所有问题，农
民增收、农业可持续发展，这一切都无法绕开市场这一环节。
我国加入世界贸易组织后，农民开始直面激烈的国际竞争，农民乃至农业产业开始面对更大的市场风
险。
如何让农民进入市场、把握市场成为农业生产中一个亟待解决的命题。
　　为了解决农民“卖粮难，卖价低”的问题，推动农业发展，一些地方政府也尝试着推动大型加工
企业与种植户之间建立“企业+农户”的订单模式。
这种模式的做法是：政府代表农户与企业签订订单，约定玉米收获上市时，企业以略高于市场价收购
农户的玉米。
　　这是最早的“订单农业”的模式，主要特点就是企业直接面对农户。
缺点是，这样的模式在实践中存在不少问题，突出的一点，就是预先签订的订单在执行中约束性差，
履约率根本没有保障。
常见的情况是，当市场行情好时，农民纷纷向市场出售，并不留给签约企业，企业无法让农户履行订
单，实际平均履约率是很低的，企业往往无法完成预期的收购目标，严重影响了企业的原料供应，给
生产造成损失；当行情不好的时候，农民积极履行订单，但企业一旦履行订单，按照订单的价格收购
，受到下游产品价格下跌的影响，企业无法避免地会出现经营亏损，往往不堪重负。
　　为了解决履约率问题，人们又尝试“企业+专业合作社+农户”的模式，即由企业在资金、技术等
方面给专业合作社提供帮助，再与专业合作社建立订单关系，借助合作社来保障农户的玉米供应。
　　这样当然有助于解决玉米供应保障问题，但是仍然存在着一个关键的风险，即玉米下游产品波动
的市场风险，即使双方严格履约，企业按照订单约定的价格收购玉米，也会因为后来玉米下游产品的
价格下跌使企业因原料收购价格过高而导致亏损。
当加工企业面临着巨大的价格风险时，“企业+专业合作社+农户”的模式也无法顺利实施。
　　⋯⋯
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