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前言

你知道作为消费者，怎么做出消费决策吗？
    你知道作为厂家，怎么做出生产决策、怎么定价吗？
    你知道宏观经济是怎么运行的吗？
    你知道当前炙手可热的经济热点究竟是怎么回事吗？
    你知道理财的重要性和怎么理财吗？
    这些都是经济学可回答的问题，经济学研究涉足的范围早已超过了经济问题本身，而是延伸到了其
他学科的领域。
经济学的基本知识早已被应用到生活和工作的方方面面，为人们提出了可行的意见。
    在生活中，边际效用理论告诉我们为什么幸福总在递减，成本机会理论告诉我们不上大学可能有更
大的成就，杠杆原理教给我们如何以小博大获得成功，沉没成本理论告诫我们要拿得起就要放得下，
成本效益分析指导我们做人做事的学问，蝴蝶效应警告我们别让小事掀起波澜。
    在工作中，经济学要求进行成本控制提高利润，要放弃已经沉没的成本，告别路径依赖，选对池塘
钓大鱼，进行时间管理才能让工作的价值最大化，要努力为自己增添价值，专才比全才收益更多。
    在经商活动中，经济学告诉我们，抓住最重要的20％的客户能够保证80％的利润，留住老客户的成
本最小，全力营销才能占有市场、赢得利润；在竞争中，要感谢对手的存在、不断向对手学习、超越
对手，要让自己发挥得与众不同才能成为行业翘楚。
    在恋爱中，经济学告诉我们的诀窍就是不要抱太高的预期，恋爱要全力以赴地投入，用心营造浪漫
才能让恋爱效用最大化，恋爱的公式永远都是不等号，别让恋爱的价值从结婚之时开始贬值。
    经济学无处不在，经济学的应用已经深入到人们生活的每一个细节，基本上人们的所有活动都可以
从经济学的角度进行分析。
在这样的情况下，如果你不懂经济学，岂不是会损失很大？
    也许你会有所顾虑，内容如此丰富，作用如此巨大，经济学一定很难学吧？
看过本书，你会发现经济学一点都不难学。
不但不难学，还很好玩！
有趣的小故事，幽默风趣的讲解，使那些看起来高深的经济学道理变得明白易懂，引人入胜，这样愉
快、轻松的阅读体验会让你精神倍增，真想一口气读完本书！
    当你像经济学家一样侃侃而谈，议论当前的经济热点时，当你头头是道地从经济学的角度分析生活
中遇到的问题时，你的魅力也一定会大增！
    拿起本书，让我们带你畅游经济学的世界吧！
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内容概要

经济学无处不在，经济学的应用已经深入到生活的每一个细节，基本上所有活动都可以从经济学的角
度进行分析。
在这样的情况下，如果你不懂经济学，岂不是损失很大？
对于大多数人来说，经济学都很高深，但是看过本书，你会发现一点都不难学。
不但不难学，还很好玩！
有趣的小故事，幽默风趣的讲解，使那些看起来高深的经济学道理变得明白易懂。
这就是本书区别与其他经济学书的地方——有趣而易理解。
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作者简介

崔宇哲，毕业于名牌大学财经专业，后服务于多家500强企业，从事行销、广告、咨询等行业，现为大
学客座讲师，专栏作家，对经济学、心理学等学科有长期的研究和独到的见解。
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书籍目录

第一章 走近经济学——离幸福最近的美妙学科
揭开经济学的神秘面纱
你的生活为什么需要经济学
让我们从宏观着眼，微观着手
你是一个“合乎理性的人”吗
无处不在的“信息对称”假设
你知道经济学中最根本的概念吗
第二章 经济学常识——生活中随处可用的理论
为什么幸福不能冷冻保鲜
把资源用在最合理的地方
岁月流逝，资产是增值还是贬值
决定我们经济生活的跷跷板
你对GDP有多少了解
替代品存在的意义
我们天生都爱利润最大化
第三章 生活经济学——用经济理论思考规划人生
为什么我们很难越来越幸福
你愿意从大学退学吗
怎样用一个支点撬起地球
潇洒地与往事说再见
分析完成本效益再做决定
系成败于一身的是小细节
第四章 职场经济学——助力事业发展如虎添翼
你的人生是受惯性推动的吗
随手关上你身后的门
时间对你有多大价值
为企业省下每一分钱
关注制约你的短板
自身价值决定市场和价格
一招鲜VS．门门通
第五章 消费经济学——你的钱都花到哪里去了
火眼金睛识别真假打折
你知道沃尔玛是怎样赢利的吗
别忘了问问自己是否需要
让钱花得更满意更幸福
受情感支配的买涨不买跌
做一个计算性价比的聪明消费者
你经常花钱买心理高度吗
第六章 经商经济学——在市场蛋糕中分一大块
第七章 人脉经济学——人情与利益双赢的投资
第八章 投资经济学——打理财富让钱帮你工作
第九章 信息经济学——即便是风也要嗅出来历
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章节摘录

版权页：   上一节我们学习了“理性人”假设，那么什么是“信息对称”假设呢？
事实上只要有市场、有买方和卖方，就会涉及信息不对称的问题。
 “信息不对称”理论是指在市场经济活动中，各类人员对有关信息的了解是有差异的。
掌握信息比较充分的人员，往往处于比较有利的地位；而信息贫乏的人员，则处于比较不利的地位。
市场中卖方比买方更了解有关商品的各种信息；掌握更多信息的一方可以通过向信息贫乏的一方传递
可靠信息而在市场中获益；买卖双方中拥有信息较少的一方会努力从另一方获取信息；市场信号显示
在一定程度上可以弥补信息不对称的问题：信息不对称是市场经济的弊病，要想减少信息不对称对经
济产生的危害，政府应在市场体系中发挥强有力的作用。
这一理论为很多市场现象如股市沉浮、就业与失业、信贷配给、商品促销、商品的市场占有等提供了
解释，并成为现代信息经济学的核心，被广泛应用到从传统的农产品市场到现代金融市场等各个领域
。
 最初，经济学家们用二手车市场的交易情况来描述信息不对称产生的负面影响：在二手车市场上，买
方不知道卖方的产品的真实质量，只愿按该市场产品质量的平均水平出价；产品质量高于市场平均水
平的卖方只得退出市场，使得该市场所有产品的平均质量下降，买方则相应调低其出价；拥有较高质
量产品的卖方不断地退出，买方的出价不断地调低，如此循环往复，该市场最终有可能沦为充斥着次
品“柠檬”的“柠檬市场”（“柠檬”一词在美国俚语中指称“次品”或“不中用的东西”）。
 最早研究这一现象的是阿克尔洛夫。
1970年，他在哈佛大学《经济学》期刊上发表了著名的《次品问题》一文，首次提出了“信息市场”
这个概念。
阿克尔洛夫从当时司空见惯的二手车市场人手，发现了旧车市场由于买卖双方对车况信息掌握的不同
而滋生的矛盾，并最终导致旧车市场的日渐式微。
在旧车市场中，卖主一定比买主掌握更多的信息。
为了便于研究，阿克尔洛夫将所有的旧车分为两大类，一类是保养良好的车，另一类是车况较差的“
垃圾车”，然后再假设买主愿意购买好车的出价是20000美元，差车的出价是10000美元，而实际上卖
主的收购价却可能分别只有17000美元和8000美元，从而产生了较大的差价。
由此可以得出一个结论：如果让买主不经过旧车市场而直接从车主手中购买，那将产生一个更公平的
交易，车主会得到比卖给旧车市场更多的钱，与此同时买主出的钱也会比从旧车市场买的要少。
但接下来会出现另外一种情况，当买主发现自己总是在交易中处于不利位置时，他会刻意压价，以至
低于卖主的收购价，例如好车的出价只有15000元，差车价只出7000元，这便使得交易无法进行，面对
这种情况，旧车交易市场的卖主通常会采取以次充好的手段满足低价位买主，从而使得旧车质量越来
越差，最后难以为继。
信息不对称，交易必吃亏。
类似的亏吃多了，人们变得聪明起来，谨慎起来。
然而，这又生出了另一个不良后果：交易难做成，连本来可以做成的交易，也做不成了。
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编辑推荐

《一学就会:最丰富最好玩的经济课堂》编辑推荐：有趣的小故事，幽默风趣的讲解，让看起来高深莫
测的经济学道理变得明白易懂，带来愉快、轻松的阅读体验。
当你像经济学家一样侃侃而谈，议论当前的经济热点时，当你头头是道地从经济学的角度分析生活中
遇到的问题时，你就会感受到经济学的无穷魅力。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<一学就会>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


