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内容概要

　　什么是商场？
什么是商人？
什么是商道？
什么是商术？
商业与实业有什么不同？
诚信与欺诈是什么关系？
小商小贩怎样在商海中蚕食渐进？
大富翁大富豪如何在财富帝国中趋吉避凶？
⋯⋯本书中的条分缕析，让你别见洞天。
　　该书将商界分为五个阶层：小贩、商人、富翁、富商、富豪。
根据他们不同的经济实力和奋斗目标，——阐述他们在聚财路上各自应该把握的聚财方法、注意事项
、识人标准、用人策略⋯⋯大到帝王之术，小到安身立命，无不论及。
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书籍目录

引　 言＼I小贩篇一支庞大的杂牌军＼3三大误区＼7“术”在专攻＼12钱赚“十字诀”＼16两大死穴
＼20诚信与商机＼24暴富在“黑”、　“白”两道＼29无字天书＼33商人篇最爱钱的人＼39一个投资
误区＼41螳螂捕蝉，黄雀在后＼45游戏规则“内参”＼51商机没有彩排＼54别把自己的肉烂在别人锅
里＼58债讨一个“怕”字＼62“才”求落难英雄＼65拿什么拯救自己＼68富翁篇时代新贵＼75钱赚“
五捣术”＼79翻鞍落马为何因＼83儒商时代＼86“智”塑“金身”＼90借眼读书与借腿走路＼94整合
＼98贼偷邻家与妻窃夫钱＼106三道护身符＼113富商篇“才”进商海“智”取天下＼125打开“天目”
看商机＼131决胜在“高层”＼138在别人“不懂”、　“不能”上做文章＼146“广告”中的免费午餐
＼153赏罚当大务，施政帝王篇＼158一将成名万骨枯＼164富豪篇财富英雄＼169以史治“国”＼174独
善其身与兼济天下＼181给自己一双政治千里眼＼19l让事业扎下万年根＼196“富不过三代”探因＼200
万里长城今犹在，不见当年秦始皇＼211后　记＼214
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章节摘录

　　一支庞大的杂牌军　　商海中商人云集，商场上竞争激烈。
作为一个小贩，在这个大小商人共　　同角逐的市场上，首先要知道“我”是谁?　　瞎子有三行：金
行算命，柳行唱戏，西行要饭。
在商界，小贩就属于瞎　　子中的西行。
　　小贩队伍有三大特点：　　一、队伍庞大　　小贩队伍由“三浪”构成：　　第一浪是出现在改
革开放初期，这批小贩大多是从“计划经济”的束缚　　下“放”出来的。
——自从新中国实现“公私合营”之后，中国就没有了“　　自由经商”这一说。
改革开放以后，中央为了搞活经济，明确提出了“无农　　不稳、无工不富、无商不活”的口号，第
一次把“自由贸易”作为国民经济　　发展离不开的重要商业活动，提到了与工业、农业并驾齐驱的
地位。
这时的　　小贩大多来自农村，还有一小部分是在城市中因种种原因一时还没有找到正　　式工作的
无业人员，“允许做点小买卖养家糊口”，在当时来说几乎成了这　　些人的主要生活来源。
　　第二浪是出现在改革开放的第二阶段，这批小贩大多是自觉自愿偷偷“　　溜”出来的。
——2O世纪90年代初期，更准确地说是在邓小平的“南巡”讲　　话之后，进一步阐明了中国继续推
进改革开放的决心不动摇，这无疑是为小　　贩们今后的商业活动吃了定心丸。
这时又有了中国第二批小贩的加盟。
这时　　的小贩队伍除了来自农村外，还有相当一大批城市在职人员因禁不起金钱的　　诱惑，或因
于生活的窘迫，也悄悄溜进了小贩队伍。
他们利用八小时工作时　　间外，或采用请事假、泡病号等手段，在夜间摆个小地摊，或坐上国内国
际　　列车背大包，偷偷赚起了钱。
当今不少富翁的经济基础就是在那个时候奠定　　的。
　　第三浪是出现在90年代后期，这批小贩大多是被自己的生活境况“逼”　　出来的。
——在农村，中学毕业的孩子考不上大学，成年人的责任田不够种　　，其他技能又没有；在城市，
随着改革的不断深化和企业技术设备的不断更　　新，生产用人越来越少，企业裁员势不可挡，部分
职工因此而下岗了。
这些　　人大多既无学历，又无专能，年龄又大，负担又重，迫于生计，无可奈何走　　上了小贩队
伍。
　　一浪高过一浪的改革大潮，使小贩队伍像滚雪球一样越滚越大！
这支队　　伍究竟有多少人，虽然没有一个精确的统计，但仅以全国300多个地、市级　　城市计算，
如果每个地、市中有5万个小贩，就是1500多万人（这是一个最最　　保守的数字）！
这个队伍虽然不敢与工、农两大支柱产业的人数相匹敌，但足　　有登坐中国国民经济第三把交椅的
资格！
这支队伍不管是活跃在城乡之间，　　还是奔走在大街小巷，几乎成了老百姓生活中再也离不开的服
务生。
　　P3-4
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编辑推荐

　　商海像一条长长的隧道，不仅昏暗而幽长，而且魔幻迷离。
凡走进这条隧道的人，连自己也说不清究竟是进了天堂，还是下了地狱！
　　商术千种，核心只有一个字：变，商道千条，目标只有一个字：利，商从万象，武器只有一个名
：钱。
　　商场不讲慈悲，商道不谈博爱。
商场上有言和没有谦和，有退让没有谦让。
商道中谈交情不谈同情，谈利益不谈恩仇。
　　这是一部专门写给“职业商人”读的书；这是一部按照商场本性诠释“商”字的“商海词典”；
这是一幅为商场上各色“陷阱”插上了各种标记的“线路图”！
　　集中外商家之智慧，论商海聚财之商术。
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