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内容概要

本书将讨论的焦点集中在那些不需要过多地考虑政治因素的谈判方面 。
本书由维克托·克里蒙克教授主编。
第一部分讲述了应用系统的研究中得出的、适用于所有类型国际谈判的程序，这些层次分别以系统、
过程、决策、结构、战略、参与者和结果等为基础，这些可供选择分析框架使我们可以从不同的角度
对谈判结果的产生方式进行分析。
    第二部分各章对现有的国际谈判研究方法进行了总结概托。
在指出各种方法优点的同时，还指出提高研究水平的最佳途径依赖于多学科之间的相互交流。
第三部分主要致力于研究涉及不同领域的国际谈判，并介绍了相应的分析框架、分析层次和研究方法
。
第四部分主要研究了谈判教育和培训等非常重要的问题。
为了对谈判理论和实践进行更为深入的研究，本部会对于系统培训未来的谈判研究者和从业者具有重
要的意义。
最后，作为一个研究项目成果总结，作者指出了在未来的研究和实践中存在的机会和挑战。
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作者简介

维克托·克里蒙克（Victor A.Kremenyuk）:哲学博士，美国和加拿大问题研究所副所长，俄罗斯科学
院副院长。
他从1998年开始就作为ASA的副研究员参与PIN项目的研究工作。
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媒体关注与评论

书评该书对目前的谈判理论进行了很好的综合，为我们理解谈判的动态过程提供了许多不同的视角，
而且为我们达成双赢和持久的谈判提供了许多具的指导意义的战略。
    在目前这种环境下，文化已经成为国际谈判中的一个固有的因素，本书为新的文化环境中的谈判者
提供了明智的建议和敏锐的视角。
    对于攻读硕士和博士学位的研究生们来说，本书是一本不可或缺的教材。
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