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内容概要

“扑面不寒杨柳风。
”纵观全书，大气磅礴，自成体系，许多新鲜的机智的生动的事例和道理扑面而来。
活泼幽默的文字，使人读来如同老友茗茶聊天，这显然是一部成功的书。
当然，这并不意味着此书严谨无瑕和完全成熟。
从人才学的视角看问题，不成熟没有什么不好——任何新生的事物和新生的人才都会有缺陷，而他们
的虎虎生气往往与不成熟共存——过度的完美和成熟可能是没落的象征。
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概论：拉赞助小议上篇 拉赞助的成功七步曲     ——方法、步骤和技巧 第一章 不打无把握之仗  “充分
准备”——第一步   一、心理准备    案例之一：首长家里要饭吃   二、道具准备    案例之二：几张照片
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