
第一图书网, tushu007.com
<<欺诈术与欺诈心理>>

图书基本信息

书名：<<欺诈术与欺诈心理>>

13位ISBN编号：9787507520378

10位ISBN编号：7507520374

出版时间：2006-7

出版时间：华文出版社

作者：尤里·谢尔巴特赫

页数：319

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<欺诈术与欺诈心理>>

前言

　　今天，我们生活中的怪胎随处可见，令人眼花缭乱，除了成为人们的街谈巷议外，确实也很难找
到一个满意的解释，只能如此⋯⋯不过我这里要把其中的一项列为我的科学考察对象。
今天的科学家，不是热衷于看不到摸不着的分子微粒结构，就是在研究离我们数万光年之遥的星系，
却对人类自己生活中碰到的大量迫切问题视而不见。
这样下去就只能让后来的科学人继续尴尬面对普通人的不解。
. 20世纪初，美国实用心理学大师戴尔·卡耐基(1888－1955)就指出过这一状况的不正常。
面对当时社会大多数人被烦恼所折磨这一问题，相信科学的他选择了到图书馆去寻找解决办法的原则
。
与worry(烦恼)相邻的字是worm(蠕虫)。
结果他发现，..
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内容概要

　　国内以欺诈现象为考察题目的图书并不见到。
因此，我决定把这本书交给读者，希望它能让我们长长见识，给我们一个解释。
究竟什么是欺诈？
这是一个至今还没有伦理道德评价标准的领域，因其并不仅仅具有通常犯罪学的意义。
这里的讨论要宽泛得多。
这是一本由欺诈现象入手的心理学读物。
作为一个介于严肃的科学研究与素描之间的联系环节，一本科学普及读物，其系统性、科学性与内容
的可读性，其趣味性与认识性价值兼而有之。
　　谎言和欺诈可能伴随我一生。
重要的是：我必须积聚足够的智慧识别和抵御它⋯⋯本书是俄罗斯心理学教授尤里·谢尔巴特赫的力
作。
本书不是一本研究欺诈的社会学，或者犯罪学方面的著作，这是一本由欺诈现象入手的心理学读物。
作为一个介于严肃的科学研究与素描之间的联系环节，一本科学普及读物，其系统性、科学性与内容
的可读性，其趣味性与认识性价值兼而有之。
本书中引述的大量文学经典与当代作品，既让读者回味了经典的隽永，也看到了欺诈对人类社会方方
面面的渗透，更是一部以欺诈为视角的囊括政治、军事、经济、文化、宗教、生活的生动画卷。
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作者简介

　　尤里·谢尔巴特赫，1955年出生于俄罗斯沃罗涅日，心理学教授，生物学博士，国际生态与生命
活动安全科学院通讯院士。
　　他的一套大众心理学丛书共有五种：《欺诈术与欺诈心理》、《惊惧感与恐惧心理》、《性体验
与性爱心理》、《成功心理学》和《选举心理学》。
笔者认为，这五本书的内容都是属于实用心理学读物，或者叫做大众百科知识丛书。
《欺诈术与欺诈心理》一书写于1997年，当年在“字母”出版社出版，首印二万册，1998年开始由俄
罗斯最大的出版社“埃克斯摩”出版，成为市场上的畅销书。
每年都有再版，一直到2006年。
我们手里的译本是2002年修订版。
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章节摘录

　　上一节中我们分析的欺诈，其中并没有某种恶意在内。
如果我们可以怪罪于什么，那就只能是自己不尽职的感觉器官。
但经常让我们受欺诈的是另外一些居心叵测的人。
他们出于什么目的，又是怎样实施，这将是我们后面要讲的。
在这儿，施骗者与被骗者都是作为心理学组成部分的一个重要支点。
　　如上所述，人与人交往中对信息的任何曲解都可能成为欺诈的源头，而交际过程的组成：施体，
即发出信息的人，受体，即接受信息者，并且本身也是信息传播的通道。
在这部分中我们将选出两种情况的第一种进行研究，而由受体之误引发的欺诈将在另一节中作为自我
欺诈来分析。
　　所有的骗子可以分为两类：一类是在此境况下不得不为之的欺骗，而另一类是他们除了欺骗别的
什么也不会。
这些人是天生的说谎者，对于他们的谎话，只能看作惯性。
　　一般来说，经常欺骗别人的人，认为周围的人都是不诚实的人，都在说谎。
某种程度上，这些还是发生在有意识的水平上，因为职业说谎人明白，人们将会与他算账：“以其人
之道，还治其人之身”。
另外，就是在潜意识水平上，此时就是一种心理防护的形式，一种自我辩解的方式。
“我在说谎，因为所有的人都是如此做的”，因为自己的不诚实，他会如此对自己说。
　　阿纳托利·巴尔巴卡鲁在自传体小说《赌王札记》中表述过类似的想法：“职业骗子总以为别人
会骗他，因为他总在骗别人。
所以，这样的天生骗子从来不相信会有不骗人的人。
”　　说到不诚实，骗子也许会尽力找寻理由为自己不道德的行为辩解，无论找到的是真实的还是臆
造的理由。
也因为骗子在别人眼中无论如何都是一个无耻的人，就他个人理解中他多多少少是个正派可敬的人。
　　另一方面，如果你欺骗了人，那么你也应当准备接受相应欺骗的报应。
因为，就像牛顿定律指出的，“作用力等于反作用力”。
自己不诚实，就无权要求别人对你诚实。
当他放松并失去了警惕性，通常等待他的就是无情的失望。
我把这一现象叫做“镜像欺诈律”。
　　欺骗的才能依个体而截然不同——从完全真诚到不可救药的撒谎。
才能依赖于教育和生活经验、父母亲的影响、学校、身边朋友和偶然相识者。
有这样情况，平常坦诚于人的一个人，对待另一些人时可能是无耻的说谎者。
但有一个共同趋势，即与心理生理状态特征、性别、年龄和心理定向有关。
　　不要对孩子失信，因为他对一切都信以为真。
同时，正因为是孩子，虽然有忘情的想象力，他们还不会说谎，随着年龄增长，有意识的欺骗也在逐
步发生。
一般而言，随着年龄的增加，人们会变得更为不愿意暴露自己的真实思想，而且认为话语的意义小，
事实与行动的意义大。
果戈理《钦差大臣》中的市长感叹道：“年轻人是容易被摸透的。
如果是个老家伙，那就麻烦了，年轻人什么都挂在脸上。
”(不过，并不妨碍他被一个年轻的说谎者所骗。
)人越老，越善于掩饰自己的真实意图，这在民间谚语里有表述。
索马里谚语：“老人知道死亡会在何处等着他”。
俄罗斯人也说：“老狼成精”，“老乌鸦不会无缘乱叫”，“老狐狸不会任人两次捉住”。
　　因此亚伦·皮斯在他的《肢体语言》一书中所写，如果一个五岁的孩子向他的父母说了谎，那么
，他一说完话马上就会用一只手或者两只手把嘴捂上。
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