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内容概要

李嘉诚，这个名字已成为中国财富英雄的象征，他的人生充满了财富的魅力。
    但又有谁知道他是贫民出身，17岁出外闯荡，从打工仔做起，靠塑胶花起家的呢？
他纵横商海数年，在激烈的商战中，不但站稳了脚跟，而且能鹤立群雄、叱咤风云，他凭借什么取得
了如此辉煌的成就？
    很多人希望能够拥有像李嘉诚一样成功的金钥匙，本书就是在为你解开李嘉诚财富王国的秘密。
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作者简介

吕叔春：自由撰稿人。
著作颇丰。
著有《世界首富比尔·盖茨成功的24字诀》《破解企业战略决策风险》《管理规则——影响世界的58
个管理寓言》《荣氏家族如何富过三代》等多部畅销书。
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书籍目录

第一章  诚实守信成伟业  1. 不怕没生意做，就怕做断生意  2. 名誉比赚钱更重要  3. 知恩图报，以诚从商
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慨，节俭并非吝啬第二章  比机会更重要的是行动  1. 机遇只宠爱有准备的头脑  2. 重视学习，主动敲开
机遇之门  3. 擒住一线机会，放手一搏  4. 有胆有识，长江后浪推前浪  5. 先谨慎研究，再勇往直前  6. 看
准商机，强势进攻  7. 以TOM网为契机，建立“通信产业王国”第三章  商无定法，有变则通  1. 调整心
态，左右逢源  2. 灵活机动，人无我有  3. 稳中用谋，该出手时就出手  4. 顺应潮流，逐步扩张  5. 多方投
资，不在一棵树上吊死  6. 机变为用，转弱为强  7. 善借外脑，善听意见  8. 创新求变，铸就事业辉煌第
四章  运筹帷幄，目光远大者终成大事  1. 志存高远，奋力拼搏谱新曲  2. 时机未到，不可心急如焚  3. 人
弃我取，趁低吸纳  4. 长远投资求大利  5. 打出投资海外的牌  6. 经营全球：不把鸡蛋放在一个篮子里  7. 
顺时应运，以情投资第五章  好汉不吃眼前亏，当进则进，当退则退  1. 果断进入，断然抽身  2. 急流勇
退，善于转变  3. 力助中资，能进能退  4. 学会选择，懂得放弃  5. 正当利益，该争则争  6. 利益之争勇者
胜  7. 理智进取，青胜于蓝第六章  信守“共同赚钱”的经商之道  1. 互惠互利，共享共荣  2. 感恩下属，
多方报答  3. 长江不择细流，有容乃大  4. 牵手华润，形成双赢  5. “擎天一指”的竞拍原则与智慧  6. 胸
怀他人，必有利于自  7. “合作”，做大的必经之路  8. 朋友就是生产力第七章  做一个嗅觉敏锐的商人 
1. 商机来了，先发制人  2. 静下心来，在生活中寻找机会  3. 准确的判断是投资成功的前提  4. 将敌、我
、他三方的情况都了如指掌  5. 抓住商机，还要等待最佳时机  6. 将鸡蛋分到最“与时俱进”的“科技
篮”中  7. 占天时地利之便，抓市场空缺点投资第八章  要懂得“借机生蛋，以小搏大”  1. 股票上市，
积小流成江河  2. 借别人的钱，赚更多的钱  3. 好风凭借力，送我上青云  4. 分拆集资，连锁包销  5. 控股
“和黄”，“蛇”吞“大象”  6. “华南虎”斗“雄狮”，以巧搏强  7. 强强联手，才能更强第九章  发
展中不忘稳健，稳健中不忘发展  1. “一夜暴富”往往意味着“一朝破产”  2. 船要行得快，但面对风
浪一定要挨得住  3. 无论发展得多好，都要稳扎稳打  4. 用心思考，抓住趋势  5. 见好就收，见坏更要收 
6. 冒险不等于冒进  7. 多方位、分散性的投资第十章  做事先做人的真理  1. 赚钱有方，用钱有道  2. 赤子
归乡，捐资办校  3. 关心残疾，报效桑梓  4. 乐善好施，服务社会  5. 悬湖济世，造福百姓
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章节摘录

创业的第五年，李嘉诚准备运一批塑胶玩具给外国客户，但对方在最后一刻却突然要求取消订单。
当时李嘉诚并没有向对方要求索赔，认为自己的货物不愁销路，所以，他很真诚地对对方表示，这次
生意不成，以后还有机会，可以建立友好的关系。
那次事件过去不久，突然有个美国客户登门拜访，订购了很多塑胶产品，原来这家美国公司的一位高
级职员，认识之前突然取消订单的那位客户，是由他介绍前来找李嘉诚的，说李嘉诚的公司不仅很有
规模，而且信誉特别好。
李嘉诚以自己的诚信，为自己带来了滚滚财源。
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编辑推荐

《李嘉诚最有价值的投资策略》将介绍：李嘉诚是为数不多的成功商人之一，他连续六年荣膺世界华
人首富，连续八年雄居香港商人首富。
他的人生充满了财富的魅力。
但又有谁知道他是贫民出身，17岁独身出外闯荡，从打工仔做起，靠塑胶花起家的呢？
 李嘉诚说过：“人们常赞誉我是超人，其实我并非就是天生的管理者。
到现在，我只能说管理得还可以。
我是经历过许多磨难和挫折，才悟出一些管理之道的。
”其实李嘉诚的成功最终还要归功于他的投资策略与管理方法已形成了自己独特的模式。
 《李嘉诚最有价值的投资策略》的编写目的和内容指向，即在于通过研究“超人”李嘉诚的成功创业
史。
从这个角度出发，浓炼为十章，从各个层面揭示了他最有价值的投资策略，让所有对李嘉诚及投资事
业感兴趣的人，都能够对他有一个深入全面、多维立体的了解，然后找到属于自己的人生事业中最有
价值的“策略”，也许不能像他那样辉煌，起码也可以少走些弯路，少犯些错误，最终成就自己的期
待和梦想。
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