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内容概要

　　生逢乱世的胡雪岩能够成功跻身于官场、商场、洋场，“游刃于官与商之间，逐追于时与势之中
”，成为富甲天下的商贾奇人，其经营智慧超越古人，启迪来者。

　　全书分别从正品行、收人心、寻靠山、结人脉、重信誉、查先机、有胆量、揽人才等方面展开分
析论述。
虽然胡雪岩已经早离我们而去，但他的经商智慧是留给后人的一笔宝贵财富。
应当注意的是，作为晚清封建时代的商人，胡雪岩的处世经商智慧有其历史和时代的局限性。
所以，我们学习胡雪岩的经商智慧，要取其精华，去其糟粕，不能简单仿效。
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章节摘录

　　品行端正是成事的重量级筹码　　古语讲“先修身而后求能”，客观地指出了人的修养、品行对
于 个人价值的重要性。
一个品行不端的人，仕途上也许能够上升到一定 层面，但最终经不起时间的考验。
所以，有了好的人品作保证，做 人才有底气，做事才会硬气，经商才有财气。
胡雪岩的成功有着非常 多的组合因素。
从一个穷困的农家小子，最终变成名留千古的红顶商 人，其成就不可谓不大。
但是，从起步开始，胡雪岩就秉持着一种做 人的准则：无论做什么工作，最重要的也是最根本的，就
是用端正的 品行获得老板的信任，其次才能谈到赏识。
经商的人没有几个不精明的，想要得到商人的信任，就需要有 高尚的人品。
商人们不会因为一个人老实或者精明就赏识这个人，真 正能得到信任的人，才可以真正地受到赏识。
在米行、金华火腿商铺 以及钱庄工作的时候，胡雪岩每到一处都会得到老板的信任和赏识。
尽管他频繁地换工作，老板也没有阻止，而且还向新东家极力推荐 他。
可以说，就算是做一个打工者，胡雪岩也是一位成功的打工者。
胡雪岩在米行工作的时候，结识了金华火腿商铺的老板。
两个人 结识的过程很简单，金华火腿商铺的老板到大阜米铺办事情，正好病 倒了，接着就在米铺里
住了下来，而照顾他的就是胡雪岩。
胡雪岩在照顾金华火腿商铺老板的过程中，真可谓是兢兢业业，丝毫不曾懈怠过。
照顾病人本来就是一件很累的工作，认真起来就更 累，买药、煎药、日夜守护在病人周围，胡雪岩每
件事情都做得非常 到位。
米行老板看在眼里，打心底里欣赏自己的这个小学徒。
对金华 商铺的老板来说，胡雪岩就是自己的恩人。
对一个素不相识的人都照 顾得这样周到，这个小孩人品不可谓不高。
金华火腿行的老板看上了 胡雪岩的人品，向米行老板提出要求，希望胡雪岩跟着自己去皖州。
米行老板没有阻止胡雪岩去更大的地方发展，他也希望胡雪岩能够学 到更多的东西，干出一番事业。
偶尔有一个老板这样对待胡雪岩也许说明不了什么问题，但是 不断地有老板这样对待他，问题就显而
易见了。
在商人中间打转的 胡雪岩不止一次地获得老板的赏识。
对年少的他来说，没有过人的头 脑，没有什么特殊的本领，他所凭借的只不过是一颗赤诚的待人之 
心，而他为什么会这样做，就是因为他的上乘人品。
作为一个从事商业活动的人，往往都会用怀疑的态度看事情，这也可以说是经商之人重要的原则。
然而，对胡雪岩来说，他所结识 的这几位老板，对他都表示出了充分的信任和赏识。
米行老板在被金华火腿商铺老板挖角的时候，丝毫没有为难胡雪 岩，反而给予他支持和鼓励，希望他
能够在火腿行获得更大的发展。
同样，从火腿商铺到钱庄的时候，火腿商铺的老板也没有为难他，而 是和钱庄的老板说了胡雪岩照顾
自己生病的事情，对胡雪岩大加赞赏 了一番。
讨得老板欢心的伙计不简单，讨得了老板的欢心，还受到老板 的嘉奖、鼓励的伙计更不简单。
这一切胡雪岩都做到了，而所有这 些，总结起来就是老板们都对这个伙计的人品表示赞赏。
经商的人都懂得识人、鉴人，这是最基本的要求。
胡雪岩无论 是面对大商还是小铺，一直都秉持着一个原则，就是对商铺的老板负 责。
对老板负责也是对自己负责。
一个有着强烈责任心的人，人品一 定不差，即使有一些小狡猾、小算计，老板也不会不赏识，何况胡
雪 岩还没有表现出小狡猾、小算计，而是非常大方得体地办好自己的每 一件事情。
胡雪岩当年在钱庄做伙计的时候，刚开始也并没有那么容易，要从最基本的事情做起。
那个时候的商铺和现在的商店虽然有着很大 的区别，但是里面人的想法却没有多少差异。
胡雪岩在进入钱庄以 前，就做好了一系列的准备，可以说能力是有了，接下来便是积累工 作经验了
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。
通常来讲，新人到了一个地方都会受到老员工的排挤，但是胡 雪岩却没有受到钱柜伙计的排挤，相反
大家都很照顾他，主动和他 沟通交流。
其实，这并不是因为他有什么神奇的本领，而是因为他用 一颗诚恳的心待人，把钱柜里的伙计都当做
朋友看待。
胡雪岩不争不 抢，不陷害，不议论，别人有什么事情能帮助就帮助，老板吩咐的事 情都尽自己最大
努力做好。
人人都有一套做人的准则，可以说胡雪岩的这套做人准则在他 很小的时候就基本形成了，而这套准则
又在不断地帮助他完成自己的 理想。
与人为善、诚恳待人，在自己一无所有的时候，如此的上乘品 行带给了他意想不到的惊喜。
我们常常听到有人一直在埋怨自己的运气不好，羡慕别人的成 功，也羡慕别人的好运气，但是从来没
有检讨过自己做人的品行。
也 会有人说，哪有那么好的事情，你老老实实、踏踏实实地做好自己的 事情，好运就会找到你了？
当然，这也并不是绝对的事情，世界上本 来就没有绝对的事情。
但是，当一个人如胡雪岩一般，没有任何社会 地位，没有任何启动资金，没有任何靠山的时候，最明
智的选择就是 用上乘的品行做好自己该做的每一件事情。
并且，在做这些事情的时 候，不要总是想着什么回报。
想想看，对于身为小伙计的胡雪岩来 说，做这些事情也不会老想着会得到什么回报。
一个人心里一旦想着回报，做事情的动机就不会那么纯粹。
胡 雪岩但凡有一些动机，阅人无数的商行老板们不可能不觉察，这样一 来，老板们也不会赏识他，
而会把他作为一个普通的小伙计来看待。
如果那样，不要说和别的商铺的老板推荐他，连夸奖他也不会了。
那些拥有上乘品行的人，做人做事通常表现得很纯粹。
当然，胡雪岩也非常感激这些老板这样待他，这其实就是感情的一种相处 性。
而且，少年胡雪岩心里并没有什么欲望，也没有要把老板取而代 之的野心，所做的一切事情都是凭着
自己的朴实和至诚之心，而这也 是老板们为什么能够赏识他的一个重要原因。
P2-4
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编辑推荐

　  生逢乱世中的胡雪岩能够成功跻身于官场、商场、洋场，&ldquo;游刃于官与商之间，逐追于时与
势之中&rdquo;，成为富甲天下的商贾奇人，其经营智慧前无古人、后无来者。
胡雪岩之所以能成为中国商圣之一，就在于他掌握了处世经商的最高智慧：经营人心，吸引天下可交
、可用之人，为自己创造财富。
在胡雪岩看来，经商赚钱不是什么难事，只要懂得社会人情世故、遵循商业基本规则就能成功。
本书全面解析胡雪岩的为人处世以及经商之道，是经商者必备的处世指南。
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